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RESUMEN

El siguiente trabajo de investigacion, se basa en el proceso de exportacion de
hojas secas de stevia, desde Zapotillo provincia de Loja, hacia Argentina, como
alternativa natural y saludable del aztcar procesado.

El presente tema ha sido un factor determinante para conocer los beneficios de
la exportacion de las hojas secas de stevia y los beneficios que traeran al
mercado meta, ya que su énfasis en el cambio de una mejor alimentacion ha
sido una de las principales preocupaciones del gobierno nacional de la

Republica Argentina.

Actualmente el Estado, con el fin de equilibrar la balanza comercial y con el
cambio de la matriz productiva, busca generar nuevas oportunidades de
crecimiento en el campo de la exportacién, esto a través del compromiso que
generen las entidades del estado para el apoyo en la ejecucion de este tipo de
proyectos, de esta manera permite que los mismos se hagan realidad y que

beneficie a la economia de nuestro pais.
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ABSTRACT

The following research work is based on the export process of dry stevia leaves
from Zapotillo province of Loja, to Argentina, as a natural and healthy
alternative instead of processed sugar.

The current subject has been a key to know the benefits of export of dry stevia
leaves and the benefits it will bring to target market factor, because its
emphasis on changing better food has been one of the main concerns of the

government national of Argentina.

Currently the State, in order to balance the commercial balance and the change
of the productive matrix, to generate new growth opportunities in the field of
export, this through the commitment to generate state entities to support the
implementation of such projects, thus allowing them come true and that will

benefit the economy of our country.
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CAPITULO |
1. INTRODUCCION

1.1 Introduccién

El presente proyecto estd enfocado a la exportacion desde Ecuador de hojas
secas de stevia hacia Argentina en el afilo 2016. Hay varios aspectos
relevantes en el comportamiento de los consumidores de stevia en el mercado
meta, los cuales buscan un beneficio en comun que atacaré a varios problemas
existentes como son: problemas nutricionales, monotonia alimentaria,

presencia de problemas de salud nutricional, entre otros.

1.2 Planteamiento del Problema

En el transcurso de los ultimos 5 afios, gracias a estudios realizados por
expertos de la salud, se ha comprobado que en la poblacion argentina no
existen buenas practicas por parte de la poblacion enfocada al cuidado de la

salud y las consecuencias que atrae una mala alimentacion

Segun afirman Sergio Britos y Agustina Saravi en su articulo Hay que
cambiar la mesa de los argentinos, “Un denominador comun de los
problemas nutricionales descrito en la monotonia alimentaria es la alta

dependencia de pocos productos basicos y saludables.

En la base del problema de monotonia alimentaria, se encuentra también la
ausencia de una clara politica alimentaria que defina estratégicamente los
cambios necesarios en la dieta de la poblacion para prevenir o corregir
problemas de salud nutricional, asi como tampoco existen politicas de
fortalecimiento diferencial de la demanda por mejores alimentos” (Britos &
Saravi, 2009).



Uno de los problemas que se ha convertido en el comun denominador de la
lucha para una buena salud fisica es el gran consumo de alimentos que
contienen altos porcentajes de azlcar y grasas que no permiten que la
poblacién pueda sobrellevar una vida estable y saludable que les permita

tener una mejor calidad de vida a ellos y a sus futuras familias.
El consumo de la stevia, sea como hierba o industrializada, es muy
interesante ya que no solamente sustituye al azucar, sino también a los
edulcorantes artificiales que se presentan en el mercado.
1.3 Preguntade Investigacion

1. ¢Qué tan aceptada es la hoja de stevia para el consumo en Argentina?
1.4  Formulaciéon de Hipotesis
La exportacion de las hojas secas de stevia es una alternativa saludable para el
mercado argentino, y sera bien aceptada, ya que es un producto relativamente
nuevo como sustituto del azucar. Un punto importante a considerar es el
acuerdo comercial que tenemos con Argentina (ALADI), lo cual facilita la
operacion de exportacion.
1.5 Objetivos
1.5.1. Objetivo general

Definir la viabilidad de la Exportacion de hojas secas de stevia hacia Argentina.

1.5.2. Objetivos especificos

1. Identificar el problema del plan de tesis de la exportacion de hojas de
Stevia a Argentina



Determinar el comportamiento del producto en el mercado de origen
Analizar el mercado meta

Disefiar un proceso de exportacion

o bk~ 0N

Verificar el cumplimiento de los objetivos propuestos.

1.6 Justificacion

Al ser la stevia un endulzante natural no calérico, proporciona una solucion
efectiva a la sustitucion del azdcar en el mercado argentino, ya que su plan de

mejora alimenticia asi lo propone.

Escribe el Dr. Mercola en su articulo La stevia, ¢demasiado buena para ser
verdad? “El extracto hecho de las hojas de Stevia es sin duda el endulzante
mas seguro del mercado. A diferencia de otros endulzantes artificiales que han
provocado toxicidades peligrosas, la stevia regular es segura, sin duda es la
mejor alternativa al azucar. Es cien veces mas dulce que el azucar y la verdad
es que casi no tiene calorias, a diferencia de las mentiras y engafios de los
endulzantes artificiales regulares que estan cargados con otros azucares para
hacer que fluya mejor” (Mercola, 2008)

1.7 Metodologia

Para llevar a cabo la presente investigacion serd necesario tomar en cuenta el

siguiente marco teorico

1.8 Marco Teérico

El presente plan tiene como finalidad la exportacion de hojas secas de stevia
desde Guayaquil — Ecuador hacia Buenos Aires - Argentina en el 2016, en
este sentido se obtendra toda la informacion de procesos y solventarda de
forma real los pasos a seguir. Existe una demanda creciente de endulzantes

naturales y sin calorias, y la stevia, un cultivo al que se le esta prestando



mucha atencién por estos dias, reine ambas cualidades. Segun estimaciones
de la Camara de la Stevia Argentina (Castevia), en ese pais el cultivo ocupa
entre 300 y 400 hectareas. Para ello es indispensable seleccionar el codigo

arancelario y estudiar sus notas explicativas.

La stevia es un sustituto del azucar a base de una planta que no tiene calorias,
por lo tanto proporciona dulzura y mejora el sabor de los alimentos, tampoco
aumenta los niveles de azlcar en la sangre, ademas que es de 200 a 400
veces mas dulces que el azlcar. La stevia se encuentra en muchos alimentos
y bebidas procesados, tales como postres, goma de mascar, productos
horneados, dulces y yogurt. También se utiliza como endulzante de mesa
(por ejemplo, para endulzar un vaso de té frio).

(FDA, 2015)

La informacion de la produccion, oferta y comercializacion de Stevia en

Ecuador esta disponible en la pagina web de Stevia del Ecuador.

Los datos estadisticos de las exportaciones de stevia al mundo estan
disponibles en la base de datos del Banco Central de Ecuador, dicha

informacion se la puede extraer de la pagina web del B.C.E.

Gracias a la informacién proporcionada por PROECUADOR, en su portal web,
se necesita permiso de agrocalidad para exportar hacia Argentina y mediante la
partida arancelaria se puede consultar las restricciones que tiene el producto
para el ingreso apropiado al mercado meta, tomando en cuenta que Ecuador y
Argentina son miembros de la Asociacion Latinoamericana de Integracion
ALADI, lo cual da al producto un valor competitivo gracias a las preferencias

arancelarias reflejadas en el acuerdo con dicha asociacion.

El flujo del proceso de exportacion se graficara mediante una tabla
demostrativa y se explicara en cada una de sus etapas hacia el mercado meta,
a demas mediante el analisis se debe identificar el medio de transporte mas

adecuado para la exportacién segura de la stevia.



CAPITULO I

2. EL PRODUCTO EN EL MERCADO DE ORIGEN

2.1. Caracteristicas y usos del producto

“La stevia es un pequefio arbusto herbaceo que no suele sobrepasar los 80
centimetros de alto, de hoja perenne, y de la familia de los crisantemos. Su
nombre culto es Stevia Rebaudiana Bertoni, en honor a los dos cientificos
(Rebaudi y Bertoni) que la estudiaron y clasificaron en primer lugar. Es
originaria de la cordillera de Amambay, entre Paraguay y Brasil, en donde
crece de forma espontanea, y ha sido consumida por los indios guarani durante
siglos, mucho antes de la llegada de los espafioles a América. Los nativos la
llamaban Ka'a He'e, que se pronuncia con doble a y doble e, y h aspirada
como la h inglesa, con pronunciacién aguda en ambos casos. Ka'a He'e
significa yerba dulce en espafol. La stevia procede de la misma zona que la
yerba mate, que es el té sudamericano, por lo que no es extrafio que se
utilizara desde tiempo inmemorial para endulzar el mate, y por tanto puede
decirse que la stevia es el edulcorante natural mas antiguo que se conoce. Hoy
en dia la stevia se cultiva de forma intensiva para la fabricacion del Unico
edulcorante seguro, natural, y sin riesgos para la salud. Y también para
consumirla como planta medicinal por sus propiedades curativas. La hoja de la
stevia es la parte mas dulce de la planta y donde residen sus propiedades
terapéuticas. Las flores de la stevia son pequefias y blancas, y no demasiado

vistosas” (Asociacion Espafiola de Stevia Rebaudiana, s.f.).

“No provoca el aumento de los niveles de insulina en la sangre. Eso es lo que
la hace tan popular. El gusto de stevia tiene un comienzo lento y una duracién
mas larga que la del azlcar, y algunos de sus extractos pueden tener un
retrogusto amargo o a regaliz en altas concentraciones”. (Garcia, ABC, 2015)

‘La Licenciada en Nutricibn y Educacion Fisica, Paola Andrea Coser,

nutricionista del Método Thinking, explica que las hojas frescas o disecadas es



la mejor manera de consumo de este edulcorante totalmente natural para
beneficiarnos de todas sus propiedades medicinales, que no son pocas”.
(Coser & Garcia, ABC, 2015)

Los usos que se pueden dar a la hoja de stevia son:

1. “Para perder peso, ya que reduce la ansiedad de consumir grasas
Es un poderoso antioxidante siete veces mas fuerte que el té verde.

3. La stevia es bactericida y se utiliza en dentifricos y chicles para prevenir
la caries dental por su accion antibiética contra la placa bacteriana

4. La stevia tiene efectos beneficiosos en la absorcion de las grasas, es
antiacido y facilita la digestion.
La stevia contrarresta la fatiga y los estados de ansiedad.
Es cicatrizante y bactericida en aplicaciones contra quemaduras,

heridas, etc.” (Asociacion Espafiola de Stevia Rebaudiana, s.f.)

2.2. Codigo arancelario

“El sistema armonizado es una nomenclatura internacional establecida por la
Organizacion Mundial de Aduanas, basada en una clasificacion de las
mercancias conforme a un sistema de cédigos de 6 digitos aceptado por todos
los paises participantes, estos pueden establecer sus propias sub
clasificaciones de mas de 6 digitos, con fines arancelarios o de otra clase”.
(OMC, s.1.).

La stevia a nivel mundial forma parte de categorias generalizadas de
productos, lo que quiere decir que en el resto del mundo se la conoce con sus
seis primeros digitos de nomenclatura: 1212.99. Por otra parte el Arancel
nacional de Importaciones conoce una partida especifica para la stevia y la
podemos encontrar asi: Stevia Rebaudiana (1212.99.10) como podemos

observar en la figura nimero 1.



Cadigoe Designacion de la Mercanci vF |, T"'"'I via | OBSERVACIONES
12.12 Algarrobas, algas, remolacha arscarera v cafia de
apicar, frescas, refrigeradas, congeladas o secas, incluso
pulvericadas: huesos (carozos) v almendras de frutos v
demuis  producios vegeiales (incluidas las  raices de
achicoria sin tostar de la variedad Cichorinm intybus
safivicm) empleados principalmente en la alimentacidn
humana, no expresados ni comprendidos en ofra parfe.
- Algas:
1212.21.00 - - Aplas para la alimentacedn humana kg 5 0% solamente para
espirulina
1212.29.00 - = Las demds kg 5
- Los demds:
1212.91.00 - = Remolacha arucarera kg 0
1212.92.00 - = Algarrobas kg o
1212.93.00 - - Cafa de axdcar kg 10
1212.94.00 - = Raices de achicona kg 0
1212.99 - = Los demds:
1212.95.10 - - - Estevia (stevia) (Srevia rebawdiana) kg 10
1212.99.90 - - - Los demas kg 1]
121300, 00 Paja v cascabillo de cereales, emn bruto, inclusoe picados, kg [1]
molidos, prensados o en apelletss.

Figura 1. (SENAE, s.f.)

2.3. Produccién y oferta en el mercado de origen
En el pais el consumo de hojas de stevia no es muy popular, por lo tanto, su
produccion es muy poca. Existen cultivos en Cerecita (Guayas), Guayllabamba

(Pichincha) San Vicente de Pusir (Carchi), también en Loja y el Oriente.

Los cultivos de stevia se encuentran distribuidos en diferentes regiones y pisos

climaticos como muestra la tabla nimero 1.




Tabla 1. Cultivos de Stevia en Ecuador

Santo Domingo de los Via a Santo Domingo, 510
Tsachilas Quevedo, Rio verde
Pichincha Tababela, Guayllabamba 2400
Manabi Puerto la Boca 1
Zamora Paquisha 900
Menor a1 Ha :
Francisco de Orellana Joya de los Sachas 244
Loja Quinara 1640
Sucumbios Lago Agrio 300
Imbabura El Chota 1560
Carchi San Vicente de Pusir 1600
15 Ha Guayas Cerecita 50

Tomado de (ESPE, s.f.)

REQUERIMIENTOS DEL CULTIVO

CONDICIONES AMBIENTALES

o “El cultivo de Stevia requiere 1,400 a 1,800 mm de lluvia por afo. La planta
no soporta sequias muy prolongadas.

e Requiere una alta luminosidad

e Es necesaria una temperatura superior a los 13°C siendo ideal entre los 18
y 34 °C. Resiste y prospera hasta los 43°C acompafiado de precipitaciones
frecuentes.

e Temperaturas entre los 5 y 15°C no matan la planta pero inhiben o detiene
su desatrrollo foliar

o Temperaturas inferiores a los 5°C matan a la planta (heladas).

e La planta prospera desde los 0 m.s.n.m. hasta 1,500 m.s.n.m.” (Stevia,
2015)



CONDICIONES DE SUELO

o “La stevia se produce bien, en suelos franco arenoso o franco arcilloso
con pH entre 5.5y 7.5, se desarrolla mejor hasta 1500 msnm. En zonas
con altas precipitaciones es recomendable que el terreno tenga una ligera
pendiente como se muestra en la figura 2, para asi evitar
encharcamientos. No son recomendables los suelos salinos.” (Stevia,
2015)

Figura 2. Condiciones del suelo.

Tomado de (Stevia del Ecuador , s.f.)

CONTROL DE MALEZAS. “La stevia es una especie de raiz perenne y como
tal es afectada por la presencia de malezas. Existen herbicidas selectivos los
cuales pueden ser utilizados en la pre-siembra. La utilizacién de herbicidas en
plantaciones ya establecidas no es recomendable, se debe hacer el control de
malezas en forma manual para tener un cultivo limpio libre de agro-téxicos.
Otra alternativa para el control de maleza es la instalacién de mulch o plastico
agricola (Vaca Ortiz & Perez Serrano, 2011), lo cual consiste en un proceso de
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cubrir el suelo fértil con materiales secos como hojas, hierbas, residuos del
cultivo, entre otros, lo que realza la actividad de los organismos del suelo como
lombrices, que ayudan a crear poros en la tierra, a través de los cuales el agua
de lluvia puede filtrarse en el suelo lo cual es beneficioso para el buen

crecimiento de la planta.” (Gonzalez, 2012)

“DENSIDAD DE SIEMBRA. Se recomienda una poblacién de 120.000 plantas
por hectarea dependiendo de la calidad del suelo y de las condiciones

climatoldgicas de la region en donde se va a cultivar.

DISTANCIA DE SIEMBRA. Para garantizar la densidad de siembra propuesta,
la distancia recomendada es de 20 cm x 25 cm entre hileras y plantas para una
densidad de 105.800 plantas por hectérea, para que cuando las plantas sean

adultas no compitan por la luz solar entre si.

HOYADA. Esta labor se hace con un ahoyador artesanal que se construye de

acuerdo a la distancia de siembra que se vaya a utilizar.

PODA DE FORMACION. Esta es una de las labores mas importantes para el
futuro desarrollo de la plantacién, por lo cual se debe tener especial cuidado

con ella.

FERTILIZACION. Aplicar 20 toneladas de materia orgéanica por hectarea
dependiendo del contenido nutricional del suelo en el momento de la
preparacion de las eras. Aplicacion de dos toneladas de cal por hectarea
cuando las condiciones de acidez (pH) del suelo lo requieran, en lo posible

utilizar un producto que contenga fosforo.

CONTROL FITOSANITARIO. EIl control fitosanitario debe hacerse en forma
preventiva desde el momento de la siembra tanto para problemas de plagas

como enfermedades
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COSECHA. (Ver imagen 2). En las condiciones climatolégicas de Ecuador en
la costa hemos registrado entre seis y siete cortes al aflo. Cuando las plantas
son mas jovenes, los periodos de floracion son mas cortos. El lapso de tiempo
entre cada cosecha oscila entre 50 y 60 dias. La cosecha debe hacerse cuando
se presente un maximo del 5% de botones florales, pues esto afecta la calidad
del producto final. Se hace un corte parejo de todas las plantas, procurando
que queden 2 o 3 pares de hojas. Después de la cosecha es necesario hacer
una aspersion preventiva con un fungicida organico.” (Vaca Ortiz & Perez
Serrano, 2011)

Figura 3. Cultivo de Stevia listo para la cosecha

Tomado de (Stevia del Ecuador , s.f.)
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2.4, Exportaciones de stevia desde Ecuador al mundo

CONSULTA DE EXPORTADORES POR NANDINA |

|Tipm Exportadores ¥ ||Subparlida Nandina: 1212991000

”Dﬁde (aaaa/mm): 2004/01 ”Hasta (aaaa/mm): 2014/01 ”I Consultar I|

SUBPARTIDA|
NANDINA

DESCRIPCION NANDINA

NOMBRE EXPORTADOR

1212531000 CANA DE AZUCAR

ALDANEMPRES CIA. LTDA.

CHEVEZ AUZ JORGE LUIS

CORPORACION PAKTA MINTALAY

CRIOLLO ECUADOR INTERMATIONAL 5.A. ECUADORINSA

ECU BOSQUE ECUBOS COMPANIA ANONIMA

EXPORTACIONES HIGHLANDGOURMET S.A.

PRODUCTOS SKSFARMS CIA. LTDA.

|[vACA ORTIZ MARIO IDELFONSO

Figura 4. Principales exportadores de Stevia desde el Ecuador al mundo

Tomado de (Banco Central del Ecuador, s.f.)

Segun la Figura 5, podemos ver que, en los ultimos diez afios, el numero de

exportadores de stevia al mundo es reducido debido a que es un producto que

no se presenta en grandes cantidades en el pais, segun la investigacion

realizada a varias empresas que refleja el cuadro.

CONSULTA DE TOTALES POR NANDINA

‘Tipu: Exportaciones ¥

Subpartida Nandina: 1217391000

(Toneladas y miles de délares) ‘

|pesde (ssafmm: 2000t st salmm): 0140t | Constar

SUBPARTIDA % | TOTAL
NANDINA || DESCRIPCION (TONELADAS |FOB - DOLAR) FOB - DOLAR

lometon  Jlcalaneazlcar] 4] &4 10000

[TOTAL GENERAL: [ 66.44] 10000

Figura 5. Exportaciones Totales de hojas secas de stevia del Ecuador al mundg

en los ultimos diez afos

Tomado de (Banco Central del Ecuador, s.f.)

De acuerdo a la informacién que detalla la tabla nimero cuatro, la cual ha sido

extraida de la pagina web del Banco Central del Ecuador, podemos notar que
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tanto en volumen como en valor las exportaciones de hojas secas de stevia
han sido minimas, por lo que la operacion que se realizara abrir la posibilidad
de desarrollo en un mercado muy interesante con perspectivas altas de valor
agregado.
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CAPITULO Il
3. ANALISIS DEL MERCADO ARGENTINO

3.1. Produccién local de la Stevia

Segun estimaciones de la Camara Argentina de stevia CASTEVIA, en el pais
hay aproximadamente 400 productores de la planta, s6lo en la provincia de
Misiones que se encuentra situada al Noreste argentino se concentra alrededor
del 70% de la superficie, el resto se reparte entre Buenos Aires, Entre Rios,

Corrientes y Jujuy. (Stevia & Grande, 2013).

4 o " A0, )
( 1 Soge | e [\
‘ {a  TUCUMAN [CHACO 5‘“‘7;
| S ' - _ J
Ly, N JSANTIAGOL (R g ‘
N8 peLestrol 4 )
& R ! : ¢ /
) 3 N { CORRIENTES /
{ ¢ |_LARIOA e | i e
\ \ N % { SANTA }.;\/, 4 p
[ 4 y P /
| /sANJuAN] | P 'O 4
B (;__.\C\ORDOBA | emee . 5
\ @ \ p \ | RIOS| N\ A
' jesAng ¥ S URUGUAY - /
| s & El p”
[ A \ . . .
| {menboza b BUENOSAIRES
f el e e ! (
. | T | BUENOSAIRES ]
© i
¢ | by { J
S @ ! J
) by i e
| PIYs AN T R T v - sl
A\ (2 502 ¢ |
. L
/ - !
| 8 NEGRO [~
OCEANO \ AGUAS DEL
PACIFICO ATLANTICO
SUR SUR
Islas Malvinas
(Reino Unido)
b2
LEYENDA

—-— Frontera internacional
0 20 40Km --- Limite de la provincia

Copyright © 2013 www.mapsofworld.com (=] Cap?tal Nacional o

(Updated on 1st May, 2013) O Capital de la provincia

Figura 6. Provincias con mayor produccion de Stevia en Argentina.

Tomado de (espanol.mapsofworld, s.f.)
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La Figura numero 6 muestra las principales provincias Argentinas con

produccion de Stevia: Misiones, Jujuy, Salta, entre otras.

En el articulo “Stevia, la fuente natural de la dulzura” indica que la demanda
nacional llega aproximadamente a los 400 mil kilos, volumen que se completa
con la importacién, ya que la produccion local anual apenas alcanza los 150 mil

kilos de hoja que se destinan a herboristerias mayoristas. (Agro, s.f.).

Se puede determinar que la cantidad de la planta producida para el mercado
argentino, realmente no abastece la demanda del mismo, por lo tanto, se

genera la necesidad de importarla.

3.2. Importaciones de Stevia en Argentina

 Valor  Valor  Valor  Valor  Valor  Valor  Valor Valor Vi Valor

Valor  Valor
importada importada importada importada importada importada importada importada importada imporiada
en2005 en2006 en2007 en2008 en2009 en2010 en2011 en2012 en2013

Algarobas, algas, remolacha azucarera y cafia de azicar, rescas, refrigeradas, congeladas o
58Cas, Incluso pulverizadas; huesos (carozos) y almendras de frutos y demas productos vegetales,
12129910  |incluidas las raices de achicoria sin tostar de la variedad, cichorium intybus sativum, empleados 0 0 1 10 8 5 14 8 19 63
principalmente en |2 alimentacion humana, no expresados ni comprendidos en ofra parte : los
demss : los demds: stevia rebaudiana (ka'a he'e")

Algarmobas, algas, remolacha azucarera y cafia de azicar, Tescas, refrigeradas, congeladas 0
secas, incluso pulverizadas; huesos (carozos) y almendras de frutos y demas productos vegetales,
12129990  |incluidas las raices de achicoria sin tostar de la variedad, cichorium intybus safivum empleados 8 123 2501 2710 2518 4229 230 67 1 8
principalmente en la alimentacion humana, no expresades ni comprendidos en ofra parte : los
demas : los demas: los demas

Algarmobas, algas, remolacha azucarera y cafia de azicar, rescas, refiigeradas, congeladas o
secas, incluso pulverizadas; huesos (carozos) y almendras de frutos y demas productos vegetales,
12129900  |incluidas las raices de achicoria sin tostar de la variedad, cichorium intybus sativum, empleados 48 0 0 0 0 0 0 0 0 0
principalmente en la alimentacion humana, no expresados ni comprendidos en ofra parte : los
demas : los demds

Fuentes: Calculos del CCI basados en estadistcas de |nsfituto Nacional de Estadisfica v Censos desde ener de 2007
Calculos del CCI basados en estadisticas de Scavage, Infomacion en comercio exterior hasta enero de 2007.

Figura 7. Lista de los productos importados por Argentina
Tomado de (Trade Map, s.f.)
a) de todo el mundo, en los ultimos diez afios. Producto: 1212.99.10.00

Stevia Rebaudiana.

El crecimiento de consumo de stevia ha sido volatil, como podemos observar
en la figura 7, del aino 2005 al 2008 ha tenido un incremento significativo,
mientras que del 2008 al 2012 ha decrecido la demanda importada, teniendo
un pico alto en el afio 2011. Sin embargo, en los 2 dltimos afios analizados, es
decir, 2013 y 2014 se muestra un crecimiento en la importacion de stevia para

el consumo en el pais de destino, Argentina. Este crecimiento de consumo,
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segun Leandro Terrulli secretario de la Céamara Argentina de la Stevia
(Castevia) se da porque: “Las sefales de mercado indican la creciente
demanda de las hojas, impulsada por el consumo del producto final. Se
observa gran interés de consumidores dispuestos a reconocer las virtudes de la

stevia”. (Farre, s.f.).



3.3. Importaciones de Stevia desde el Ecuador

Tabla 2. Importaciones de stevia Rebaudiana realizadas desde Ecuador en los ultimos diez afios

Cédigo Exportado Valor Valor Valor Valor Valor Valor Valor Valor Valor Valor

del res importa importa importa importa importa importa importa importa importa importa
produc daen daen daen daen daen daen daen daen daen daen
to 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014
121299 Los demas
10 :los
demas:
stevia 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
rebaudiana
("ka"a
he"e")

Adaptada de (Trade Map, s.f.)

a) Calculos del CCl basados en estadisticas del Banco Central del Ecuador desde el 2005 al 2014.

En la tabla nUmero 2 podemos apreciar que el Ecuador no ha realizado ninguna importacion del producto correspondiente a
la sub partida 1212.99.10.00, hasta inicios del afio 2015.

LT
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3.4. Acuerdos preferenciales en los que Ecuador participa con el mercado
de Argentina.

Ecuador y Argentina son miembros, junto con otros paises, de “La Asociacion
Latinoamericana de Integracion ALADI, la cual es un organismo
intergubernamental que promueve la expansion de la integracion de la region, a
fin de asegurar su desarrollo econdmico y social. Su objetivo final es el
establecimiento de un mercado comun latinoamericano”.Fuente especificada
no valida.. Bajo este acuerdo los paises miembros podrdn exportar sus

productos entre si, gozando de preferencias arancelarias. (Diaz, 2015).

Segun el estudio “Oportunidades comerciales para Ecuador en el marco del
acuerdo de complementacién economica N° 59 (ACE 59)” Argentina podria
representar un interesante destino a ser considerado, no solo por su tamafio,
sino también por las oportunidades comerciales halladas en dicho pais,
mientras Ecuador tenga la capacidad de incrementar su oferta exportable, este
acuerdo es potencialmente creador de oportunidades comerciales. (ALADI,
2006).

Para poder tener acceso a la preferencia arancelaria que comprende este
acuerdo, se debe tramitar el certificado de origen, ya que este es un documento
que avala que las mercancias cumplen con las disposiciones sobre el origen
que requiere este acuerdo, Unicamente con este certificado se demuestra que
la stevia a ser comercializada finalmente en Argentina, es un producto
ecuatoriano, y como menciona el art. 3 del presente acuerdo de
complementaciéon econdmica “Las Partes Contratantes conformaran una Zona
de Libre Comercio a través de un Programa de Liberacién Comercial, que se
aplicara a los productos originarios y procedentes de los territorios de las
Partes Signatarias”, por este motivo es indispensable presentar el mismo para
acceder a la preferencia arancelaria correspondiente. (Acuerdos de Alcance
Parcial, 2004, art.3).
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3.5. Barreras de entrada (Arancelarias y No Arancelarias).

Gracias al acuerdo de complementacion economica N° 59 (ACE 59), la
preferencia arancelaria para la partida 1212.99.10.00 es del 100%, es decir, el

importador argentino ingresa este producto sin pagar aranceles.

Para poder gozar de dicha preferencia se debe constatar que el producto es
netamente ecuatoriano, por lo tanto, se debe tramitar el certificado de origen
(C.0.) directamente en la Ventanilla Unica Ecuatoriana (VUE) en la pagina del
ECUAPASS presentando la declaracion juramentada de origen (DJO). Una vez
aprobada la DJO, se genera el ticket de pago por un valor de 10 USD, se

cancela, y posteriormente se entrega el C.O. al exportador

Por otro lado, el producto debe cumplir con una barrera no arancelaria, que es

el certificado fitosanitario en Agrocalidad.

3.6. Requisitos de etiquetado, empaque y embalaje.

“El idioma de las etiquetas de todos los productos comercializados en
Argentina deben estar en espafiol a excepcion de palabras que no tengan

equivalencia en el idioma castellano.

Los productos importados podran conservar la etiqueta original del pais en su
idioma, pero deberan tener una etiqueta pegada en espafiol con la informacion
indicada en parrafos anteriores. Con el fin de evitar el pago de posibles multas
0 padecer trabas para el ingreso del producto al mercado por problemas de
etiquetado, siempre es aconsejable que los exportadores ecuatorianos soliciten
instrucciones al importador argentino sobre las caracteristicas especificas para
etiquetar el producto en cuestion.” (PROECUADOR, Perfil Logistico de
Argentina, 2013).
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Figura 8. Caja de exportaciéon para las hojas secas de stevia.

Adaptada de (guiadelaindustria, s.f.)

DO NOT PUSH W1TH FORK BLADES
N0 ENPUJAR COR UNAS DEL AUTOELEVADOR

En la figura 8 podemos observar la caja de exportacion que se utilizara para la

exportacion de las hojas secas de stevia.

“Informacién minima que debe contener la etiqueta:

1.

1.1
1.2.
1.3.
1.4.

1.5.
1.6.

1.7.
1.8.
1.9.

Identificacion del producto:

Categoria o clase de producto

Nombre comercial registrado o propuesto para el producto.

Ubicacion de una frase que resuma las caracteristicas del producto.
Leyenda (en mayusculas): Lea integramente esta etiqueta antes de
utilizar el producto.

Numero de lote o partida (en envase o etigueta indistintamente).
Fecha de vencimiento (mes y afio, en envase 0 etiqueta
indistintamente).

Industria/origen.

Contenido neto.

Nombre y direccion de la empresa registrante. De poseer logotipo,
pagina web y correo electronico, se deberan colocar en este cuerpo

central.
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1.10. Optativo: Nombre del fabricante y del distribuidor, si media acuerdo

de partes.

2. Recomendaciones de uso:

2.1.

2.2.

2.3.

Generalidades del producto, definiendo someramente las
caracteristicas y la forma de accion, sin emplear términos laudatorios
ni exaltar cualidades.

Instrucciones para el uso:

Preparacion: Describirla conforme a las caracteristicas del producto.
Equipos, volumenes y técnicas de aplicacion

Recomendaciones de uso: Cultivos, plagas o malezas con nombre
comun y cientifico, dosis, momento de aplicacion y observaciones
adicionales de considerarlas necesarias.

Para cultivos planos o rastreros las dosis se deben expresar en
unidades de volumen referidas a una unidad de superficie.
Centimetros cubicos o litros por hectarea (cm3/ha o I/ha). Gramos o
kilogramos por hectarea (g/ha o kg/ha). Para cultivos de porte la
concentracion de aplicacibn se debe expresar en unidades de
porcentaje (%) de volumen en volumen, o peso en volumen.
Asimismo, se deberé especificar el volumen a aplicar por unidad de
superficie (En caso de disponer datos puntuales por zonas, tamafio
de planta, densidad, etc. deben ser incluidos). cm3 por hectolitro

(cms/hl) Gramos por hectolitro (g/hl)

3. Precauciones:

3.1.

Leyendas (en mayuscula y ubicadas en forma escalonada)”.
(PROECUADOR, Perfil Logistico de Argentina, 2013)
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Sabemos cuidarte con 30 g.

STE/INTE

Lo dicloe do lo saled

ENDULZANTE NATURAL ALTERNATIVO B

PV
PREPARACION:

Agregar 10 hojas de Stevia recha ge Bvorscion 04.MAR.2016
en un litro de agua y dejar

hervir por cinco minutos. LOTE: 000003

Contactos: 0995 107 268 rmovwn
por importadora Enriquez !6!000 28953'

2578 480 - 2574 424
PROTEGER DE LA LUMINOSIDAD Manténgase en un lugar fresco y seco

Emalt: import enriquez@gmall.com

Dwscchia: A2y 14-38 entre Bolhar y Sucre | Poute ds Semstiunte: 04.FEB.2017
Produccion, Envasado y Distribuido
Figura 9. Etiqueta del producto




3.7. Analisis de la competencia.

Tabla 3. Principales paises exportadores de stevia hacia Argentina en los ultimos diez afios

Exportador Valor Valor Valor Valor Valor Valor Valor Valor Valor Valor
es importa importa importa importa importa importa importa importa importa importa
da en da en da en da en da en da en da &en da en da en da en
2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014
Mundo 0 0 1 10 8 5 14 8 19 63
Paraguay 0 0 0 10 8 5 14 8 0 47
China 0 0 0 0 0 0 0 0 19 16
Japén 0 0 1 0 0 0 0 0 0 0
Malasia 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
India 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
Uruguay 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0

Adaptada de (Trade Map, s.f.)
b) Calculos del CCI basados en estadisticas del Instituto nacional de estadisticas y censos.

€c
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Después de realizar la investigacion en la pagina web de Trade Map, como
podemos observar en la tabla ndmero 7, dentro del grupo de los principales
exportadores de hoja seca de stevia hacia Argentina se encuentran los
siguientes paises: Paraguay, China, Japon, Malasia y Uruguay. Vemos ademas
que Ecuador no se encuentra entre los principales proveedores de la hoja seca
por lo que la competencia con la que se pretende ingresar a este mercado es

por el precio competitivo y la calidad del producto.
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CAPITULO IV

4. PROCESO DE EXPORTACION

“De acuerdo con el Codigo Organico de la Produccion, Comercio e Inversiones
COPCI, y su Reglamento, en los art. 154 — 158 respectivamente, la exportacion
definitiva, es el régimen aduanero que permite la salida definitiva de
mercancias en libre circulacion, fuera del territorio aduanero comunitario o a
una Zona Especial de Desarrollo Econdmico ubicada dentro del territorio
aduanero ecuatoriano, con sujecion a las disposiciones establecidas en el
presente Cbdigo y en las deméas normas aplicables. La salida definitiva del
territorio aduanero ecuatoriano de las mercancias declaradas para su
exportacion, debera tener lugar dentro de los 30 dias siguientes a la aceptacién
de la Declaracion Aduanera de Exportacion. La Autoridad Aduanera o la
empresa concesionaria del servicio de Depésito Temporal, registrara
electronicamente el ingreso a la Zona Primaria y la salida al exterior de las

mercancias a ser exportadas.

Cuando por causas debidas al transporte de las mercancias por motivos de
logistica no pudiera cumplirse el plazo fijado en el inciso anterior, las
autoridades aduaneras podran prorrogar dicho plazo por una sola vez previo
conocimiento de causa, que no sera superior al periodo originalmente otorgado,
sin perjuicio de las sanciones administrativas a que hubiere lugar. Sélo se
podran exportar aquellas mercancias que hayan sido objeto de una
Declaracion Aduanera de Exportacién debidamente transmitida o presentada
ante la Autoridad Aduanera. El ingreso a la Zona Primaria Aduanera de las
mercancias destinadas a la exportacion sera realizada de acuerdo a los
procedimientos que para el efecto dicte la Direccion General del Servicio
Nacional de Aduana del Ecuador.” (COPCI, 2010).
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4.1. Flujo del proceso de exportacion.

Respecto al proceso del flujo de exportacion, a continuacion, se detalla:

INICIO

NEGOCIACION ENTRE EL

IMPORTADOR Y EXPORTADOR

PRECIO
TRANSPORTE
TIEMFO DE ENTREGA
INCOTERM
ACUERDO MOVILIZACION ELABORACION DE INSPECCION ENTREGA DE
CONEL i DELACARGA L, LA AISV | ANTINARCOTICOS || MERCADERIA A
CLIENTE HACIA NAVIERA
GUAYAGUIL
FRE-EMBARQUE EMBARQUE POST-EMBARQUE
TRANSMISION INGRESO A INBOX SALIDA DEL REGULARIZACION
DE LA DAE IONA TECNICO MEDIO DE DE LA DAE
e PRIMARIA AFORADOR TRANSPORTE.
TRANSMISION
l l DEL
ASIGNACION MUESTRA REVISION QR MENTO DE
NUMERO DE CANAL ELECTROMNICA. QI PORTE.
DAE ¥ CANAL AFORO Y AFORO FSICO
DE AFORO ASIGNA S

AFORADOR

Figura 10. Flujo del proceso de exportacion.

En la figura 9, se puede apreciar todo el proceso para la exportacion de hojas
secas de stevia, desde la negociacion que se da entre el importador y
exportador, hasta cuando la exportacién se legaliza, una vez presentada la

documentacion respectiva.

Nota: Por efectos de que sera la primera operacion de exportacion, se coloca
aforo fisico, pero se conoce que el sistema ECUAPASS, otorga el aforo de

forma aleatoria.
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En caso de que se encuentre algun error en la DAE, el exportador podra
solicitar la debida correccién en un plazo de 30 dias.

4.2. Requisitos y tramites de exportacion.
Descripcion del flujo de proceso de exportacion.

Para realizar el proceso de exportacion, se deben realizar las siguientes las

siguientes gestiones:

a) Registro Unico de Contribuyente (RUC).- Este proceso se realiza en
el Servicio de Rentas Internas (SRI) en cualquiera de sus sucursales a
nivel nacional, que otorga un namero de registro, con el cual se cumple
el requisito para ser exportador ante el Servicio Nacional de Aduana del
Ecuador, autorizando al solicitante actividades comerciales dentro del
pais. (Proecuador, s.f., parr.1, s.f.)

b) Firma digital (Token).- Este paso se lo efectia para obtener la firma
digital como exportador, mismo que se obtiene en el Banco Central del
Ecuador, el cual tiene un costo de $65,00 + IVA ($30,00 emision del
certificado, $35,00 dispositivo portable o token), o en Security Data y

tiene vigencia de dos afos. (Marcalla & Proecuador, 2014)

c) Registro de Exportador.- En el sistema de Ecuapass se realiza el
proceso de registro, en la direccion web www.ecuapass.aduana.gob.ec,
donde se ingresan los datos del exportador. Se procede con la creacion
del usuario asi como la contrasefia, una vez actualizada esta

informacién se vinculara la firma digital (token).

d) Certificado de Origen.- Es un tramite que se realiza en la Ventanilla
Unica, en la opcién “Elaboracién de Certificados de Origen”, se
completa el formulario y se lo retira en el Ministerio de Industrias y
Productividad (MIPRO), que se encuentra ubicado en la calle Yanez

Pinzon N26-12, entre Colon y la Nifia, Edificio Rigel. Para ello


http://www.ecuapass.aduana.gob.ec/
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previamente se debe obtener la Declaracion Juramentada de Origen, la
cual sirve para identificar si el producto a ser exportado cumple con la
normativa y reglamentacion necesaria para ser beneficiario de las

preferencias arancelarias. (Proecuador, s.f, parrafo 1).

e) Declaracion Aduanera de Exportacion.- Se trata del ingreso al

f)

sistema Ecuapass en donde se debe generar la declaracion aduanera
de exportacion, colocando todos los datos necesarios, asi como
adjuntando la factura comercial. Una vez ingresada esta declaracion, la
aduana a través del Ecuapass aceptard o negara dicha solicitud, en
caso de ser negada se debe corregir la DAE y realizar nuevamente el

ingreso.

Mercaderia a zona primaria.- Una vez aprobada la DAE por parte de
la aduana a través del sistema Ecuapass, el mismo asigna un namero
de refrendo, con el cual podemos consultar que tipo de aforo tendréa la
mercancia a ser exporta, una vez que se haya terminado con este
proceso, el declarante la ingresa en la zona primaria del distrito

aduanero correspondiente.

g) Proceso de aforo.- La administracion aduanera selecciona el tipo de

aforo con el cual seré procesado el embarque, puede ser:

e Aforo automatico.

e Aforo Documental.

e Aforo Electronico.

e Aforo Fisico intrusivo y no intrusivo.

Una vez realizado el Aforo, aduana autoriza la salida de la
mercaderia hacia el lugar de embarque, en el caso de que se
encuentren desviaciones, se debe proceder con las correcciones

solicitadas a fin de obtener la autorizacién de la salida.
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h) Embarcar al medio de Transporte. - Después de ser aceptada la
autorizacion de salida se procede a movilizar la mercaderia hacia el
punto de embarque en donde se entregaran los documentos al

transportista designado.

i) Regularizar la DAE. - Como ultimo paso, se debe regularizar la
declaracion aduanera de exportacion ante el SENAE y asi se obtendra

de manera definitiva la DAE.

a. Los Requisitos Fitosanitarios: Son permisos necesarios para disminuir
el riesgo fitosanitario hasta el nivel aceptable de proteccion y se
establecen a través de Analisis de Riesgo de Plagas.

Cuando el exportador desee realizar un embarque de algun producto
agricola, por cada embarque debe solicitar la emision de un Certificado
Fitosanitario, el cual requiere de una inspeccion del producto a
embarcar. EI Permiso Fitosanitario para la Importacion tendra una
vigencia de 60 dias calendario, contados a partir de la fecha de su
emision y seran emitidos para un solo envio que constituya un

embarque.

Las licencias fitosanitarias deberan ser exigidas con el Unico fin de
salvaguardar la salud y bienestar de las persona mas no como un barrera el
comercio, ademas debe ser un procedimiento sencillo y transparente. (Morales,
2013)..
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4.3. Incoterm seleccionado.

FOB (Free on Board)

Free On Board FOB SEAOR INLAND
i : WATERWAY ONLY

Seller not obliged 10 insure goods for pre-carmage

Figura 11. Incoterm FOB

Tomado de (incotermsexplained, s.f.)

Los Incoterms 2010 desarrollados por la Camara de Comercio Internacional,
son términos utilizados en operaciones de comercio internacional que facilitan a
los importadores y exportadores sus negociaciones, los mismos determinan la
transferencia de riego de dafios y la responsabilidad de entrega de la

mercancia.

Se debe tomar en cuenta que los Incoterms no determinan ni el precio, ni la

forma de pago de la operacion de comercio exterior.

El Incoterm que se utilizara es FOB (Free on Board) que significa que se
entregara la mercancia a bordo del buque designado por el importador, una vez
gue se haya terminado este proceso, es responsabilidad del comprador la

movilizaciéon de la mercaderia.

El importador debe pagar el precio establecido en el contrato de compraventa,

contratar el transporte para la mercancia desde el puerto, receptar la
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mercancia cuando se realice la entrega, ademas a partir de ese momento el

riesgo de pérdida o dafio a la mercancia se transmite al importador.

El exportador debe comunicar al importador con tiempo suficiente el nombre

del buque y puerto de carga.

4.4. Transporte

4.4.1. Terrestre Nacional.

La empresa que se contratard para el transporte terrestre, debera retirar la
mercancia en un camién desde la ciudad de Zapotillo-Loja, ya que este es el
lugar donde se cosechan y producen las hojas secas de stevia, el proceso de
carga no tardar4 mas de 2 horas, posteriormente se procedera a transportar la

mercaderia hacia el puerto maritimo de Guayaquil.

4.4.2. Transporte Internacional

Termino de negociacion: FOB Guayaquil.

Para ingresar el vehiculo al puerto, debemos tramitar el AISV (autorizacion de
ingreso y salida de vehiculos) el cual es un documento que contempla los datos
del chofer y del vehiculo que contiene la carga.

Ruta: Salida desde el puerto de Guayaquil-Ecuador, hasta el puerto de Chile

Valparaiso.

e Tiempo de transito: 6 — 7 dias aproximadamente

e Via maritima

Posteriormente se dirigira via terrestre hacia Buenos Aires — Argentina

Tiempo de transito: 2 dias aproximadamente.
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Figura 12. Transporte internacional via maritima

Respecto a la figura 11, se puede apreciar el tipo de transporte internacional
que se utilizara en esta operacion, en uno de los buques de la naviera Maersk

Line.

4.4.3. Cubicaje

Para realizar un correcto cubicaje, es importante considerar las medidas de los
cartones que contendran las fundas de hojas secas de stevia, las medidas de

los cartones son las siguientes:

e Alto: 23,5 centimetros (cm)
e Largo: 45 centimetros (cm)

e Ancho: 42 centimetros (cm)

Dando una capacidad de 30 fundas del producto en cada caja.
Para conocer la cantidad de cartones que seran transportados en el pallet
americano, hay que tomar en cuenta sus medidas, de esta manera el calculo

seria el siguiente:
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1,20 m (largo del pallet) /0,45 m ancho del carton = 2,67
1 m (ancho del pallet) /0,42 m ancho del cartén = 2,38

Multiplicamos los resultados expuestos anteriormente y el resultado es = 6.35

cartones, dicho resultado esta referido al inmediato inferior.

1,20 m
| B
1 2 3
1m
4 5 6

Figura 13 Cubicaje en pallet americano

Por lo tanto en la imagen 8, se puede observar la manera mas adecuada de
colocar las cajas dentro del pallet americano, las cuales son 6 cajas, cada caja
contiene 30 de fundas de hoja seca de stevia. Adicional se ha considerado la
altura del contenedor maritimo de 20’ (2,40 m, menos 15 centimetros de altura
del pallet, seria un total de 2.25 metros), por lo que se podran apilar 9 cajas, el
total a ser exportado es de 54 cajas, dando un total de 1620 fundas de

producto.



34

4.4.4. Costo del producto en FOB.

A continuacién se detalla el precio del producto en FOB al igual que el margen
de ganacia que se pretende obtener en este proceso:

Tabla 4. Costo del producto en FOB

Costo del producto en FOB

Componente del costo Valor
Directos:

Valor de la mercancia $ 1.377,00
Embalaje $ 0,30
Marcado $ 0,03
Documentacion $ 60,00
Unitarizacion de la carga $ 90,00
Manipuleo $ 45,00
Transporte interno $ 400,00
Almacenaje $ -
Manipuleo $ 240,00
Agente $ 230,00
TOTAL COSTO DIRECTO/TIEMPOS $ 2.442,33
Indirectos:

Administrativo $ 1.500,00
Margen de utilidad $ 0,15
TOTAL COSTO INDIRECTO/TIEMPOS $ 1.500,15
TOTAL COSTOS TIEMPOS $ 3.942,48
COSTO DEL PRODUCTO EN FOB + MARGEN DE $ 2,43
UTILIDAD

Como se puede observar en la tabla 4, se han detallado los costos de la

operacion como son: valor de la mercancia, flete interno Loja — Guayaquil,
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entre otros gastos locales, dando como resultado un valor de $2,43 por cada
funda de stevia en FOB
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CAPITULO V

5. ANALISIS DEL CUMPLIMIENTO DE OBJETIVOS PLANTEADOS
PARA EL TRABAJO DE TITULACION.

En cuanto a los objetivos planteados se puede indicar que, de acuerdo al
estudio realizado, para la exportacion de hojas secas de stevia mediante un
proceso eficiente de exportacion se lograra competitividad en el pais de destino

ademas del beneficio que aportan las preferencias arancelarias existentes.
5.1. Comprobacion de la Hipotesis:

La hipotesis se ha comprobado ya que con un sistema logistico eficiente se
permite abastecer al mercado argentino con un producto saludable 10%
natural, lo que se traduce como una forma muy prominente de hacer negocios

internacionales.
5.2. Otras conclusiones relevantes.

Un beneficio con el que se cuenta en la actualidad con respecto a las
exportaciones, es la facilidad de transmitir la informacion a través del sistema
ECUAPASS, tomando en cuenta que no es necesario contar con un agende de
aduana, lo cual puede disminuir el costo de la operacion y genera beneficios

para el exportador.
5.3. Recomendaciones.

Es importante que se aprovechen los beneficios tanto financieros como

fiscales, entre los cuales tenemos:

Apoyo financiero de la banca publica, facilitacibn aduanera que el gobierno
brinda a las operaciones de exportaciones, ademas, Ecuador cuenta con la
tasa de impuesto a la renta mas baja de la region. De esta manera se lograra
un aumento de las mismas y permitira mantener la balanza comercial a favor

del pais (PROECUADOR, Incentivos para la inversion, s.f. ).
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BILL OF LADING
CONOCIMIENTO DE EMBARQUE

1. SHIPPER | EXPORTER {Compilete name addness) Embarcador

3. BOOKING N* {Reserva N°)

3a) BILL OF LADING N*

3{b) DATE {fecha)

4. EXPORT REFERENCE (referencias de exportacion)

5 CONSIGNEED TO (Consignado & )

|6. FORWARDING AGENT (asgente embarcador)

7. NOTIFY PARTY {nolifiquese 3 )

8. DOMESTIC ROUTING / EXPORT INSTRUTIONS
{ruta domesbca / insfrucciones de exportacion)

3 VESSEL (nave) Wmm'? 3. RELAY PONT 12, POMT AD COUNTRY OF ORIGH
VOYAGE (viaje) o - ey dg conesion) {lugar y pais ce origen)
13, PORT OF LADING (pusrlo de carga) 14, LOADING PIER 15. TYPE OF MOVE
[FLAG (bandera) {lerminal / muslle) { Bipo de movimiento)
17. PLACE OF DELIVERY BY CARRIER )
nogar de entrega de ks canga) 8. ORIGINALS TO BE RELEASED AT {originales para entregarse en)
PARTICULARS FURNISHED BY SHIPPER
conlenido segun &l embarcador
9. MARKS AND NUMBERS | 20, NUMBERS OF PACKAGES 21, DESCRIPTION OF PACKEGES 2. WEIGHT . MEASUREALENT
Marcas y rumeros) (numero de bullos) AND GOOD (Rras /idos)  Ymedidas)
|(descripcion ce mescancias)
FREIGHT CHARGES RATED AS PER RATE | TOBEPREPNIDINUS |COUECTANUSS  [OREIGHN CURRENCY
flots flote basico por tarfa | DOWLARS A cobra e dolares  Imoneda local
pre pagado en dolives
TOTAL
IN WITNESS WHERE OF THE CARRIER 8Y ITS AGENT HAS SIGNED. ... ORIGINAL B
SIOMATURE . oocvrinsthisdentioigammmnsrinsirsiss ot miad iosbtstumeivimentt- TBY S reisnssetcts oo oo o s R ivieri s My oo
CARRIER
DECLARED VALUE. . it e hiaiaiseiigu By..




Factura Comercial de Exportacion

Datos del Exportador (Shipper Exporter)

# de Factura (Comercial Invoice N*)

#de Orden

B/LAWD N°

Pais de Origen

Fecha de Embargque

Cansignatario (Consignee)

Términos de Pago (Terms of Payment)

Intermediario (Intermediate Consignee)

Referencias Exportacion (Export References)

Embarcador (Forwarding Agent)

Puerto de Embarque (Port of Embarkation)

Referencia Linea {Exporting Carrier Route)

Este documento describe la Venta y Términos de Pago. (This document describes the Sale and Terms of Payment.)

Cantidad

Packs. .
a (Quantity)

Peso Neto
(Net WT.)

Peso Bruto
(Gross WT.)

Descripcion de Mercaderia {Description of
Merchandise)

Precio Unitario
{Unit Price)

Precio Total
(Total Value)

Marcas en Bultos (Package Marks)

Cargos Adicionales (Misc. Charges)

Total Factura (Invoice Total)

Certificaciones (Certifications)

Autorizacion (Authorization)




PACKING LIST ORDER

DATE:

T0

FROM

SHIP DATE:

SHIP VIA:

F.0.B. SHIPPING POINT:

ACCOUNT NO.:

ORDER NO.:

DEPARTMENT:

TERMS

Qry
ORDERED

Qry
SHIPPED

PROD.
NUMBER

DESCRIPTION

UNIT | TOTAL
WEIGHT | WEIGHT

TOTAL
CUBIC
FT.

TOTAL

TOTAL

NOTES




