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RESUMEN

El presente trabajo trata de exponer el Proceso Operativo para la importacion y
Distribuciéon de Sondas para uso médico que realiza la Empresa Banda Vanoni
Cia. Ltda. para hospitales, clinicas y centros de salud mas destacados en las
ciudad de Quito.

El producto que se va a exponer a lo largo de éste proyecto seran las Sondas
de Succién y Sondas Nasogastricas que son los productos principales con los
que se maneja mas la institucion debido a la demanda de éste producto,
realizando un analisis del mercado local ante el producto que la institucion esta
presentando con buen estandar de calidad y un costo beneficioso para los

consumidores.

Dentro de la investigacion a realizarse se tomara mucho en cuenta cada
proceso que requiere la institucidén para realizar la importacion de los productos
medicos para cumplir con todos los requisitos y permisos de importacion para

estos productos.

También se analizara la situacion financiera de la institucion como son las
ventas mensuales realizadas en los ultimos seis meses, y las ventas generadas

en el ultimo periodo del ejercicio correspondiente al afio 2011.

Asi con mas claridad se podran incrementar ventas si es el caso buscando
nuevos nichos de mercados para ampliar la distribucion de productos que la

institucion ofrece a los consumidores.
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SUMMARY

This paper tries to expose the Operational Process for the import and
distribution of probes for medical use which performs the Company Banda

Vanoni Cia. Ltda. for hospitals, clinics and health centers leading in Quito.

The product will be exposed along this project will Probes and nasogastric
suction are the main products with which the institution operates more due to
the demand of this product, analyzing the local market before the product that
the institution is presented with good standard of quality and cost benefits to

consumers.

Within the research undertaken should take into account long process that
requires each institution to perform the import of medical products to meet all

requirements and import permits for these products.

It will also analyze the financial situation of the institution as are the monthly
sales made in the last six months, sales generated in the last period of exercise
for the year 2011.

This may be more clearly increase sales if any new niche markets looking to

expand distribution of products that the institution offers to consumers.
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INTRODUCCION

El presente trabajo se efiere al proceso de importacion que se debe realizar al
comprar mercancia en el exterior y también al estudio de los documentos que

se deben emplear para dicho proceso.

La caracteristica principal es el enriquecimiento del aprendizaje del proceso
mencionado con el objeto de realizar y escoger la propuesta de las diferentes
cotizaciones que se tomen de varios proveedores contactados en el exterior

para la adquisicion respectiva.

El proceso de importacion es sumamente importante ya que al igual que el
proceso de exportacidn existen reglamentos, leyes, aranceles, etc., que se

deben aplicar dependiendo el producto a importarse.

En el ambito profesional sera importante el desarrollo de dicho ejercicio en el
que se sustenta como un instrumento de apoyo para realizar un tramite de
importacion, siempre y cuando se tenga el producto definido, pero lo esencial

basarse en las leyes del pais destino.

Para la institucion que se esta aplicando la investigacion de la importacion de
los insumos médicos ya existen proveedores estables que abastecen lo

suficiente del producto para la distribucion local en Ecuador.



CAPITULO |

ANALIZAR LA DEMANDA DE LAS SONDAS DE CALIDAD EN TODO EL
PAIS CON UN CONVENIENTE COSTO-BENEFICIO.

En términos generales, la "demanda" es una de las dos fuerzas que esta
presente en el mercado (la otra es la "oferta") y representa la cantidad de
productos o servicios que el publico objetivo quiere y puede adquirir para

satisfacer sus necesidades o deseos’.

1 ORGANIZACION DE LA EMPRESA

La organizacion de empresas busca la ordenacién (funcional y operativa,
temporal y econémica) de los recursos humanos y materiales que optimiza la
consecuciéon de los objetivos perseguidos, bien sean de tipo tangible

(beneficios), o de tipo intangible (prestigio, mercado, etc.).?

La Organizacion de la Empresa sera considerada a la accion o resultado de
organizarse para asi lograr alcanzar a los objetivos propuestos, la que estara

basada por grupos sociales, una serie de tareas y una administracion.

1.1 ACTIVIDAD COMERCIAL

La Compafia tiene como actividad comercial la Venta al por mayor de
Instrumentos, Dispositivos y Materiales Médico, Quirurgicos o Dentales segun

la pagina del SRI con inicio de sus actividades el 11 de mayo del afio 2004>.

1 ) -
http://www.promonegocios.net/demanda/definicion-demanda.html

2
http://www.gestiondeempresas.org/organizacion-de-la-empresa/

3
SRI: https://declaraciones.sri.gov.ec/facturacion-internet/consultas/publico/ruc-datos2.jspa




ILUSTRACION N° 1.1 PRODUCTOS COMERCIALIZADOS

INSTRUMENTOS | DISPOSITIVOS MATERIALES MATERIALES MATERIALES
MEDICOS DENTALES
s e |
|
|
‘a
|
v' Etetoscopio v’ Jeringas v' Uniforme v' Pinza de v' Espejos
v' Ecégrafo v' Dispositiv s diseccion dentales
os de médicos v' Tijeras v Pinzas
perforacid v Gasas v Porta v' Brufidores
n v’ Guantes agujas
de latex

FUENTE: Investigacion visual
AUTOR: Propio

1.2 ORGANIGRAMA FUNCIONAL Y OPERATIVO

Un organigrama es un grafico en el que se representan las unidades
organizativas y las relaciones que existen entre ellas. Pueden ser verticales u

horizontales.

En los organigramas verticales las unidades que tienen mayor autoridad se
sitian en posiciones mas elevadas y debajo de ellas se colocan las que estan
subordinadas. Una variedad de este tipo de representaciones las constituyen
los denominados organigramas piramidales. Un organigrama de este tipo es el
consistente en representar una piramide dividida horizontalmente en varias
partes, cada una de las cuales se corresponde con un nivel de autoridad. En la
cuspide de la piramide se situan las unidades dotadas de mayor autoridad, y en

su base aquellas cuya autoridad es menor®.

Con los Organigramas se logra representar graficamente la estructura organica
de una empresa que refleja en forma esquematica, la posicion de las areas que

la integran, sus niveles jerarquicos, lineas de autoridad y de asesoria.’

4 . :
http://www.forexeco.com/empresas/rrhh/250-ique-es-un-organigrama.html
® Organigramas: http://www.promonegocios.net/organigramas/tipos-de-organigramas.html




1.21 ORGANIGRAMA FUNCIONAL OPERATIVO

Se expondra las funciones del personal que interviene en las actividades que

realiza la empresa:

ILUSTRACION N° 1.2 ORGANIGRAMA FUNCIONAL OPERATIO BANDA
VANONI

GERENCIA GENERAL

1.- Cumplir con las
disposiciones de la junta
administrativa.

2.- Coordinar las actividades
propuestas.

3.- Controlar el cumplimiento

DEPARTAMENTO DE de las actividades.
VENTAS /

BODEGA

1.- Controlar el desarrollo de productos en Stock.

l 1.- Organizacion de los
los programas.

- | I DEPARTAMENTO DE 2.d- Manéener IaI comudqic;:acién
.- Formular el programa FACTURACION adecuada con los pedidos.

mensual de actividades.

3.- Estar pendientes de evitar
3.- Planificar la demanda en errores en los despachos.

. 1.- Practicar la atencion
los nroductos solicitados.

adecuada al cliente.

2.- Mantener el ritmo de
progreso para con el cliente.

3.-Planificar los pedidos a
tiempo.

FUENTE: Investigacion de Campo
AUTOR: Propio



1.3 PRODUCTOS DE DISTRIBUCION

La Empresa Banda Vanoni Cia. Ltda. Es un distribuidor de venta al por mayor y

menor de insumos, equipos y dispositivos médicos®.

ILUSTRACION N° 1.3 INSUMOS MEDICOS

FUENTE: Investigacion Visual
AUTOR: Propio

ILUSTRACION N° 1.4 DISPOSITIVOS
MEDICOS

dW4
R

FUENTE: Investigacion visual
AUTOR: Propio

6 . s
Investigado en el RUC de la Institucion



1.3.1 PRODUCTOS QUE IMPORTA

Mediante la pagina de internet EXI Exportaciones e Importaciones a
continuacion se detallara los productos que importan con sus subcapitulos del

Arancel Integrado:

90.18.- instrumentos y aparatos de medicina, cirugia, odontologia o veterinaria,
incluidos los de centellografia y demas aparatos electromédicos, asi como los

aparatos para pruebas visuales.

ILUSTRACION N° 1.5
INSTRUMENTOS DE CIRUGIA

FUENTE: Investigacion visual
AUTOR: Propio

ILUSTRACION N°1.6 INSTRUMENTOS DE
ODONTOLOGIA

FUENTE: Investigacion visual
AUTOR: Propio



ILUSTRACION N° 1.7 APARATOS
ELECTROMEDICOS

FUENTE: Investigacion visual
AUTOR: Propio

48.19 -cajas, sacos (bolsas), bolsitas, cucuruchos y demas envases de papel,
cartdn, guata de celulosa o napa de fibras de celulosa; cartonajes de oficina,

tienda o similares.

ILUSTRACION N° 1.8 GUATA'Y
NAPA DE FIBRAS DE CELULOSA

FUENTE: Investigacion visual
AUTOR: Propio



90.19.- Aparatos de mecanoterapia; aparatos para masajes; aparatos de
sicotecnia; aparatos de ozonoterapia, oxigenoterapia o aerosolterapia, aparatos

respiratorios de reanimacion y demas aparatos de terapia respiratoria.

ILUSTRACION N° 1.9 INSUMOS DE TERAPIA
RESPIRATORIA

FUENTE: Investigacion visual
AUTOR: Propio

48.22.- carretes, bobinas, canillas y soportes similares, de pasta de papel,

papel o cartdn, incluso perforados o endurecidos’.

ILUSTRACION N° 1.10 BOBINAS MOVILES DE
TRANSMISION Y RECEPCION

Shle)
( =Y =

26 20 —
21 (it =0

FUENTE: Investigacién Visual
AUTOR: Propio

7
http://exiexplorer.nosis.com.ar/exiinformes/agentes/BANDA-VANONI-CIA-LTDA-1791949862001-ECUADOR-145415-ES.asp




1.3.2 CANALES DE DISTRIBUCION

Los canales de distribucion permiten hacer llegar la mercancia o producto
terminado a las manos del consumidor final de la mejor manera como es, en el

menor tiempo posible y al mejor costo para el consumidor.

Existen algunos tipos de canales de distribucion, pero el que la compafia va a
utilizar es el que mas conveniente sea para que el producto no suba el costo y

asi mantener el rango de clientes.

ILUSTRACION N° 1.11 CANAL DE DISTRIBUCION BANDA VANONI

Fabricante ‘ Mayorista - Consumidor

Final

FUENTE: Investigacion de campo
AUTOR: Propio

El canal que la compaiia mas desarrolla es el del Fabricante-Mayorista-
Consumidor Final con los Hospitales mas fuertes del Pais, mientras que
también se desarrolla no en un gran porcentaje pero también se desarrolla es
el de Fabricante-Mayorista-Minorista-Consumidor ya que existen pequeias
empresas que se abastecen del producto para satisfacer las necesidades de un

consumidor final.

A continuacion un grafico de los diferentes tipos de Canales de Distribucion:
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ILUSTRACION N° 1.12 TIPOS DE CANALES DE DISTRIBUCION

Fabricantes Mayo.rlsta Mayon.sta Minorista
deorigen de destino

FUENTE: Investigacion visual
AURTOR: Propio

Mercados de Consumo

Este cuadro se puede observar los diferentes tipos de Canales de Distribucién
que desempena el dia a dia donde se inicia siempre con quienes ponen a
disposicion el producto, en los dos ultimos canales de distribucion se puede
observar que existe un intermediario en el exterior mientras que en los demas
no existen, por otro lado en los tres ultimos canales de distribucién existe un
intermediario llamandose Mayorista, en los cuatro ultimos canales existe otro
intermediarios el cual se lo llama Minorista y por ultimo el primer canal de
Distribucién es el directo del Fabricante al consumidor sin existir intermediario

alguno.

1.4 PROCESO DE IMPORTACION

El Comercio Exterior es el intercambio de bienes, servicios y capitales entre
diferentes paises. Cuando un pais necesita ingresar productos se produce la
importacion, la que es definida como "la introduccion legal de mercancia

extranjera para su uso o consumo del pais".
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A pesar de las ventajas del libre intercambio de mercancias, es importante
considerar algunos aspectos que implican limitar la entrada de productos
extranjeros, lo que se conoce como medidas proteccionistas representadas en
los aranceles aduaneros de importacion. La aplicacion de estos aranceles es
gravitante en la economia de un pais, permiten, por ejemplo, obtener recursos

fiscales y limitar las importaciones para proteger a la industria nacional®.

ILUSTRACION N° 1.13 PROCESO DE IMPORTACION

5 4 Rdaclén entre

Proveedor Extranjero

con Importador Nacional

7.Retiro de las
%;erunﬂu y Pago al Exterior
v
2 Intervencién
Bancaria ‘

3.Informe i%
. x de Importacién

.Recepcion
Mercaderias

.5, ,:,' o 4.Solicitud

) e arque

[regicie, e
. e‘y Sogi p¥0 de Crédito

FUENTE: Investigacién visual

AUTOR: Propio

Se aplicara un proceso de importacion facilitando la adquisicidon del producto a
distribuir en el pais como son los insumos médicos, especialmente sondas para

uso médico de los diferentes hospitales y centros médicos.

8
http://www.infomipyme.com/Docs/GT/Offline/importar/proceso.htm
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1.41 PROCEDIMIENTO ACTUAL DE IMPORTACION

El procedimiento de importacién se realizara en base al producto a importarse
tomando en cuenta restricciones y demas de acuerdo al COPCI N° 351 y
RCOPCI N° 452 del Registro Oficial®.

ILUSTRACION N° 1.14 PROCESO DE IMPORTACION ACTUAL BANDA
VANONI

ontacto con
el Proveedor -
Negociacion

Producto

Secarga Pasa
la informacion
Mercancia al Sistema

Pago de Desaduan
Impuestos amiento

Documento isié
Revision de Salida de

s Originales
Consignad

onitoreo

dellegada
dela

mercancia

la
Mercancia

LLegada de

Mercanciaa
la Aduana

Aduana

LLegadade
Mercanciaa

Bodegas del

IMPORTADOR

FUENTE: Investigaciéon de campo
AUTOR: Propio

En ésta ilustracion se esta presentando el procedimiento de importacion que la
Empresa Banda Vanoni esta actualmente empleando al realizar la importacion
del insumo médico requerido y asi abastecer sus bodegas para la distribucion

Local del producto.

° RCOPCI - Registro Oficial del Afio Il -- Quito, Jueves 19 de Mayo del 2011 -- N° 452 y COPCI — Registro Oficial del
Afio Il -- Quito, Miércoles 29 de Diciembre del 2010 -- N° 351
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El procedimiento inicia por el contacto del Importador con el Proveedor,
realizan la negociacion del producto asi realizando una nota de pedido, realizan
la compra del producto e inicia el proceso de importacién solicitando los
documentos de compra del producto, se monitorea la mercancia para estar al
tanto de su transito hasta que llega a Aduanas, realizan la revision de la
mercancia, emiten la Liquidacion para pago de Tributos asignando antes las
partidas arancelarias correctamente aplicadas, pasa toda la informacion de la
mercancia al Sistema, se procede con el desaduanamiento del producto, sale

de Aduanas y por ultimo llega a las bodegas del Importador.

ILUSTRACION N° 1.15 IMPORTACIONES TRAMITOLOGIA

Negociacion
con el
Proveedo

Nota de Pedido

Pdlizade
Seguro

Registro
Sanitario

Manifiesto de

Conocimiento
de embarque

de
Importacion
DUI

FUENTE: Investigacion Visual
AUTOR: Propio



14

v" Negociacion con el Proveedor

Iniciar la negociacion con el Proveedor conveniente que facilite el producto que

requerimos para la comercializacion de la compania en Ecuador.

v" Nota de Pedido — (Anexo N° 1.1)

La nota de pedido sera enviada al proveedor y constara por la fecha en que se
realiza el pedido, seguido de un numero de pedido, los datos del Importador
como también los datos del proveedor, pais de destino, lugar de embarque via
a utilizarse (aérea, maritima, terrestre), término de negociacion de la

mercancia, moneda y forma de pago.

v Poliza de Seguro (opcional) — (Anexo N° 1.2)

Si bien es cierto hoy en dia no es obligatorio obtener la pdliza de seguro para
presentarla en la aduana ya que ahora aun asi la aduana toma en cuenta el
0.1% del CFR para la liquidacion de Impuestos y si es necesario podemos
adquirir un seguro con una aseguradora radicada en el pais, el cual podemos
tomar uno de los tres tipos de seguro que existe el cual son: libre de averia,

libre de averia particular y contra todo riesgo.

v' Registro Sanitario — (Anexo N° 1.3)

Aunque éste es un documento previo a la importacion para la compafia es muy
importante obtener éste documento ya que son productos que se utilizan
directamente con el cuerpo humano y es indispensable presentarlo en la

aduana por si se procede con aforo fisico en la Aduana.
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v" Manifiesto de Carga — (Anexo N° 1.4)

Este documento sirve para obtener la informacion resumida de la mercancia
que se va a importar, el cual declaran ante la autoridad Aduanera con
anticipacion al arribo o salida del medio de transporte, la informacion referente
a la carga que transportan, indicando, entre otra informacion, los datos que se
identifican al transporte, la procedencia y destino del medio de transporte y de
la mercancia, descripcion de la carga, cantidad y peso de la cargo y también

los consignatarios o embarcadores de la misma.

v' Conocimiento de Embarque, Guia aérea 6 Carta Porte — (Anexo N°
1.5)

El conocimiento de embarque es un documento que sirve para acreditar que
las mercancias se han recibido a borde del buque y probar la existencia del
Contrato de Transporte y de la titularidad de la propiedad de la carga, a favor
de su legitimo tenedor y mediante el cual se tiene derecho a recibir en el puerto

de destino la mercancia, en el estado y cantidad que fue embarcada ™.
El importador tendra que entregar éste documento original a la aduana para su
constatacion segun la via de transporte para constatar la mercancia.
v' Factura Comercial — (Anexo N° 1.6)
El Proveedor debe encargarse de hacer llegar al Importador la factura original y

asi el Importador entregar la factura a la aduana, la cual debe ser original, éste

es un documento obligatorio y primordial.

10 ) ) ) .
http://documentosdelcomercioexterior.wordpress.com/documentos-del-transporte-internacional-de-
mercancias/conocimiento-de-embarque/
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v Declaracion Aduanera de Valor DAV — (Anexo N° 1.7)

El formato de la Declaracion Andina del Valor en Aduana esta disefado para
consignar los datos de los productos que ampara una sola factura comercial.

De existir mas facturas se tendran que llenar formularios adicionales.
El formulario consta de cinco secciones:

) Datos Generales;

[I) Descripcion de la Mercancia;

[II) Intermediario entre el importador y proveedor;
I\VV) Condiciones de la Transaccion; vy,

V) Determinacién del Valor'".
v" Documento unico de Importacién DUl — (Anexo N° 1.8)

Este documento se encarga de ingresar el Agente de aduana, donde indica el
producto, partida y todas las especificaciones del producto y datos principales
de toda la importacion, consta de tres formularios, el DUI-A éste es obligatorio,
mientras que los otros dos documentos, el DUI-B se lo realiza cuando se llega
a importar una gran cantidad de items y el DUI-C se utiliza para que el

importador determine la autoliquidacion de tributos'?.

1.5 REQUISITOS ACTUALES DE IMPORTACION

Hay que cumplir con los requisitos para una importacion y asi evitar tener
complicaciones al momento de importar y nacionalizar la mercancia que se
quiera importar.

Los requisitos a cumplirse son los siguientes:

11
http://www.comunidadandina.org/normativa/dec/D379.htm

12
http://www.acecargo.net/procesoimportar.htm#
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v Tener el Registro Unico de Contribuyentes RUC quien emite el Servicio

de Rentas Internas SRI.

v' Registrar los datos en la aduana ingresando en la pagina web de la

aduana www.aduana.gob.ec

v Llenar una solicitud de Reinicio de Clave y presentar en las ventanillas
de Atencién al Usuario de la SENAE firmada por el importador o

representante legal.
v' Obtener los permisos previos a la importacion como los Registros
Sanitarios que emite el Ministerio de Salud Publica, las Normas INEN, el

MIPRO, dependiendo de la mercancia que se importe.

v Realizar la importacién sin inconvenientes.

ILUSTRACION N° 1.16 IMPORTACIONES

INSTITUCIONES INVOLUCRADAS (REF. DECRETO 285)

USUARIOS *f\‘ BeE
FINALES ‘

MIPRO

INH

SENAE

Otras
Instituciones

FUENTE: Investigacion Visual
AUTOR: Propio
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1.6 VENTAJAS Y DESVENTAJAS DEL PRODUCTO

Se determinara las ventajas y desventajas de las sondas que la compainiia
requiere para satisfacer al cliente y asi llegar a ser competitivos en relacién al

producto original que se distribuye y en los precios comodos en el mercado.

En seguida en el cuadro siguiente se mostrara las ventajas y desventajas de la
institucion segun el analisis de campo realizado al personal involucrado en la
institucion y colaboradores cercanos que han podido corroborar dicha

informacion para completarla.

CUADRO N°1.17 VENTAJAS Y DESVENTAJAS DE LAS SONDAS

v Es un producto v' Competencia avanzada con
garantizado, aprobado nuestro producto.
por el Ministerio de Salud v' Mayoristas mucho mas
Publica. poderosos con respecto al

v" Producto directamente producto que se ofrece.
obtenido del productor. v" Producto de menor calidad

v Tiene un costo de v Precios mas bajos
competencia v" Venta a Distribuidores

v' Opcioén inserto a INCOP

v' Variada opcion de venta

FUENTE: Investigacion de campo
AUTOR: Propio
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1.7 PRECIO DE IMPORTACION PARA PRODUCTOS DE LA EMPRESA
BANDA VANONI

En el siguiente cuadro se encontrara el valor FOB unitario y total de los
productos que seran analizados a lo largo de la investigacion de dichos

productos.

Esta informacion que se detalla en el cuadro ya mencionado ayudara a tener
una visualizacion mas clara y el analisis sera mas detallado para el objetivo que

necesitamos llegar.

CUADRO 1.18 DETALLE DE COSTOS UNITARIOS Y TOTAL
SONDA NASOGASTRICA-SONDA DE SUCCION IMPORTACIONES FOB

COLOMBIA
VALOR TOTAL
VALOR UNITARIO
S.SUCCION S.NASOGASTRICA
RUBROS
S.SUCCION | S.NASOGASTRICA 9.750 44.550
FOB $ 0,1946 $ 0,2546 | $ 1.897,02 $ 11.340,92

FUENTE: Investigaciéon de Campo
AUTOR: Propio

1.8 ACEPTACION DEL PRODUCTO

La compania ha logrado entrar en un buen nicho de mercado el cual es muy
competitivo en el producto que se ofrece, pues el producto es positivamente
aceptado por los consumidores que permiten a todas las marcas garantizadas
entrar en el portal de ventas publicas y ofrecer el producto a un buen costo que
esté al alcance de las instituciones que lo requieren. Nelly Lopez podra
corroborar ésta informacién ya que contablemente esta al tanto de las ventas

locales y el Departamento de Ventas también puede acreditar la informacion
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porque ahi es donde se analiza al cliente y se mantiene una buena relacion de

negocios.

Segun investigaciones realizadas en la institucion Banda Vanoni Cia. Ltda. dato
proporcionado por la Sefiora Contadora General Nelly Lopez en los ultimos seis
meses no han sido muy positivamente las ventas por el mismo hecho que han
ingresado al mercado mucha competencia china, ademas los hospitales se
abastecen del o los productos en el primer semestre del ano, por lo cual se
muestra un resumen de las ventas en general de los suministros médicos
(Sondas de Succion y Sondas Nasogastricas) generadas en los ultimos seis

meses del afio 2011 en el siguiente recuadro:

CUADRO 1.19 VENTAS DE LOS ULTIMOS SEIS MESES
DE VENTA BANDA VANONI CIA. LTDA.

MES SUMINISTROS MEDICOS
Julio $ 153.246,55
Agosto $ 1.696.820,30
Septiembre $ 152.555,45
Octubre $ 329.256,06
Noviembre $ 326.976,68
Diciembre $ 274.516,97

FUENTE: Investigacion de Campo
AUTOR: Propio

1.9 DEMANDAY OFERTA DE IMPORTACION DEL PRODUCTO

Segun la Consulta de Totales por Nandina reflejada en el recuadro anterior y
emitido por el Banco Central del Ecuador se puede observar que segun la
partida 9018 39 00 00 con descripcion “LOS DEMAS” se aplica a los productos
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que se va a analizar en el trayecto de la investigacion de los suministros

médicos como son las Sondas de Succion y Nasogastricas.

Se observa que el total de Toneladas que se han importado durante el periodo
Enero a Noviembre del afio 2011 es de $ 891.45, $ 15,839.63 ddlares ha sido
el total en Precio FOB y $ 16,765.26 dolares el total en Valor CIF como se

muestra en la ilustracion anterior.

ILUSTRACION N° 1.20 TOTALES POR NANDINA

Enero 25 de 2012

f Buscar ]
Contactenos

El Banco Central Estadistica Mercados Financieros Servicios Bancarios Publicaciones de Banca Central
Numismatica Biblictecas Comunicacion y Medios | Certificacion Electronica ‘Comercio Exterior

| CONSULTADE TOTALES POR NANDINA
(Toneladas y miles de dolares)

Subpartida Nandina: 9018390000 |Desde (aaaa/mm): 2011/01 |Hasla (aaaa/mm): 20011/11 ‘ Consultar

Tipo: Importaciones ~

%1

Slﬁ';p‘n'm‘:‘“ DESCRIPCION | TONELADAS D'E’Lih ng“:u;n 'L%Tj:'_'
DOLAR

9018390000 |[LOS DEMAS 891.45| 15,839.63| 16,76526]  100.00

EEIEEIEAL £91.45/(15,839.63 |16,765.26 100.00

13,000

17,000

16,000

15,000 { B 5013390000

14000

13,000

12,000

90183290000-

FUENTE: Banco Central del Ecuador
AUTOR: Propio

 Banco Central del Ecuador
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Se mostrara un levantamiento de datos con respecto a treinta hospitales y

clinicas del Centro Norte de Quito con sus respectivas identificaciones.

CUADRO 1.22 LISTA DE INSTITUCIONES DE SALUD

N° NOMBRE INSTITUCION DIRECCION TELEFONO |
1 | Clinica Olympus Av. De la Prensa N55-150 (junto a Kywi) gggg g;?l
2 | Clinica El Batan Av. 6 de Diciembre N43-11 y Tomas de Berlanda (Esq.) 2222 82;/
3 | Clinica la Luz Av. 6 de Diciembre 8145 y las Ortencias 23:13? 8:2;7‘ !
- ) ) - ) - 2396 313/
4 | Clinica Ecuatoriana Suiza Quisquicalle y 21 de Marzo San Antonio de Pichincha 2394 609
5 | Hospital Carlos Andrade Marin Portoviejo y Ayacucho gggg 332 !
6 | Hospital el Condado Av. Occidental 900 gjgg i]g/
7 | Clinica Cotocollao Av. 25 de Mayo N65-173 y Lizardo Ruiz gggg ggg /
8 | Hospital del Dia Av. La Prensa N55-07 y Jorge Piedra 23?; 521 !
9 | Hospital Eugenio Espejo Av. Colombia s/n gggg 313 !
o o ) o No . 2660 618 /
10 | Centro Médico Cemoplaf N° 2 Francisco Londén N° 148 y Francisco Mendoza 2661 697
11 | Centro Médico Cruz de la Vida - Calderén | Carapungo y Panamericana Norte (Esq.) 385853(1)19/94
12 | Clinica Dentral Rakela Av. 10 de Agosto 5282 y NNU 2434 221
13 | Hospital de Nifios Baca Ortiz Av. Colén y 6 de Diciembre 2222 379
14 | Hospital Voz Andez Villalengua Oe2-37 y Av. 10 de Agosto 2262 142
15 | Clinica Internacional Av. América N32-82 y Atahualpa 33523; gig /
16 | Novaclinica Santa Cecilia Veintimilla 1394 y 10 de Agosto ggig ggg /
17 | Clinica Pasteur Av. Eloy Alfaro 552 y 9 de Octubre 2234 004
18 | Clinica de la Mujer Av. Amazénas N39-216 y Gaspar de Villaroel gigg ggg /
19 | Hospital Metropolitano Mariana de Jesus y Av. Occidental g;g; ggg /
20 | Hospital de los Valles Av. Interoceanica KM 12 1/2, Cumbaya 2977 900
21 | Clinica de Ojos Fundacién Finlandia Carrion 230 y Tamayo gggg ggg !
Hospital General # 1 de las Fuerzas . . 2239 078/
22 Armadas Av. Colombia 521 y Queseras del Medio 2521 334
. . . . . . 2527 938 /
23 | Hospital Gineco Obstétrico Isidro Ayora | Av. Colombia N14-66 y Sodiro 2224 503
24 | Clinica del Dia Pronto Socorro Brasil 1006 5228 ;8461 !
25 | Clinica del Norte La Prensa N58-154 gggg 822 !
26 | Clinica Eloy Alfaro Eloy Alfaro ggg? g?ﬁ !
27 | Clinica El Inca 6 de Diciembre N47-82 2454 967
28 | Hospital Inglés M & C Portoviejo Oe1-102 y Perez Guerrero %gg? igg /
29 | Clinica San Francisco S.A. Av. 6 de Diciembre 2043 y Col6n ggg; Zg !
30 | Hospital Clinica Santa Maria La Prensa (Cotocollao) ;ggg ;%/

FUENTE: Investigaciéon de Campo
AUTOR: Propio



23

1.11 Tabulacion Datos

Segun las encuestas realizadas a todos los centros médicos del centro norte de

quito los resultados son los siguientes:

ENCUESTA — (Anexo N° 1.9)

La encuesta que se realizara a las instituciones antes detalladas permitira tener
una informacion mas clara sobre el producto que se esta realizando la
investigacion, las diferentes preguntas que se realizan son muy claras y
bastantes precisas para analizar los procesos de importacion y distribucion

localmente.

INSTITUCIONES MEDICAS CENTRO NORTE DE QUITO
Fecha: ENERO / 2012

1. Tipos de productos que compra

B Sonda Nasogdstrica

B Sonda de Succién

1 Sonda de Alimentacién
H Sonda Rectal

m Otros

Con ésta pregunta realizada se toma en cuenta que el producto con mas
frecuencia de compra es la Sonda de Succion, por lo tanto se debe abastecer a

los hospitales que lo solicitan.



2. Frecuencia de compra

W Diario

H Semanal
= Quincenal
B Mensual

W Otros
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La frecuencia de compra es muy importante ya que asi se puede lograr

abastecer al cliente las cantidades que requieran segun sus necesidades, por

lo tanto hay que tomar en cuenta y hacer un analisis las compras que realizan y

las que han hecho anteriormente si son clientes frecuentes.

3. Cantidad de Compra

H 1-10unid.
m11-20unid.
M 21-30unid.
M 31-40unid.
B Masde4l..

Otro punto que se debe tomar en cuenta es la cantidad que requieren los

clientes, en especial los hospitales que no pueden quedarse desabastecidos.



productos

4. Costos a los que adquiere los

.

BUSD 1-10
mUSD11-20
mushD21-30
B USD31-40
B masde USD41...
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Por ser la Empresa importadora directa se estd logrando tener un costo

comodo para el cliente que lo adquiere aqui en el Ecuador.

<

5. Empresasa la que compra

W Roche Ecuador S.A.

M Ecuasurgical S.A.

W Gammamedical Cia. Ltda.

H Johnson & Johnson del

Ecuador

W Otros..ccceeeenen.

Como en todo mercado existe la competencia el cual se recalca algunas

conocidas y se analiza el producto y costo para lograr ser pioneron en el

producto que se consume.
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6. Tiempo de Entrega de los Productos

B 1-7dias
m6-15dias
W 16-30dias
W 31-45dias
m 46 dias........

El cliente en mucho de los casos llega a ser exigente al momento de la entrega

de los productos, por ese motivo se debe lograr un servicio de calidad.

7. Calidad del Servicio

B Muy Bueno
B Bueno
m Regular

m Malo

Como se habia mencionado anteriormente la calidad de servicio es lo que el
cliente exige y se necesita pulir la calidad del servicio a cada cliente que llega a

la institucion.
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1.12 MERCADO DE EXPORTACION

El Proveedor principal para la adquisicion de éstos productos es Meditec S.A.
pionero y lider en Colombia, en la fabricacion de catéteres, tubos y otros

dispositivos y articulos médicos.
En el siguiente cuadro se detallaran los proveedores mas importantes de la

empresa Banda Vanoni de los cuales adquiere los insumos y equipos médicos

que la institucion distribuye respectivamente.

CUADRO 1.22 LISTA DE PROVEEDORES BANDA VANONI CIA. LTDA.

NOMBRE -

0

\| INSTITUCION ‘ DIRECCION PAIS TELEFONO
1 | Meditec S.A. Carrera 20 N°40-40 Conmutador 338 / Colombia Colombia 320 9233

Ahlstrom

2 | Specialties 5 Rue de la Papeterie Francia 33 20234646
3 | Batrik Medical INC | 850 Halpern Ave. Dorwal Quebec H9p166 USA 5146317988
4 | Casex Fredolin Wolf, 4474 Brasil 55 41364867
5 | Gimmi GMBH Carl-zeiss STRABE Alemania 46 19559074
6 | Teleflex Medical Weck Drive research Triangle Park INC, 27709 USA 86 62466990

FUENTE: Investigacion de campo
AUTOR: Propio

Desde 1973 no solo han surtido en mercado local a través de Hospitales,
Clinicas y Distribuidores, sino que también hemos tenido una importante
participacion en el mercado exportador de Colombia, a paises de Ameérica
Latina, desde México hasta Chile, a algunos paises de Africa y de Asia,
esforzandonos siempre por mantener una estrecha y sodlida relacion vy

comunicacion con sus clientes'.

14
http://www.meditecsa.com/
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1.13 FODA

Este tipo de analisis representa un esfuerzo para examinar la interaccion entre
las caracteristicas particulares de su negocio y el entorno en el cual éste

compite®.

1.13.1 ANALISIS FODA DEL PRODUCTO Y MERCADO A IMPORTAR

A continuacion se realizara el analisis FODA, el cual nos permitira observar las

Fortalezas, Oportunidades, Debilidades y Amenazas de la institucion.

Con él analisis FODA se lograra identificar los inconvenientes que estan
afectando a la institucion para ser mejor desarrollada en la importacion,

adquisicion del producto, venta y distribucion del producto.

ILUSTRACION 1.23 ANALISIS FODA
RN

FORTALEZAS:
1.- Capital desarrollado.
2.- Aceptacion del producto por

su calidad.
AMENAZAS: OPORTUNIDADES:
1.- Instituciones publicas 1.- Presentacion de un producto
exigentes al precio. Colombiano de calidad.
2.- Barreras arancelarias 2.-participacion simultanea en la
decretadas por el gobierno. INCOP
DEBILIDADES:

1.- Personal desmotivado.
2.- Falta de organizacion
administrativa en la

institucion.

FUENTE: Investigacion de campo
AUTOR: Propio

B http://www.deguate.com/infocentros/gerencia/mercadeo/mk17.htm
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1.14 DAFO

El analisis DAFO es el método mas sencillo y eficaz para decidir sobre el
futuro. Este analisis ayudara a plantear las acciones que se deberian poner en
marcha para aprovechar las oportunidades detectadas y a preparar de mejor
manera a la organizacion contra las amenazas teniendo conciencia de las

debilidades y fortalezas.

1.14.1. ESTRATEGIAS DE ANALISIS DAFO

En el siguiente grafico se observara el analisis DAFO realizado a la compafiia

asi como sus Debilidades, Amenazas, Oportunidades y Fortalezas.

LUSTRACION 1.24 ANALISIS FODA

DEBILIDADES: B FORTALEZAS:

= Desorganizacion *Buena Disposicién
departamento de de parte de los
despacho. administradores.

*Comunicacion *instalaciones
errénea entre los adecuadas para el
colaboradoresde la personal.
compaifiia.

\ AN

AMENAZAS: ' OPORTUNIDADES:

Competidores que *Contacto importante
obtengan el mismo en el exterior para
producto. obtencién del

«Trabas en las producto.
disposiciones del * Participacion en el
gobierno. INCOP.

\ A\

FUENTE: Investigacién de Campo
AUTOR: Propio
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1.15 MATRIZ EFI
Este instrumento para formular estrategias resume y evalua las fuerzas y
debilidades mas importantes dentro de las areas funcionales de un negocio y

ademas ofrece una base para identificar y evaluar las relaciones entre dichas

areas’®.

1.15.1 ANALISIS DE LA MATRIZ EFI

El analisis EFI permitira calificar a cada actividad de la institucién que realizan

los colaboradores de la institucion segun las fuerzas internas.

CUADRO 1.25 ANALISIS EFI

FACTORES PESO CALIFICACION VALOR
POND.

FORTALEZAS
Infraestructura Fisica 0,100 4,000 0,400
Red de Datos 0,100 4,000 0,400
Acceso a Internet 0,090 3,000 0,270
Sistema de informacion 0,090 2,000 0,180
Creatividad 0,050 2,000 0,100
Recurso humano capacitado 0,070 3,000 0,210
subtotal 0,500 1,560
DEBILIDADES
Organizacion Administrativa 0,080 2,000 0,160
Gerente de ventas tiempo 0,080 2,000 0,160
completo
Departamento de Sistemas 0,090 3,000 0,270
Departamento de Bodega 0,100 2,000 0,200
Departamento de Ventas 0,075 1,000 0,075
Motivacién del recurso humano 0,075 2,000 0,150
subtotal 0,500 1,015

TOTAL 1,000 2,575

FUENTE: Investigacién de Campo
AUTOR: Propio

16 http://www.joseacontreras.net/direstr/cap57d.htm
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En el cuadro antes detallado se puede observar que por cada factor que se
expresa tiene un peso y una calificacion el cual se lo realiza para tener en claro
que peso tienen las fortalezas y debilidades de la Empresa. En la matriz

detallada se saco el andlisis y existe un valor ponderado del 2.575.

Es importante el analisis de las fuerzas internas de la institucion ya que es un
factor que ayuda al control y retroalimentacion a los colaboradores que integran

la institucion.

1.16 MATRIZ EFE

Permite a los estrategas resumir y evaluar informacién econdmica, social,
cultural, demogréfica, ambiental, politica, gubernamental, juridica, tecnolégica y

competitiva®’.

En muchos de los casos es necesario saber y relacionarse con las fuerzas
externas que la institucion presenta ya que es importante definir las relaciones

que los colaboradores deben tener para con la institucion.

1.16.1. ANALISIS DE LA MATRIZ EFE

El analisis de la Matriz EFE se centrara en las fuerzas externas y de igual
manera que la Matriz EFI se calificara segun las funciones externas de la

institucion.

La calificacion también juega un rol muy importante para saber mas

explicativamente las fuerzas externas de la empresa.

v http://www.joseacontreras.net/direstr/cap491d.htm




CUADRO 1.26 ANALISIS EFE

FACTORES

OPORTUNIDADES
Sistematizacion de las 0,100 0,30
empresas
Interconectividad de las 0,120 0,36
instituciones
Permisos de importacion 0,130 0,52
Calificacion como 0,900 0,27
Distribuidores
Nueva Bodega en la Sucursal 0,060 0,18
subtotal 1,63
AMENAZAS
Decretos del Gobierno 0,070 0,14
Malos términos de 0,180 0,18
Negociacion
Producto escaso 0,080 0,08
Competencia Activa 0,170 0,34
subtotal 0,74

TOTAL 1,81 2,37

FUENTE: Investigacion de Campo

AUTOR: Propio

32
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CAPIiTULO Il

PROCEDIMIENTO LEGAL PARA CREAR UNA EMPRESA IMPORTADORA
DE ESTE TIPO DE PRODUCTOS

El procedimiento Legal para crear o constituir una Empresa ya sea
importadora o no se debe seguir una serie de procedimientos para registras a

la Empresa Legalmente.

A continuacion los pasos para constituir una Empresa:

1. Debe decidir qué tipo de compaifiia se va a constituir.

2. Escoger el nombre de su empresa.

3. Reservar el nombre de su compafia en la Superintendencia de
Compaiiias.

4. Abrir la cuenta de integracion de capital en la institucion bancaria de su
eleccion ( el monto minimo para Cia. Ltda. es $400.00 y para S.A. es
$800.00)

5. Elevar a escritura publica la constitucion de la compania (Esto puede ser
realizado en cualquier notaria)

6. Presentar en la Superintendencia de Compainiias:

v la papeleta de la cuenta de integracién de capital y

v' 3 copias de la escritura publica con oficio del abogado.

7. Retirar resolucién aprobatoria u oficio con correcciones a realizar en la
Superintendencia de Comparfiias luego de esperar el tiempo establecido
(48 horas).



34

Publicar en un periddico de amplia circulacion, los datos indicados por la

Superintendencia de Companias y adquirir 3 ejemplares del mismo.

Marginar las resoluciones para el Registro Mercantil en la misma notaria

donde se elevo a escritura publica la constitucién de la empresa.

10.Inscribir en el Municipio de Quito las patentes y solicitar certificado de no

estar en la Direccion Financiera Tributaria.

11.Establecer quiénes van a ser el Representante legal y el administrador

de la empresa.

12.Inscribir en el Registro Mercantil el nombramiento de Representante

Legal y Administrador.

13.Presentar en la Superintendencia de Compainiias los documentos:

v
v

<

Escritura inscrita en el registro civil,

un ejemplar del peridédico donde se publicé la creacion de la
empresa,

copia de los nombramientos del representante legal vy
administrador,

copia de la Cl de los mismos,

formulario de RUC lleno y firmado por el representante; y

copia de pago luz, agua o teléfono.

14.Esperar a que la Superintendencia posterior a la revision de los

documentos le entregue:

v el formulario del RUC,

v" el cumplimiento de obligaciones y existencia legal,

v’ datos generales,

v/ némina de accionistas y

v’ oficio al banco.
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15.Entregar en el SRI toda la documentacion anteriormente recibida de la
Superintendencia de Companias, para la obtenciéon del RUC, donde se
detalla la actividad a realizar la Compaiiia.

16.Acercarse al IESS para registrar la empresa en la historia laboral con:

v’ copia de RUC

v’ copia de C.l., y papeleta de representante legal,

v’ copia de nombramiento del mismo,

v copia de contratos de trabajo legalizados en el Ministerio de
Trabajo y

v' copia del ultimo pago de agua, luz o teléfono.

ILUSTRACION 2.27 EMPRENDIMIENTO

FUENTE: Investigacion visual
AUTOR: Propio



ILUSTRACION 2.28 CONSTITUCION DE LA COMPANIA

Decidirel Tipo de
Companiia a
constituirse

Escoger nombre de
la Compariia.

Elevar a escritura
ptblicala constitucién
dela Cia.

Presentara la Super.
Cias. |a cuenta de
inetracion de Capital

Retirarresolucién
aprobatoria en la
Super. Cias.

Fublicar en un
periodico de amplia
circulacion,

- . -~

Inscribiren el Registro Establecer
Mercantil el
nombramiento de los

antes mencionados

Administradorde la
Empresa.

Representante Legal y

4
Presentarse ala Super. Clas.:

+Escritura Inscrita en el Registro Civil.

+LUn ejemplar del periodico publicado la
constitucion

+ Copia de los Nombramientos del
Rep Legal ¥ Administrative.

+Formulario del RUC lleno v firmado
por el Rep.Legal.

« Copia pago luz, agua o teléfono.

2 J

[ Bcercarceal IESS para el registrode la Historia
Laboral con:
« Copiadel RUC
+Copiade C| v papeleta del Represntante Legal,
+ Copia del Mombramiento del mismo.

+ Copia de Contratos de Trabajo Legalizados por
el Min. Trabajo.

+ Copia del ditimo pato Agua, Luz o Teléfono. /

FUENTE: Investigacion visual CONQUITO
AUTOR: Propio

Reservar con el
nombre en la Super,
Cias.

'.Abrir cuenta de
Integracion:
+ $400.00 Cia. Ltda.
«$300.00 5.4

Iarginar resoluciones
para el Registro
Wercantil

Inscribiren el
Municipio de Quito las
patentes.

Fosterior la revisionentrega:

s Formulario del RUC llena.

+ Cumplimiento de obligaciones v
existencialLegal

+ Diatos Generales

+ Mémina de Accionistas v

+ Oficio al Banco

Entregar al SR
documentacion
entregada por la Super
Cias para obtener &l
RUC.
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Esta informacién fue obtenida de la Agencia Municipal de Desarrollo
Econdmico CONQUITO, ubicada en la Maldonado OE1-172 y Carlos Maria de
la Torre, la que se basan en la fuente de informacién de la Camara de

Comercio de Quito, Ley de Compaiiias'®.

2.1. LEGISLACION DE LAS IMPORTACIONES PARA EL CONSUMO EN
ECUADOR (REGIMEN 10)

La importacién para el consumo es el régimen aduanero de ingreso definitivo
de mercancias al pais, cuyos procedimientos para su aplicacion seran
establecidos por el Director General del Servicio Nacional de Aduana del
Ecuador. Las mercancias ingresadas bajo este régimen podran circular
libremente en el Territorio ecuatoriano con una vez satisfecha la obligacién

tributaria aduanera.

Las sanciones derivadas del proceso de despacho sustanciaran e impondran
conforme al procedimiento establecido para el efecto. Bajo ninguna
circunstancia, ninguna funcionaria o funcionario del Servicio Nacional de
Aduana del Ecuador, podra detener el despacho de mercancias por las
sustanciacion, imposicion, impugnacion, recurso o cobro de una sancion
administrativa, salvo en los casos que el procedimiento sancionatorio que se
sustancie persiga la imposicion y sancion de alguna de las contravenciones
contempladas en el articulo 180 de Cdédigo Organico de la Produccion,
Comercio e Inversion, para tal efecto, dicho procedimiento sancionatorio

constituye parte del proceso despacho.

Informacién que sustenta el Cédigo de la Produccion y su Reglamento.

18 http://www.conquito.org.ec/prueba/index.php?option=com_content&view=article&id=117%3Astep-by-
step&catid=40&Itemid=196
19 Art.147 COPCI, Art.120 RCOPCI
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2.1.1. ;QUE ES IMPORTACION?
Es la accidén de ingresar mercancias extranjeras al pais cumpliendo con las

formalidades y obligaciones aduaneras, dependiendo del Régimen de

Importacion al que se haya sido declarado.

Este tipo de productos se trae bajo el régimen 10 seguin el COPCl y RCOPCI?.
2.1.2. ;CUALES SON LOS REGIMENES DE IMPORTACION?

A continuacion los regimenes de Importacion son los siguientes:

v" Importacion para el Consumo (Art. 147 COPCI)

v' Admisién Temporal para Reexportacién en el mismo estado (Art. 148
COPCI)

v" Admisién Temporal para Perfeccionamiento Activo (Art. 149 COPCI)

v" Reposicion de Mercancias con Franquicia Arancelaria (Art. 150 COPCI)
v' Transformacion bajo control Aduanero (Art. 151 COPCI)

v Dep6sito Aduanero (Art. 152 COPCI)

v" Reimportacion en el mismo estado (Art. 152 COPCI)?’

20 http://www.aduana.gov.ec/contenido/procimportar.html
2t http://www.aduana.gov.ec/contenido/procimportar.html
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2.1.3. ;QUIENES PUEDEN IMPORTAR?

Pueden Importar todas las Personas Naturales o Juridicas, ecuatorianas o
extranjeras radicadas en el pais que hayan sido registrados como Importador

ante la Aduana del Ecuador??
2.2. PROCESO DE IMPORTACION AL ECUADOR

Al momento de realizar una importacion se debe seguir un procedimiento el
cual es muy importante ya que existen mercancias que se deben tomar en
cuenta algunas restricciones y permisos para asi evitar el pago de las diversas
multas que estan estipuladas en el pais.

A continuacion en el siguiente grafico se podra observar con facilidad el

proceso de importacion de mercancias al Ecuador.

ILUSTRACION 2.29 CONSTITUCION DE LA COMPANIA

A-5-H-=H-

SOLICITAR DATOS ~ CONTACTAR AL REALIZAR LA COMPRA SOLICITAR DOCUMENTACION  SE MONITOREA
AL QLIENTE PROVEEDOR DE LA MERCANCIA ORIGINAL CONSIGNADA LLEGADA DE LA
A TOP MILENIUM MERCANCIA

= é = RN

LLEGADA DE SE REALIZA
LA MERCANCIA COTIZACION
A LA ADUANA DE IMP. Y GASTOS

oe e %
m i Jaria Tt

(o) ¢ %
E‘ ] "V\gfzn/z —
L = ges =

~
3

PAGO DE IMPUESTOS REVISION DE
DEL PEDIMENTO LA MERCANCIA

SE CARGA LA PASAR AL SALIDA DE ﬁeg"‘(a"‘m‘{‘
MERCANCIA SISTEMA (A ADUANA pripieen

FUENTE: Investigacién Visual
AUTOR: Propio

2 http://www.aduana.gov.ec/contenido/procimportar.html
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2.2.1. RESTRICCIONES Y PERMISOS PARA LA IMPORTACION

Como se menciona anteriormente antes de realizar la importaciéon de un
producto se debe tomar en cuenta las restricciones y permisos que necesita

una mercancia para que sea una importacion a consumo sin inconvenientes.

En el caso de la Empresa Banda Vanoni que realiza la importacion a consumo
de Insumos médico a continuacion se observara las restricciones y permisos

que necesita para realizarlo.

Segun la partida 9018 39 00 00 (TNAN 001), se observara la descripcion del
producto a importarse.

ILUSTRACION 2.30 ADUANA - PARTIDA ARANCELARIA

( I
v ADUANA ARANCEL NACIONAL INTEGRADO st |t 83
DEL ECUADOR

a: 9018350000

Codigo Producto Nacional (TNAN) Requisre Registr
9018390000-0000-0001 450).Difarim. 0%

Cédigo de

Antidumping 0%
Advalorem

FDI 0.5 %
1cE

va 129%
Salvaguardia por Porcentaje

Salvaguardia por Valor

Aplicacién Salvaguardia por Valor

Techo Consolidado 0%
0%

Afecto a Derecho Especifico

de los Tributos.

Unidad de Medida Unidades (UN)
Diferim. 0%
adv, D.E.
992,R.0. 314

Observaciones 11/04/06; D.E

1067
09/05/08.

Es Producto Perecible NO

Convani i | Medidas | Excenciones | Historial de Tasas

FUENTE: Investigacion Visual
AUTOR: Propio

A continuacidén se mostrara en la siguiente imagen el documento que se
necesita la Importadora Banda Vanoni Cia. Ltda. para la importacion de los

insumos médicos que la institucion distribuye en el Pais.



u ADUANA
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W Arancel Nacional

P Mercancias
Prohibidas /
Restringidas

8l Petroleg

P Medidas Arancelarias
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W Advalorem Aplicable

P 5.A. de Franja de
Bredios

P Medidas/Cupos
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de los Tributc

reentus|
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ILUSTRACION 2.31 ADUANA - RESTRICCIONES

ARANCEL NACIONAL INTEGRADO Retorar |Consultes | Salit

Ingrese un citerio de Bisqueds para |2 Consulta

Partida s 3013390000 vio Descripeidn :

T R R e e e e e

Registro Sanitaria,
Extepto pars usa MINISTERIO
9018390000-0001-0000 LOS DEMAS vaterinario con DE SALUD R IMPO
certiicacion del  PUBLICA 8371272000
MAGAP

19/04/2007 -

FUENTE: Investigacion Visual

AUTOR: Pro

pio

Retornar

2.3. PROCESO DE REGISTRO DE IMPORTADOR ANTE LA ADUANA DEL

ECUADOR

El proceso de registro de Importador se debe seguir algunos pasos como son:

v Ingresar a la pagina web de la Aduana

v' Se debe ingresar en el Menu de Operadores de Comercio Exterior

(OCEs), en registro de datos.

v Elegir el tipo de Operador como por ejemplo: Importador.

v' Registrar una clave acceso temporal.

v" Llenar los datos que se solicite en dicho formulario.

v" Llenos todos los datos se envia el formulario.

v' Retirar la clave en las oficinas de la Aduana con la copia de la cédula,

RUC y una solicitud de registro establedidos en la resolucién GGN-0310-
2010/ Boletin N° 081 2010.
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ILUSTRACION 2.32 ADUANA - RESTRICCIONES

mentos en as ofici i6n al usuario:

FUENTE: Investigacion Visual
AUTOR: Propio

2.4. DOCUMENTACION COMPLEMENTARIA

La documentacion complementaria es muy necesario estudiarlos para asi
presentar los documentos en orden y no tener ningun inconveniente al

momento de nacionalizar la mercancia cuando llega a tierras Ecuatorianas.

En seguida se encontrara la documentacion correspondiente a lo que es

necesario para el proceso de importacion:
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ILUSTRACION 2.33 DOCUMENTACION

e

st m e = e e a——

FUENTE: Investigacion Visual
AUTOR: Propio

2.4.1. DECLARACION ADUANERA

La declaracién aduanera sera presentada conforme los procedimientos

establecidos por la Directora o el Director General.

El Servicio Nacional de Aduana del Ecuador podra autorizar el
desaduanamiento directo de las mercancias en los casos previstos en el
reglamento de éste Cadigo, previo cumplimiento de los requisitos en él
establecido, y de acuerdo a las disposiciones emitidas por la Directora o el
Director General del Servicio Nacional de Aduana del Ecuador. En estos casos

la declaracion aduanera se podra presentar luego del levante de las
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mercancias en la forma que establezca el Servicio Nacional de Aduana del
Ecuador®.

Segun el Art.63 del RCOPCI indica que sera presentada de manera electronica
y/o fisica de acuerdo al procedimiento y al formato establecido por el Servicio

Nacional de Aduana del Ecuador.

Una sola Declaracion Aduanera, podra contener las facturas, documentos de
transporte de un mismo manifiesto de carga y demas documentos de soporte o
de acompafiamiento que conformen la importacion o exportacién, siempre y
cuando correspondan a un mismo declarante y puerto, aeropuerto o paso
fronterizo de arribo para las importaciones; y de embarque y destino para las

exportaciones?*.

Se constituyen documentos de acompafiamiento aquellos que denominados de
control previo deben tramitarse y aprobarse antes del embarque de la
mercancia de importacién. Esta exigencia debera constar en las disposiciones
legales que el organismo regulador del comercio exterior establezca para el

efecto.

Los documentos de acompanamiento deben presentarse fisica o
electronicamente, en conjunto con la Declaracion Aduanera, cuando estos sean

exigidos.

De los Documentos de acompanamiento que se encuentra establecido en el
RCOPCI®.

%3 Segun Art.138 del COPCI.
** Seguin Art. 60 del RCOPCI.
%> Segtin Art. 72 del RCOPCI.
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2.4.2. DOCUMENTO DE TRANSPORTE

Constituye ante la Aduana el instrumento que acredita la propiedad de las
mercancias. Este podra ser endosado hasta antes de la transmisién o
presentacion de la Declaracion Aduanera a consumo segun corresponda.

El endoso del documento de trasporte, implica el endoso de los demas
documentos de acompanamiento a excepcidn de aquellos de caracter
personalisimo, como son las autorizaciones de CONSEP, Ministerio de

Defensa, entre otras?.
2.4.3. FACTURA COMERCIAL

La Factura comercial sera para la aduana el soporte que acredite el valor de
transaccion comercial para la importacion o exportacion de las mercancias. Por
lo tanto, debera ser un documento original, aun cuando este sea digital,
definitivo, emitido por el vendedor de las mercancias importadas o exportadas,
y contener la informacion prevista en la normativa pertinente y sus datos
podran ser comprobados por la administracién aduanera. Su aceptacion estara

sujeta a las normas de valoracion y demas relativas al Control Aduanero.

Para efectos de importaciones de mercancias que no cuenten con factura
comercial, presentaran en su lugar, el documento que acredite el valor en

aduana de los bienes importados, conforme la naturaleza de la importacion.

La falta de presentacion de este documento de soporte ante la administracion
aduanera, no impedira el levante de las mercancias; sin embargo, se
descartara la aplicacion del primer método de valoracién, de acuerdo a lo

establecido en la normativa internacional vigente?’.

%% Seguin literal a) del Art.73 — RCOPCI.
%7 Seguin literal b) del Art. 73 — RCOPCI.
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2.4.4. CERTIFICADO DE ORIGEN

Es el documento que permite la liberacion de tributos al comercio exterior en
los casos que corresponda, al amparo de convenios o tratados internacionales
y normas supranacionales. Su formato y la informacion contenida en dicho
documento estaran dados en funcién de las regulaciones de los organismos

habilitados y reconocidos en los respectivos convenios?.

2.4.5. DECLARACION ADUANERA UNICA (DAU)

La Declaracién Aduanera Unica, es el documento por el cual se informa a la

CAE el detalle de las mercancias a ser nacionalizadas.

El declarante sera personal y pecuniariamente responsable por la exactitud de

los datos consignados en la declaracion.

La declaracion aduanera sera unica y de caracter personal, consecuentemente
se formulara independientemente por cada importador, exportador o Agente de
Aduanas debidamente autorizado para el efecto y se presentara bajo el formato

determinado por la CAE.

Podra presentarse una sola declaracion, cualquiera que sea la cantidad de
conocimientos de embarque, guias aéreas o cartas de porte, siempre que
concurran simultaneamente en el mismo medio de transporte, viaje y régimen

aduanero?®.

%% Segun literal c) del Art. 73 — RCOPCI.

2 http://comunidad.todocomercioexterior.com.ec/profiles/blogs/transmision-electronica-de-la-1?xg_source=activity,
Segun Art. 64 - RCOPCI
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2.4.6. DECLARACION ANDINA DE VALOR (DAV)

La Declaracion Andina de Valor (DAV) y la autoliquidacion de los tributos al
comercio exterior se consideraran parte de la Declaracién Aduanera, cuando su

presentacion sea exigible®.

La Declaracién Andina de Valor es un requisito muy importante el cual segun el
Art.1 de la Decision 379 sera exigido al Importador presentando conjuntamente

con la Declaracion de Importacion.

Ademas segun el Art.2 de la Decisién 379, el Importador sera responsable
directo de la veracidad, exactitud e integridad de los datos consignados en el
DAV, asi como de los documentos que se adjunten y que sean necesarios para
la determinacion del valor aduanero de las mercancias. Los paises Miembros
aplicaran las sanciones establecidas por lo dispuesto en sus legislaciones

internas®’.

2.4.7. POLIZA DE SEGURO

De conformidad con lo dispuesto en el Art. 110 del Cddigo Organico de la
Produccién, Comercio e Inversiones, el valor pagado en razén de seguro de
transporte constituye parte de la base imponible para el pago de los tributos al

comercio exterior*2.
Existen tres tipos de seguro:
- Libre de averia

- Libre de averia particular

- Contra todo riesgo

%% Segun Art. 65 — RCOPCI.
31 http://www.aduana.gov.ec/archivos/Decision%20379%20con%20Descripciones%20minimas.pdf
%2 Seguin Art. 74 — RCOPCI.
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2.4.8. CONOCIMIENTO DE EMBARQUE

El conocimiento de embarque es un documento que sirve para acreditar que
las mercancias se han recibido a borde del buque y probar la existencia del
Contrato de Transporte y de la titularidad de la propiedad de la carga, a favor
de su legitimo tenedor y mediante el cual se tiene derecho a recibir en el puerto

de destino la mercancia, en el estado y cantidad que fue embarcada®>.
2.4.9. CARTAS DE CREDITO U OTRAS FORMAS DE PAGO

Las Cartas de Crédito derivan de operaciones comerciales previamente
acordadas entre compradores y vendedores. Una vez que las partes han
definido las caracteristicas técnicas de la operaciéon, firman un contrato de
compra-venta o levantan un pedido o una orden de compra, en donde
claramente se estipula que la forma de pago se realizara mediante una Carta

de Crédito irrevocable, pagadera contra documentos de embarque®.

2.4.10. AUTORIZACIONES PREVIAS

Son requisitos establecidos por la Junta Monetaria o por disposiciones legales
y especiales para efectos de realizar importaciones y/o exportaciones de
determinados productos. La mayoria de las autorizaciones previas a las
importaciones estan previstas en la Lista de Sub-partidas Arancelarias Sujetas
a Autorizacion Previa anexa al Libro Il de la Codificacion de Regulaciones de la
Junta Monetarias. En el caso de las exportaciones tales autorizaciones previas
estan previstas en la Ley de Facilitacion de las Exportaciones y el Transporte
Acuatico, de manera general, y especificamente, en algunos Reglamentos de
Leyes Especiales como el Reglamento de la Ley Sobre Sustancias

Estupefacientes y Psicotrépicas o la Ley de Patrimonio Cultural®®.

3 http://documentosdelcomercioexterior.wordpress.com/documentos-del-transporte-internacional-de-
mercancias/conocimiento-de-embarque/
3 http://comercioexterior.com.ec/qgs/sites/default/files/ CARTA%20DE%20CREDITO%20DE%20IMPORTACION.pdf

3 http://www.todocomercioexterior.com.ec/pv_principal.asp?pid=20&sec=57
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2.5. TRIBUTOS DEL COMERCIO EXTERIOR ECUATORIANO
Los tributos al comercio exterior son:
a) Los derechos arancelarios;
b) Los impuestos establecidos en leyes organicos y ordinarias, cuyos
hechos generadores guarden relacion con el ingreso o salida de

mercancias; y ,

c) Las tasas por servicios aduaneros.

2.5.1. TRIBUTOS A EMPLEAR EN LA IMPORTACION

A continuacién conoceremos detalladamente los tributos que se emplean en la

importacion de un producto.

Para determinar el valor a pagar de tributos al comercio Exterior es necesario
conocer la clasificacion arancelaria del producto importado. Para conocer el
porcentaje de aranceles e impuestos aplicables, se podra verificar en nuestra
pagina web, link OCEs menu Arancel Nacional Integrado ingresando la partida

o descripcién del producto™.

2.5.1.1.ICE

El Impuesto a los Consumos Especiales ICE, administrado por el SRI.

Porcentaje variable se aplicara a los bienes y servicios de procedencia nacional

%8 http://www.aduana.gov.ec/contenido/procimportar.html




50

o importada, detallados en el articulo 82 de la Ley de Régimen Tributario

Interno®’.

2.5.1.2. ADVALOREM

(Arancel Cobrado a las Mercancias) Impuesto administrado por la Aduana del
Ecuador. Porcentaje variable segun el tipo de mercancia y se aplica sobre la
suma del Costo, Seguro y Flete que llega a ser la Base Imponible de la

Importacion®®.

2.5.1.3. DERECHOS ESPECIFICOS

Son los establecidos por la autoridad competente, consistentes en recargos
fijos que se aplican en base a determinadas condiciones de las mercancias,
como por ejemplo: peso, unidades fisicas, dimensiones, volumen, entre otros,

seguin resolucion 09-2011-R6%.

2.5.1.4.IVA

(Impuesto al Valor Agregado) Administrado por el SRI. Corresponde al 12%
sobre: Base imponible + ADVALOREM + FODINFA + ICE*.

El Impuesto al Valor Agregado (IVA) grava al valor de la transferencia de
dominio o a la importacion de bienes muebles de naturaleza corporal, en todas
sus etapas de comercializacion, asi como a los derechos de autor, de
propiedad industrial y derechos conexos; y al valor de los servicios prestados.

Existen basicamente dos tarifas para este impuesto que son 12% v tarifa 0%*".

7 SRI: http://www.sri.gob.ec/web/guest/ice ADUANA: http://www.aduana.gov.ec/contenido/procimportar.html
38 http://www.aduana.gov.ec/contenido/procimportar.htmi

39 http://www.aduana.gov.ec/archivos/resoluciones/09-2011-r6.PDF

a0 http://www.aduana.gov.ec/contenido/procimportar.html
*! http://www.sri.gob.ec/web/10138/102




51

2.5.1.5. FODINFA

(Fondo de Desarrollo para la Infancia) Impuesto que administra el INFA. 0.5%

se aplica sobre la base imponible de la Importacion®.
2.5.1.6. SALVAGUARDIA

Las salvaguardias estan autorizadas por el GATT/OMC vy consisten en
establecer una excepcion temporal al régimen de liberalizacidon cuando las
importaciones de un determinado producto son tan elevadas que causan un

dafio grave a la produccion nacional®.

2.5.1.7. TASAS DE SERVICIO

Las tasas que se exijan para el otorgamiento de permisos, registros,
autorizaciones, licencias, analisis, inspecciones y otros tramites aplicables a la
importacion y exportacidn de mercancias o en conexion con ellas, distintos a
los procedimientos y servicios aduaneros regulares, se fijaran en proporcion al

costo de los servicios efectivamente prestados, sea a nivel local o nacional.

De esta manera, solo se exigiran las tasas mencionadas en el parrafo anterior,
asi como las formalidades y requisitos aplicables a los procedimientos
relacionados con la importacion y exportacion de mercancias, a partir de su
aprobacion por el Organo rector en materia de comercio exterior, mediante el
correspondiente instrumento juridico publicado en el Registro Oficia. Las
formalidades y registros exigibles en estos procedimientos seran estrictamente

los necesarios para alcanzar el objetivo perseguido®*.

2 http://www.aduana.gov.ec/contenido/procimportar.htmi

43 http://www.todocomercioexterior.com.ec/pv_principal.asp?pid=20&sec=57
* Segun Art. 80 - COPCI




2.6. MEDIOS DE TRANSPORTES SUGERIDOS PARA IMPORTAR

Los medios de Transportes sugeridos para una importacion son:
v' Barco

v Avidn

v' Camidn

ILUSTRACION 2.34 MEDIOS DE TRANSPORTE

FUENTE: Investigacion Visual
AUTOR: Propio

2.6.1. VIAS DE TRANSPORTE PARA LA IMPORTACION

Las vias de Transportes que son recomendables son:

v Via Maritima

v" Via Terrestre
v Via Aérea

52
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ILUSTRACION 2.35 VIAS DE TRANSPORTE

FUENTE: Investigacion Visual
AUTOR: Propio

2.6.1.1. TRANSPORTE MARITIMO

Este tipo de transporte se utiliza normalmente cuando se manejan productos no
perecederos, que no sean urgentes o bien que sean demasiados pesados o

muy voluminosos. Los contendores completos se manejan por esta via.

Cuando se trata de embarques que no ameritan un contenedor completo la
carga se puede consolidar; es decir, se contratan los servicios de una empresa
consolidadora de carga; ellos a su vez llenan los contendores manejando carga

de varias empresas, a esto se le llama consolidar.

Normalmente las empresas consolidadoras de carga manejan sus propios
contenedores trayendo la mercaderia semanal o quincenalmente. Esto es
importante considerarlo ya que a este tiempo se deben agregar 3 a 5 dias mas

que tomara la liquidacion en la aduana.

En cuanto el contenedor haya sido trasladado a la Aduana debera iniciarse los

tramites para el clareo de la mercaderia (retirar la mercaderia de la aduana) ya
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que de lo contrario ésta sera trasladada a una Almacenadora donde se

incurriran en gastos de almacenaje los cuales son acumulados diariamente.

ILUSTRACION 2.36 VIA MARITIMA

FUENTE: Investigacion Visual
AUTOR: Propio

2.6.1.2. TRANSPORTE TERRESTRE

Es muy usual utilizar esta via cuando se trata de mercaderia importada de
paises cercanos como por ejemplo Colombia. Su costo es relativamente bajo y
el tiempo de transito puede tomar de 1 semana a 15 dias dependiendo del pais
que se trate. También se puede manejar carga consolidada como en el
transporte por via maritima o bien si el volumen es mayor se maneja

contenedor completo.

Actualmente se tiene la ventaja que existe transporte refrigerado para mover
carga via terrestre lo cual puede bajar los costos cuando vamos a importar

productos perecederos.

Es importante proporcionar toda la documentacion que solicita la empresa de
transporte y de ser posible tener contacto con un agente de aduana en las

diferentes fronteras por donde la mercaderia tendra que atravesar debido a que
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pueden surgir algunos inconvenientes, por ello es necesario que un

representante pueda velar por los intereses de la empresa.

ILUSTRACION 2.37 VIA TERRESTRE

FUENTE: Investigacion Visual
AUTOR: Propio

2.6.1.3 TRANSPORTE AEREO

Este medio de transporte es el mas rapido y su costo puede ser bastante
razonable cuando se trata de paquetes pequenos de peso liviano. Este medio
se recomienda cuando se trata de productos perecederos cuyos volumenes
son relativamente pequefios y no amerita su manejo en un contenedor

completo.

Las lineas aéreas poseen una serie de restricciones para manejar cierto tipo de
productos, por ejemplo, productos inflamables, medicamentos, explosivos, etc.
Cuando se esta planificando la logistica para la importacion de determinados
productos es importante contactarse con varias lineas aéreas y conocer sus

requerimientos y limitaciones.

Cuando se solicita una cotizacién de un flete aéreo es importante solicitar a la

linea area un detalle de todos los gastos en que se incurriran debido a que
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normalmente agregan otro tipo de gastos de los cuales no mencionan en un

inicio. Esto es necesario para costear los gastos de importacion.

ILUSTRACION 2.38 VIA AEREA

”~

/r...

K
o

FUENTE: Investigacion Visual
AUTOR: Propio

2.6.2. MEDIO DE TRANSPORTE UTILIZADO PARA LA IMPORTACION DE
LAS SONDAS

El medio de transporte que la empresa Banda Vanoni utiliza es por via aérea
primeramente porque es un medio donde las mercancias pueden llegar en

menos tiempos.

El hecho de utilizar éste medio de transporte es muy importante ya que se
permite tener el stock suficiente en menos tiempo que el transporte maritimo y
poner a la venta los insumos que los consumidores requieran segun las

necesidades.



ILUSTRACION 2.39 VIA AEREA

FUENTE: Investigacion visual
AUTOR: Propio

57

2.7. CALCULO DE COSTO DE TRANSPORTE PARA LA IMPORTACION

CUADRO 2.40COSTOS DE TRANSPORTE

VALOR TOTAL
VALOR UNITARIO
S.SUCCION | S.NASOGASTRICA
RUBROS
S.SUCCION | S.NASOGASTRICA 9750 44550
FLETE 0,0186 0,0186 181,31 828,44

FUENTE: Investigacion de Campo

AUTOR: Propio

El flete para el transporte via Aérea se tomara en cuenta por la cantidad de

productos que se va a importar, en el cuadro se puede observar el costo del

flete por unidad de producto y por su total.
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La informacion proporcionada se la tom6 de los documentos donde indican el

valor del flete cancelado por el transporte de ésta mercancia®

2.8. TIPOS DE NEGOCIACONES SUGERIDOS PARA LA IMPORTACION,
INCOTERMS

Los términos de negociacién también llegan a ser una parte muy importante
tanto para las Exportaciones como para las Importacion y determinar el tipo de
negocio a realizarse en la importacion.

Se explicara algunos del 2010 los incoterms que son mas utilizados

actualmente en todas las importaciones realizadas.

ILUSTRACION 2.41 INCOTERMS

FUENTE: Investigacion Visual
AUTOR: Propio

* Guia aérea #931 00021298-Documento de Importacién Banda Vanoni
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Los Inconterms 2010, es una marca registrada por la Camara de Comercio
Internacional en varios paises. Entraron en vigencia el 1 de enero del 2011

segun publicacion N° 715 de la CCI.

El Incoterm que la empresa Banda Vanoni utiliza normalmente es el valor FOB.

2.8.1 FRANCO A BORDO (FOB)

Mediante este término, de uso bastante frecuente en el comercio exportador;
se designa al valor resultante de las operaciones pactadas con arreglo al
Incoterm FOB.

El valor FOB es la sumatoria del costo de las mercancias de los gastos
relativos a la mercancia hasta que ésta haya rebasado la borda del buque en el
puerto de carga convenido y de los gastos derivados de las formalidades
aduaneras de exportacion, incluso los impuestos y demas gravamenes
oficiales. Segun lo prevé nuestra legislacion, el valor FOB, expresado en
moneda nacional,, constituye la base imponible para la aplicacion de los

impuestos y demas tributos a las exportaciones46.

* http://www.todocomercioexterior.com.ec/pv_principal.asp?pid=20&sec=603
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ILUSTRACION 2.42 FOB (FRANCO A BORDO)

[ COSTO YRIESGOS |

£l vendedor entrega la
mercaderfa a bode del VENDEDOR
bugue designado. &l
rlesgo de pérdida o
e oSO
ORIGEN
mercaderia esta a
bordo del buque, yel
comprador corre con MERCANCIA
todos fos costes de ese ABORDO
momento en adelante DEL BUQUE
TRANSPORTE
MARITIMO
COMPRADOR

FUENTE: Investigacion Visual
AUTOR: Propio
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2.8.2 FRANCO TRANSPORTISTA FCA (FREE CARRIER)

El vendedor entrega la mercancia al porteador o a otra persona designada por
el comprador en los locales del vendedor o en otro lugar designado,

identificando la direccion de estos lugares.

Es importante y conveniente que las partes especifiquen, tan claramente como
sea posible, el punto en el lugar de entrega designado, ya que el riesgo se

trasmite al comprador en dicho punto.

FCA exige que el vendedor despache la mercancia para la exportacion, cuando
sea aplicable. Sin embargo, el vendedor no tiene la obligacién de despacharla
para la importacidén, pagar ningun derecho de importacion o llevar a cabo

ningun tramite aduanero de importacion.

El vendedor no tiene ninguna obligacion ante el comprador de formalizar un
contrato de transporte, sin embargo lo puede realizar a riesgo y expensas del

comprador.

El comprador debe contratar a sus propias expensas el transporte de la
mercancia desde el lugar de entrega designado, excepto cuando el contrato de

transporte lo formalice el vendedor®’.

7 http://www.pudeleco.com/docs/mx/inco2010.pdf
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ILUSTRACION 2.43 FCA (FRANCO TRANSPORTISTA)

~IMATEN

VENDEDOR

gL vErneDoOR| M = 3

RIS OE
LuGas DRIGEN
— — DESICHADO POR
ELFORTEADOR

]
§ v
- s

»
’
HH

INTERNXCIGRMAL

o
COSTO ASUMIDD g = ! ADIANA
- - -
POR EL COMPRADOR 1 SN

TRANSCORTIETA

pais

DESTINC
COSTGCS DIRECTCS
OE IKFORTACION
-

COMPRACQOR

FUENTE: Investigacion Visual
AUTOR: Propio

2.8.3 TRANSPORTE PAGADO HASTA - CPT (CARRIAGE PAID TO)

Transporte Pagado Hasta Significa que el vendedor entrega la mercaderia al
porteador o a otra persona designada por el vendedor en un lugar acordado (si
dicho lugar se acuerda entre las partes) y que el vendedor debe contratar y
pagar los costes del transporte necesario para llevar la mercaderia hasta el

lugar de destino designado®®.

8 http://www.pudeleco.com/docs/mx/inco2010.pdf




ILUSTRACION 2.44 CPT (TRANSPORTE PAGADO HASTA)

RIESGOS

COSTO

Los riesgos lo
tiene &l
Iimportador a
partirdel
momento en
que se
produce la
entrega de la
mercaderia al
primer
transportista

El Exportador es
responzable de
los costos de
trans porte por
los medios que
sean necesaros
hasta el punto
de destino de la
mercaderia

alll [~
PAIS DE
- ORIGEN
]
i ADUANA
i
INTERNACIONAL
TODO TIPO DE
TRANSPORTE
COMPRADOR

FUENTE: Investigacion Visual

AUTOR: Propio

2.8.4 COSTO SEGURO Y FLETE (CIF)
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“Coste, Seguro y Flete” significa que el vendedor entrega cuando las

mercancias sobrepasan la borda del buque en el puerto de embarque

convenido en el pais de origen.
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El vendedor debe pagar los costes y el flete necesarios para conducir las
mercancias al puerto de destino convenido, PERO el riesgo de pérdida o dano
de las mercancias, asi como cualquier coste adicional debido a eventos
ocurridos después del momento de la entrega, se transmiten del vendedor al
comprador. No obstante, en condiciones CIF el vendedor debe también
procurar un seguro maritimo para los riesgos del comprador de pérdida o dafo

de las mercancias durante el transporte.

Consecuentemente, el vendedor contrata el seguro y paga la prima
correspondiente. EI comprador ha de observar que, bajo el término CIF, el
vendedor esta obligado a conseguir un seguro solo con cobertura minima. Si el
comprador desea mayor cobertura, necesitara acordarlo expresamente con el

vendedor o bien concertar su propio seguro adicional.

El término CIF exige al vendedor despachar las mercancias para la

exportacion.

Este término puede ser utilizado sélo para el transporte por mar o por vias
navegables interiores. Si las partes no desean entregar las mercancias a través

de la borda del buque, debe usarse el término CIP*°.

Este Incoterm es uno de los mas usados en el comercio internacional porque
las condiciones de un precio CIF son las que marcan el valor en aduana de un

producto que se importa.

9 http://www.qualitysoftec.com/Incoterms/inco_cif.htm




ILUSTRACION 2.45 CIF (COSTO, SEGURO Y FLETE)

COSTO Y RIESGOS

El vendedor entrega la
mercanda a bordo del
buque o procura la
mercancia asi
entregada. El riesgo de
pérdida o dafio a la
mercancia se trasmite
cuando la mercancia
esta a bordo del buque.
El vendedordebe
contratary pagarlos
costes y flete
necesarios para llevar
la mercancia hasta el
puerto de destino.

VENDEDOR

MERCANCA
A BORDO
DEL BUQUE

SEGURO

PAIS DE
ORIGEN

TRANSPORTE
MARITIMO

FUENTE: Investigacion Visual
AUTOR: Propio

2.9. ANALISIS DE COSTOS DE IMPORTACION, COMERCIALIZACION Y
DISTRIBUCION DE SONDAS EN ECUADOR
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En éste punto se detallaran los costos de la importacion con respecto a los

productos que estan siendo importados por la Empresa Banda Vanoni, se

analizaran también la comercializacion de los productos y la distribucion de las

Sondas que nos enfocamos en éste analisis.
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2.9.1. PRELIQUIDACIONES DE LOS PRODUCTOS A IMPORTAR

Se debe realizar una pre-liquidacion con respecto a los dos items que se van a
importar y saber un valor mas aproximado a lo que va a costar la importaciéon

de éstos insumos.
En seguida se detalla la informacion del producto como es el costo por unidad,
la cantidad que se quiere importar, el codigo arancelario y los porcentajes a

cancelar por el producto cuando se dé el caso de cancelar impuestos.

CUADRO 2.46 INFORMACION INICIAL PRODUCTOS

0,1946 0,2500

9750 44550
1.897,35 11.137,50
9018 39 00 00-6

0%

FUENTE: Investigacion de Campo
AUTOR: Propio

Como se indic6 en el cuadro anterior después de saber la informacién basica

del producto se puede realizar una pre-liquidacion.

La pre-liquidacion permite a la investigacion del producto para calcular valores
mas aproximados de todos los costos que se deben cancelar en origen y asi
anticipar la base imponible para el calculo de los tributos que se deben

cancelar en el pais de destino.
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CUADRO 2.47 PRELIQUIDACION PRODUCTOS

PRELIQUIDACION DE LOS PRODUCTOS

VIA AEREA
SONDAS SONDAS DE
e NASOGASTRICA SUCCION
Valor de Fabrica $ 1.852,50 $ 11.137,50
Flete Interno $ - $ =
Embalaje $ - $ -
Estiba $ - $ :
PAIS DE ORIGEN Gastos de origen $ 44,52 $ 203,42
Manipuleo $ - $ -
INCOTERM FCA
TOTALES $ 1.897,02 $ 11.340,92
Valor Flete $ 181,31 $ 828,44
FLETE Otros Gastos $ - $ -
INTERNACIONAL INCOTERM CPT
TOTAL $ 181,31 $ 828,44
POLIZA SEGURO $ 9,95 $ 45,45
VALOR DEL SEGURO INCOTERM CIP
TOTAL $ 9,95 $ 45,45

FUENTE: Investigacion de Campo
AUTOR: Propio

En la pre-liquidaciéon se observa que detallan tanto los costos de origen el flete
internacional y el valor del seguro y obtener la Base Imponible para el calculo
de tributos (CIF).

2.9.2 COSTOS DE PAGO DE TRIBUTOS DE LOS DOS PRODUCTOS A
IMPORTAR

En el siguiente cuadro se realizara el calculo de tributos a pagar después de
tener el CIF (Base Imponible), segun la partida arancelaria se observa los
porcentajes que se deben calcular para el pago de tributos en el Arancel

Nacional Integrado de la Aduana.
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CUADRO 2.48 CALCULO TRIBUTOS

N U RIB U
ONDRA ONDAS D
RUBRO
A O A - A O

$ 2.088,28 $ 12.214,81
$ - $ ;
$ - $ i
$ = $ i,
$ 10,44 $ 61,07
$ - $ ;
$ - $ ;
TOTAL TRIBUTOS $ 10,44 $ 61,07

FUENTE: Investigacion de Campo
AUTOR: Propio

2.9.3. COSTOS Y COMERCIALIZACION EN EL ECUADOR

Con los datos de los cuadros anteriores se puede resumir en el siguiente
cuadro los costos de los productos, tanto los costos, la comercializacion y
ademas la ganancia de la empresa que emplea para la venta a sus clientes y

consumidores aqui en Ecuador.

Estos datos son muy importantes ya que nos permiten analizar el costo final del
producto para que se pueda realizar la venta de los productos importados
tomando en cuentas los gastos que se han realizado a lo largo del proceso de

la importacién y todos los tramites necesarios que se han realizado.
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CUADRO 2.49 COSTO Y COMERCIALIZACION PRODUCTO

COSTO Y COMERCIALIZACION

VIA AEREA

SONDAS SONDAS DE

RUBROS NASOGASTRICA SUCCION

$ 2.088,28 $ 1221481

$ 10,44 $ 61,07

$ 69,00 $ 315,26

$ 2.167,72 $ 12.591,14

$ 216,77 $ 1.259,11

COSTO VENTA $ 2.384,49 $ 13.850,25
9750 44550

COSTO UNITARIO $ 0,24 $ 0,31

FUENTE: Investigacion de Campo
AUTOR: Propio

2.9.4. DATOS CONSOLIDADOS DE IMPORTACION, PAGO DE TRIBUTOS Y
COSTO FINAL AL CONSUMIDOR

En el siguiente cuadro se reflejara un resumen de todos los calculos
respectivos a la importacion de los insumos médicos que se estan analizando
actualmente con respecto a la empresa Banda Vanoni, los datos estan
tomados tanto la informacién basica del producto, los costos en origen, flete,
seguro, pago tributos, costos del productos, ganancia aplicada y también el
valor de venta al consumidor de las Sondas Nasogastricas y las Sondas de

Succion.



CUADRO 2.50 COSTO Y COMERCIALIZACION PRODUCTO

PRELIQUIDACION DE LOS PRODUCTOS

VIA AEREA
IS soumsoe
Valor de Fabrica $ 1.852,50 $ 11.137,50
Flete Interno $ - $ -
Certificado de Origen $ = $ -
Embalaje $ = $ -
PAIS DE ORIGEN | Estiba $ = $ -
Gastos de origen $ 44,52 $ 203,42
Manipuleo $ - $ -
INCOTERM FCA
TOTALES $ 1.897,02 $ 11.340,92
Valor Flete $ 181,31 $ 828,44
FLETE Otros Gastos $ - $ -
INTERNACIONAL INCOTERM CPT
TOTAL $ 181,31 $ 828,44
POLIZA SEGURO $ 9,95 $ 45,45
P INCOTERM CIP
TOTAL $ 9,95 $ 45,45
$ 2.088,28 $ 12.214,81
$ - $ -
$ - $ i
$ - $ i
$ 1044 $ 61,07
$ - $ -
$ - $ i
TOTAL PAGO TRIBUTOS $ 10,44 $ 61,07
COSTOS Y COMERCIALIZACION
2.088,28 $ 12.214,81
$ 10,44 $ 61,07
$ 69,00 $ 315,26
$  2167,72| $ 1250114
$ 216,77 $ 1.259,11
$  238449| §$  13.850.25
9750 44550
COSTO UNITARIO $ 0,24 $ 0,31

FUENTE: Investigaciéon de Campo
AUTOR: Propio
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CAPITULO Il

3. ANALISIS ECONOMICO Y FINANCIERO

3.1. Analisis de Estados Financieros de la Empresa

El analisis de estados financieros es el proceso critico dirigido a evaluar la
posicion financiera, presente y pasada, y los resultados de las operaciones de
una empresa, con el objetivo primario de establecer las mejores estimaciones y

predicciones posibles sobre las condiciones y resultados futuros.

El analisis de estados financieros descansa en 2 bases principales de
conocimiento: el conocimiento profundo del modelo contable y el dominio de las
herramientas de analisis financiero que permiten identificar y analizar las

relaciones y factores financieros y operativos.

Los datos cuantitativos mas importantes utilizados por los analistas son los
datos financieros que se obtienen del sistema contable de las empresas, que
ayudan a la toma de decisiones. Su importancia radica, en que son objetivos y

concretos y poseen un atributo de mensurabilidad.

Son un componente indispensable de la mayor parte de las decisiones sobre

préstamo, inversion y otras cuestiones proximas.

La importancia del analisis de estados financieros radica en que facilita la toma
de decisiones a los inversionistas o terceros que estén interesados en la

situacion econodmica y financiera de la empresa.

Es el elemento principal de todo el conjunto de decisidbn que interesa al
responsable de préstamo o el inversor en bonos. Su importancia relativa en el
conjunto de decisiones sobre inversion depende de las circunstancias y del

momento del mercado®.

%0 http://www.gerencie.com/analisis-de-estados-financieros.html
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3.2. ANALISIS DEL ESTADO DE SITUACION INICIAL

El estado de situacion inicial, también llamado balance general o balance de
situacion, es un informe financiero o estado contable que refleja la situaciéon del

patrimonio de una empresa en un momento determinado.

El estado de situacion financiera se estructura a través de tres conceptos
patrimoniales, el activo, el pasivo y el patrimonio neto, desarrollados cada uno
de ellos en grupos de cuentas que representan los diferentes elementos

patrimoniales.

El activo incluye todas aquellas cuentas que reflejan los valores de los que
dispone la entidad. Todos los elementos del activo son susceptibles de traer
dinero a la empresa en el futuro, bien sea mediante su uso, su venta o su
cambio. Por el contrario, el pasivo muestra todas las obligaciones ciertas del

ente y las contingencias que deben registrarse.

Estas obligaciones son, naturalmente, econdmicas: préstamos, compras con

pago diferido, etc.

El patrimonio neto es el activo menos el pasivo y representa los aportes de los
propietarios o accionistas mas los resultados no distribuidos. El patrimonio neto
o capital contable muestra también la capacidad que tiene la empresa de

autofinanciarse®’.

>t http://es.scribd.com/doc/58262224/Estado-de-situacion-inicial
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CUADRO 2.51 BALANCE INICIAL BANDA VANONI

1 ACTIVO

11 ACTIVO CORRIENTE

111 ACTIVOS DISPONIBLES

1111 Caja $ 620,00

1112  Bancos $ 207.196,56

112 CUENTAS POR COBRAR

1121  Clientes $ 714.599,29

1122 Cuentas por cobrar $ 17.630,28

1124  Garantias $ 7.090,52

1125 Terceros $ 2.894,03

1126  Anticipo Proveedores $ 9.955,47

113 ACTIVOS REALIZABLES

1131 Inventarios $ 728.523,67

113101 Equipo Médico $ 47.567,69

113102 Instrumental Médico $ 60.876,06

113104 Serv/Rep Varios/Mat.Prima $ 4.948,58

1132  Importaciones en Transito $ 598,30

114 PAGOS ANTICIPADOS

1141 Impuestos Anticipados $ 145.875,85

12 ACTIVOS FIJOS

122 ACTIVOS DEPRECIABLES

1221 Muebles y Enseres $ 1.988,50

1222  Vehiculos $ 38.701,63

1223  Maquinaria y Equipo $ 1.090,72

1224  Equipo de Computacién $ 1.416,98

1225  Edificios $ 11.301,15

14 OTROS ACTIVOS

141 CUENTAS POR COBRAR A LARGO PLAZO
Cuentas por cobrar a largo

1411 plazo $ 82.048,45

TOTAL ACTIVO

2 PASIVOS

21 PASIVOS A CORTO PLAZO CORRIENTE

211 CUENTAS POR PAGAR

2111 Proveedores $ (239.469,31)

2112  Empleados $ (75.736,90)

2113 SR $ (152.693,45)

2114 |LLE.S.S. $ (7.587,52)

2117  Terceros $ (49.131,85)

2118  Anticipos de clientes $ (9,69)

212 DOCUMENTOS POR PAGAR

2121 Prestamos Bancarios $ (124.847,38)

22 PASIVOS A LARGO PLAZO

221 CUENTAS POR PAGAR LARGO PLAZO
Accionistas por pagar largo

2211 plazo $ (286.996,54)

3 PATRIMONIO

31 CAPITAL

311 CAPITAL SOCIAL

BALANCE INICIAL
Al 01 de Enero del 2011

$ 207.816,56

$ 752.169,59

$1.457.645,64

$ 145.875,85

$ 54.498,98

$ 82.048,45

$(524.628,72)

$(124.847,38)

$(286.996,54)

$ (20.000,00)

$2.563.507,64

$ 82.048,45

$ 2.700.055,07

2.700.055,07

$(649.476,10)

$(286.996,54)

$ (1.035.058,76)
$ (20.000,00)

(936.472,64)




3111 Capital pagado

32 RESERVAS

321 RESERVAS DEL PATRIMONIO
3211 Reservas $
3212  Aportes

33 RESULTADOS

331 RESULTADOS ACUMULADOS
3311  Resultado ejercicio anterior $
3312  Resultado presente ejercicio

TOTAL PASIVO + PATRIMONIO

$ (20.000,00)

(865,50)

$ (671.830,72)

68.944,30

$ (411.306,84)

$(672.696,22)
$(672.696,22)

$(342.362,54)
$(342.362,54)
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$(1.971.531,40)

GERENTE
GENERAL

CONTADORA

FUENTE: Investigacion de Campo
AUTOR: Sistema Insoft

Los datos que se detallaron en el cuadro anterior correspondientes al Estado

de Situacion Inicial fueron proporcionados por el departamento de contabilidad

de la empresa Banda Vanoni.

CUADRO 2.52 BALANCE GENERAL BANDA VANONI

1 ACTIVO
1 ACTIVO CORRIENTE
111 ACTIVOS DISPONIBLES
1111 Caja $
1112 Bancos $
112 CUENTAS POR COBRAR
1121 Clientes $
1122 Cuentas por cobrar $
1124 Garantias $
1125 Terceros $
1126 Anticipo Proveedores $
1127 Inversiones $
113 ACTIVOS REALIZABLES
1131 Inventarios $
113101 Equipo Médico $
113102 Instrumental Médico $
Servicios/Repuestos Varios Materia
113104 Prima $
1132 Importaciones en Transito $
114 PAGOS ANTICIPADOS
1141 Impuestos Anticipados $
12 ACTIVOS FIJOS
ACTIVOS NO
121 DEPRECIABLES

BALANCE GENERAL

850,00
(10.283,96)

416.718,82
82.437,52
11.880,04
17.090,40

161.069,16

506.524,41

887.054,16

90.943,58
53.193,49

4.948,56
3.999,99

176.759,90

Al 31 de Diciembre del 2011

$ 2.254.100,44
$ (9.433,96)

$ 1.195.720,35

$ 891.054,15

$ 176.759,90

$ 421.743,28

$ 325.000,00

$ 2.767.331,19




1211 Terrenos $ 325.000,00

122 ACTIVOS DEPRECIABLES

1221 Muebles y Enseres $ 1.786,00

1222 Vehiculos $ 76.881,79

1223 Maquinaria y Equipo $ 3.143,42

1224 Equipo de Computacion $ 4.592,72

1225 Edificios $ 10.339,35

14 OTROS ACTIVOS

141 CUENTAS POR COBRAR A LARGO PLAZO
Cuentas por cobrar a largo

1411 plazo $ 91.487,47

TOTAL ACTIVO

2 PASIVOS

21 PASIVOS A CORTO PLAZO CORRIENTE

211 CUENTAS POR PAGAR

2111 Proveedores $ (267.108,16)

2112 Empleados $ (13.371,31)

2113 S.R.IL $ (121.193,98)

2114 I.E.S.S. $ (5.066,51)

2116 Inventario por Liquidar $ (99.251,95)

2117 Terceros $ (217.343,21)

2118 Anticipos de clientes $ (408,21)

212 DOCUMENTOS POR PAGAR

2121 Prestamos Bancarios $ (132.161,61)

22 PASIVOS A LARGO PLAZO

221 CUENTAS POR PAGAR LARGO PLAZO
Accionistas por pagar largo

2211 plazo $ (446.068,49)

3 PATRIMONIO

31 CAPITAL

311 CAPITAL SOCIAL

3111 Capital pagado $ (20.000,00)

32 RESERVAS

321 RESERVAS DEL PATRIMONIO

3211 Reservas $ (865,50)

3212 Aportes $ (675.293,59)

33 RESULTADOS

331 RESULTADOS ACUMULADOS

3311 Resultado ejercicio anterior $ (342.362,54)

3312 Resultado presente ejercicio $ (426.836,13)

TOTAL PASIVO + PATRIMONIO

GERENTE
GENERAL

96.743,28

91.487,47

(723.743,33)

(132.161,61)

(446.068,49)

(20.000,00)

(676.159,09)

(769.198,67)

$ 91.487,47

$ (855.904,94)

$ (446.068,49)

$ (20.000,00)

$ (676.159,09)

$ (769.198,67)

CONTADORA

75

$2.767.331,19

$(1.301.973,43)

$(1.465.357,76)

$(2.767.331,19)

FUENTE: Investigacion de Campo
AUTOR: Sistema Insoft
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Mediante el balance inicial y el balance general al 31 de diciembre del 2011 se
puede observar el incremento del inventario que ha sucedido durante todo el
periodo 2011 sobre todo en la cuenta contable de suministros que es donde se

encuentra los productos que se estan analizando en ésta investigacion.

3.3 ANALISIS DE BALANCE DE COMPROBACION

Es un instrumento financiero que se utiliza para visualizar la lista del total de los
débitos y los créditos de las cuentas, junto al saldo de cada una de ellas (ya
sea deudor o acreedor). De esta forma, permite establecer un resumen basico
de un estado financiero. El balance de comprobacion refleja la contabilidad de
una empresa u organizacion en un determinado periodo. Por eso, este balance

actua como base la hora de preparar las cuentas anuales.

El balance de comprobacion también permite confirmar que la contabilidad de
la empresa este bien organizada. Es posible que el balance de sumas y saldos

sea correcto y que, sin embargo, incluya una contabilidad defectuosa.

La elaboracion de un balance de comprobacion comienza con la realizacion de
las sumas de las anotaciones, de cada cuenta, tanto en el debe como en el

haber.

Por lo general el balance es un documento voluntario para que el empresario
aun que recomendable para que este pueda conocer el estado financiero de su

empresa®?.

> http://www.slideshare.net/albertogalvan/balance-de-comprobacion-s-y-j
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CUADRO 2.53 BALANCE DE COMPROBACION BANDA VANONI

1

1"
111
1111
1112
112
1121
1122
1124
1125
1126
1127
113
1131
113101
113102

113104
1132
114
1141
12

121
1211
122
1221
1222
1223
1224
1225
14

141

1411

2

21
21
2111
2112
2113
2114
2116
2117
2118
212
2121
22

221

2211

ACTIVO

ACTIVO CORRIENTE
ACTIVOS DISPONIBLES
Caja

Bancos

CUENTAS POR COBRAR
Clientes

Cuentas por cobrar
Garantias

Terceros

Anticipo Proveedores
Inversiones

ACTIVOS REALIZABLES
Inventarios

Equipo Médico

Instrumental Médico

Servicios/Repuestos Varios
Materia Prima

Importaciones en Transito
PAGOS ANTICIPADOS
Impuestos Anticipados

ACTIVOS FIJOS
ACTIVOS NO
DEPRECIABLES

Terrenos

ACTIVOS DEPRECIABLES
Muebles y Enseres
Vehiculos

Maquinaria y Equipo

Equipo de Computacion
Edificios

OTROS ACTIVOS
CUENTAS POR COBRAR A
LARGO PLAZO

Cuentas por cobrar a largo
plazo

PASIVOS
PASIVOS A CORTO PLAZO
CORRIENTE

CUENTAS POR PAGAR
Proveedores

Empleados

S.R.IL

|.E.S.S.

Inventario por Liquidar
Terceros

Anticipos de clientes
DOCUMENTOS POR PAGAR
Préstamos Bancarios

PASIVOS A LARGO PLAZO
CUENTAS POR PAGAR
LARGO PLAZO

Accionistas por pagar largo
plazo

BALANCE DE COMPROBACION
Al 31 de Diciembre del 2011

SALDO INICIAL DEBITO
$ 3.188.564,31 $ 2.939.691,86
$ 2.656.433,94 | $ 2.936.562,82
$  11.433,61 $ 1.254.261,38
$ 850,00 | $ -
$ 10.583,61 $ 1.254.261,38
$ 1.639.092,63 | $ 1.195.746,90
$ 1.001.800,72 | $ 403.847,84
$ 17.833,33 | $ 253.818,29
$ 744052 |$ 543952
$ 2.894,03 | $  14.196,37
$ 15250962 | $ 218.444,88
$  456.524,41 $ 300.000,00
$ 926.288,09 | $ 334.831,46
$ 925651,30 | $ 206.138,99
$ 112.374,17 $

$ 64.048,19 | $ 7.424,79
$ 494857 | $

$ 636,79 | $ 128.692,47
$  79.619,61 $ 151.723,08
$  79.619,61 $ 151.723,08
$ 441.811,94 |$  1.960,00
$ 32500000 |$ -
$ 325.000,00 |$ -
$ 116.811,94 |[$  1.960,00
$ 198850 |$ -
$ 9624948 |$ .
$ 161785 | $  1.960,00
$ 565496 | $ -
$ 11.301,15 | $ -
$ 9031843 |$  1.169,04
$ 9031843 |$  1.169,04
$ 9031843 [$  1.169,04
$ (1.146.924,47) | $ 1.239.120,76
$ (789.927,93) | $ 1.239.120,76
$ (658.162,85) | $ 1.197.008,32
$ (463.367,80) | $ 903.009,79
$  (2677743) |$  47.398,32
$  (6921025) | $  71.091,95
$ (4706,76) | $  5.341,18
$ - $ -
$  (93.804,15) | $ 169.878,03
$ (296,46) | $ 289,05
$ (131.76508) | $  42.112,44
$ (131.76508) |$ 4211244
$ (356.996,54) | $ -
$ (356.996,54) | $ -
$ (356.996,54) | $ -

CREDITO

$ 3.360.924,98
$ 3.338.896,32
$1.275.128,95
$ -

$1.275.128,95
$1.639.119,18
$ 988.929,74
$ 189.214,10
$ 1.000,00
$ -

$ 209.975,34
$ 250.000,00
$ 370.065,40
$ 244.736,13
$ 21.430,59
$ 18.279,49

0,01
125.329,27
54.582,79
54.582,79
22.028,66

22.028,66
202,50
19.367,69
434,43
1.062,24
961,80

©“ <+ P P PP PO BN PN P P P PP

$ 1.394.169,72

$ 1.305.097,77
$ 1.262.588,80
$ 706.750,15
$  33.992,20
$ 123.075,68
$ 5.700,93
$ 99.251,95
$ 293.417,09
$ 400,80
$ 42.508,97
$  42.508,97
$ 89.071,95
$

$

89.071,95

89.071,95

SALDO
$ 2.767.331,19
$ 2.254.100,44
$  (9.433,96)
$ 850,00
$  (10.283,96)
$ 1.195.720,35
$  416.718,82
$ 8243752
$  11.880,04
$  17.090,40
$  161.069,16
$  506.524,41
$  891.054,15
$  887.054,16
$ 90.943,58
$ 53.193,49

4.948,56
3.999,99
176.759,90
176.759,90
421.743,28

$

$

$

$

$

$ 325.000,00
$ 325.000,00
$ 96.743,28
$ 1.786,00
$ 76.881,79
$ 3.143,42
$ 4.592,72
$ 10.339,35
$ 91.487,47
$

$

91.487,47

91.487,47

$ (1.301.973,43)

(855.904,94)
(723.743,33)
(267.108,16)

(13.371,31)
(121.193,98)
(5.066,51)
(99.251,95)
(217.343,21)
(408,21)

(132.161,61)
(132.161,61)
(446.068,49)

(446.068,49)

©“» » PP B PP PP PP P PP

(446.068,49)
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3 PATRIMONIO $ (2.041.639,84) $ 576.561,38 $ 279,30 | $ (1.465.357,76)
31 CAPITAL $  (20.000,00) |$ - $ -|$ (20.000,00)
311 CAPITAL SOCIAL $  (20.000,00) |$ - $ -|$ (20.000,00)
3111  Capital pagado $  (20.000,00) | $ - $ -|$  (20.000,00)
32 RESERVAS $ (675.879,79) | $ - $ 279,30 [ $  (676.159,09)
RESERVAS DEL
321 PATRIMONIO $ (675.879,79) $ - $ 279,30 | $ (676.159,09)
3211 Reservas $ (865,50) | $ - $ -19 (865,50)
3212  Aportes $ (675.014,29) $ - $ 279,30 | $ (675.293,59)
33 RESULTADOS $ (1.345.760,05) $ 576.561,38 $ - | $ (769.198,67)
RESULTADOS
331 ACUMULADOS $ (1.345.760,05) $ 576.561,38 $ - | $ (769.198,67)
3311  Resultado ejercicio anterior $  (342.362,54) $ - $ - | $ (342.362,54)
3312  Resultado presente ejercicio $ (1.003.397,51) $ 576.561,38 $ - | $ (426.836,13)
4 INGRESOS $ (4.044.158,39) $ 85.002,27 $ 316.382,59 | $ (4.275.538,71)
INGRESOS
41 OPERACIONALES $ (4.041.665,09) $ 85.002,27 $ 315.320,09 | $ (4.271.982,91)
411 VENTAS $ (4.041.665,09) $ 85.002,27 $ 315.320,09 | $ (4.271.982,91)
4111  Ventas de Bienes $ (4.041.665,09) $ 85.002,27 $ 315.320,09 | $ (4.271.982,91)
INGRESOS NO
42 OPERACIONALES $ (2.493,30) $ - $ 1.062,50 | $ (3.555,80)
421 OTROS INGRESOS $ (2.493,30) $ - $ 1.062,50 | $ (3.555,80)
4211 Ingresos Financieros $ (2.493,30) $ - $ 1.062,50 | $ (3.555,80)
5 EGRESOS $ 3.040.760,88 $ 900.629,43 $ 92.687,73 | $ 3.848.702,58
51 COSTOS $ 1.890.270,24 $ 160.081,77 $ 16.570,06 | $ 2.033.781,95
511 COSTO DE VENTAS $ 1.890.270,24 $ 160.081,77 $ 16.570,06 | $ 2.033.781,95
5111  Costo de Bienes $ 1.890.270,24 $ 160.081,77 $ 16.570,06 | $ 2.033.781,95
52 GASTOS $ 1.150.490,64 $ 740.547,66 $ 76.117,67 | $ 1.814.920,63
521 GASTOS OPERACIONALES | $ 440.196,56 $ 353.795,13 $ 426,27 | $ 793.565,42
5211 Gastos Administrativos $ 440.196,56 $ 353.795,13 $ 426,27 | $ 793.565,42
522 GASTOS DE VENTAS $ 778.500,07 $ 176.854,04 $ 1.575,02 | $ 953.779,09
5221  Remuner.Benef.Social.Rol $ 650.879,10 $ 136.680,09 $ 1.460,00 | $ 786.099,19
5222  Honor/Comis/Profesionales $ 11.451,11 $ 10.625,00 $ -1 $ 22.076,11
Gastos de preventa y
5223  posventa $ 65.769,48 $ 21.849,24 $ -19 87.618,72
5224  Calif/Compr.Base/Donac/Mues | $ 17.060,18 $ 1.460,00 $ -1$ 18.520,18
5225  Mant/Combust/Vehiculo $ 15.840,13 $ 3.373,40 $ -9 19.213,53
5226  Varios Gastos de Ventas $ 17.500,07 $ 2.866,31 $ 115,02 | $ 20.251,36
523 GASTOS FINANCIEROS $ 40.550,20 $ 17.954,00 $ -1$ 58.504,20
5231  Gastos Bancarios $ 24.881,53 $ 9.627,64 $ -1 $ 34.509,17
5232  Otros Gastos Financieros $ 15.668,67 $ 8.326,36 $ -19 23.995,03
524 OTROS GASTOS $ (108.756,19) $ 191.944,49 $ 74.116,38 | $ 9.071,92
5241  Depreciaciones y Amortizac. $ - $  22.028,66 $ -1 $ 22.028,66
5242  Varios Gastos $ 729,92 $ 18,40 $ -9 748,32
5243  Diferencial Cambiario $ (2.009,27) $ 187,37 $ 9.876,57 [ $  (11.698,47)
5244  Diferencia de Inventarios $  (107.476,84) $ 169.710,06 $ 6423981 $ (2.006,59)
7 CUENTAS DE ORDEN $ - $ 25,00 $ 25,00 | $ -
7 CUENTAS DE ORDEN $ - $ 25,00 $ 25,00 | $ -
CUENTAS DE ORDEN
711 DEUDORAS $ 1.949.976,23 $ - $ - | $ 1.949.976,23
7111 Garantias Ofertas Hospitales $ 1.949.976,23 $ - $ -1 $ 1.949.976,23
7112 Obligaciones Internas $ - $ 25,00 2$5,00 $ -
CUENTAS DE ORDEN
712 ACREEDORAS $ (1.949.976,23) $ - $ - | $ (1.949.976,23)
7121  Garantias Bancarias $ (1.949.976,23) $ - $ - | $ (1.949.976,23)
TOTAL $ (1.003.397,51) $ 5.741.030,70 $5.164.469,32 | $ (426.836,13)

FUENTE: Investigaciéon de Campo
AUTOR: Sistema Insoft
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Los datos del balance de comprobacién se tomé de los archivos fisicos del
departamento de contabilidad para su analisis respectivo con respecto a las

cuentas contables que intervienen.

3.4. ANALISIS DE ESTADO DE RESULTADOS

Es un documento contable complementario donde se informa detallada y
ordenadamente el resultado de las operaciones (utilidad, pérdida remanente y

excedente) de una entidad durante un periodo determinado.

Presenta la situacion financiera de una empresa a una fecha determinada,
tomando como parametro los ingresos y gastos efectuados; proporciona la
utilidad neta de la empresa. Generalmente acompana a la hoja del Balance

General.

Estado que muestra la diferencia entre el total de los ingresos en sus diferentes
modalidades; venta de bienes, servicios, cuotas y aportaciones y los egresos
representados por costos de ventas, costo de servicios, prestaciones y otros
gastos y productos de las entidades del Sector Paraestatal en un periodo

determinado.

El estado de resultados esta compuesto por las cuentas nominales, transitorias
o de resultados, o sea las cuentas de ingresos, gastos y costos. Los valores
deben corresponder exactamente a los valores que aparecen en el libro mayor
y sus auxiliares, o a los valores que aparecen en la seccion de ganancias y

pérdidas de la hoja de trabajo®.

>3 http://www.mitecnologico.com/Main/ConceptoEstadoDeResultados




CUADRO 2.54 BALANCE DE COMPROBACION BANDA VANONI

4
41
411
4111

ESTADO DE RESULTADOS
Al 31 de Diciembre del 2011

INGRESOS

INGRESOS OPERACIONALES
VENTAS

Bentas de Bienes

411101 Ventas Equipo Médico
411102 Ventas Instrumental Medico

411104 Serv/Rep.Varios/Mat.Prima
411105 Devolucion en Ventas
411106 Descuento en Ventas

42
421
4211

51

511
5111

52
521
5211
522
5221
5222
5223
5224
5225
5226
523
5231
5232
524
5241
5242
5243
5244

INGRESOS NO OPERACIONALES
OTROS INGRESGOS
Ingresos Financieros

EGRESOS
COSTOS

COSTO DE VENTAS
Costo de Bienes

GASTOS

GASTOS OPERACIONALES
Gastos Administrativos
GASTOS DE VENTAS
Remuner.Benef.Social.Rol
Hono/Comis/Profesionales
Gastos de preventa y posventa
Califc/Compr.base/Donac/Muestras
Seg/Mant/Combust/Vehiculos
Varios Gastos de Ventas
GASTOS FINANCIEROS
Gastos Bancarios

Otros Gastos Financieros
OTROS GASTOS
Depreciaciones y Amortiza.
Varios Gastos

Diferencial Cambiario
Diferencia de Inventario

$ 4.271.982,91

$ 109.689,54
$ 184.716,99
$ 4.381,00

$(1.385.354,56)
$ (90.743,58)

$ 3.555,80

$ 2.033.781,95

«

793.565,42

$ 786.099,19
$ 22.076,11
$ 87.618,72
$ 18.520,18
$ 19.213,53
$ 20.251,36

©«

34.509,17
23.995,03

©«

22.028,66
748,32
(11.698,47)
(2.006,59)

© P Ph Lh

$4.271.982,91

$ 3.555,80

$2.033.781,95

$ 793.565,42

$ 953.779,09

$ 58.504,20

$ 9.071,92

$4.275.538,71

$2.033.781,95

$1.814.920,63

$ 4.275.538,71

$ 3.848.702,58

RESULTADO: UTILIDAD

$426.836,13

FUENTE: Investigacion de Campo
AUTOR: Sistema Insoft
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Esta informacién fue tomado del borrador del Estado de Resultados de la

Empresa Banda Vanoni.
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3.5 FLUJO DE EFECTIVOS

Se conoce como flujo de efectivo o cash flow al estado de cuenta que refleja
cuanto efectivo queda después de los gastos, los intereses y el pago al capital.
El estado de flujo de efectivo, por lo tanto, es un estado contable que presenta

informacion sobre los movimientos de efectivo y sus equivalentes.

Las actividades operativas, las inversiones vy el financiamiento forman parte de
las categorias del estado de flujo de efectivo. El flujo de caja operacional indica
el efectivo recibido o gastado como resultado de las actividades basicas de la
empresa. El flujo de caja de inversion hace lo propio respecto a los gastos en
inversiones (de capital, adquisiciones, etc.), mientras el flujo de caja de
financiamiento considera el efectivo resultante de la recepcién o pago de

préstamos, las emisiones o recompra de acciones y el pago de dividendos®*.

3.6 ANALISIS DE INDICES FINANCIEROS

El método mas conocido, que nos brinda la contabilidad, para la toma de
decisiones de negocios en la empresa, es el analisis de estados financieros. De
acuerdo a los principios de contabilidad de aceptacion general (PCGA o
GAAP), los estados financieros deben presentar los resultados de las
operaciones los flujos de efectivo y la situacion financiera de una entidad, y
estan representados por el Estado de Resultados o de Ganancias y Pérdidas,
el Estado de Movimiento o de Flujo del Efectivo o de Fondos y el Balance
General respectivamente.

Ahora bien, los estados financieros se preparan a una fecha dada, como es el

caso del Balance Genera, o para un periodo determinado®.

>* http://definicion.de/flujo-de-efectivol

> http://www.inosanchez.com/files/mdal/fpenf/i 02 _indices financieros w.pdf
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3.7. PROYECCIONES DE VENTAS Y DISTRIBUCION

Una de las partes delicadas y criticas de un plan de negocios son los ingresos,

esto es, las proyecciones de ventas.

Se deben definir los aumentos del nivel de ventas y los precios.

Muchas veces lo que se requiere es establecer metas razonables que puedan
ser alcanzadas por la firma. Siempre existe la tentacion de utilizar sofisticados

meétodos de prondstico lo cual podria ser contraproducente.

Por ejemplo, si en una situacion de recesion se utilizaran datos historicos para
pronosticar las ventas, los resultados serian terribles y absurdos. Los métodos
de prondstico tienden a predecir suponiendo que la historia se repite y esto no

siempre ocurre.

Hay que examinar y estudiar el comportamiento de la economia y de los
factores externos que influyen en el comportamiento de la firma. Hay que
revisar las proyecciones de cada uno de los vendedores y examinar si son 0 no

realistas.

Sin embargo, en el corto plazo se pueden hacer calculos basados en cifras
histéricas. Por ejemplo, si se examina el comportamiento estacional (esto
significa que hay épocas del afio que tienen picos o valles en el volumen de
ventas) de las ventas, con base en esa estacionalidad se puede hacer un buen

prondstico de lo que puede venderse en un afo®.

> http://sigma.poligran.edu.co/politecnico/apoyo/Decisiones/curso/negociacion/comprar/Proyecciones _de ventas.htm
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3.8. PROYECCION DE FLUJO DE EFECTIVO A 5 ANOS

La informacion sobre los flujos de efectivo de una empresa es util para
proporcionar a los usuarios de estados financieros una base para evaluar la
habilidad de la empresa para generar efectivo y sus equivalentes y las
necesidades de la empresa en las que fueron utilizados dichos flujos de
efectivo. Las decisiones econdmicas que toman los usuarios requieren una
evaluacion de la habilidad de una empresa para generar efectivo y sus

equivalentes, asi como la oportunidad y certidumbre de su generacion.

El objetivo de esta Norma es requerir la presentacion de informacion acerca de
los cambios historicos en el efectivo y sus equivalentes de una empresa, por
medio de un estado de flujos de efectivo que clasifica los flujos de efectivo por
las actividades operativas, de inversién y de financiamiento durante el

periodo®’.

3.9. INVERSION DEL PROYECTO

El concepto de proyecto esta relacionado de acuerdo al ambito de desarrollo y
la perspectiva que adopte el proyectista en un determinado trabajo. En primera
instancia, debe saber qué tipo de estudio esta por realizar, por ejemplo, si es

un Proyecto de Inversion.

Los proyectos surgen de las necesidades individuales y colectivas de las
personas. Son las personas las que importan, son sus necesidades las que
deben ser satisfechas a través de una adecuada asignacion de recursos,
teniendo en cuenta la realidad social, cultural y politica en la que el proyecto

pretende desarrollarse®.

>7 http://ecuadorcontable.com/pagina/index.php?option=com_content&view=article&id=26:nec-3-estado-de-flujos-de-
efectivo&catid=13:necas&Itemid=19
> http://proinversion.blogspot.com/2007/10/concepto.html




3.10. PROYECCION DE VALORES ACTUALES NETOS

En seguida se presentaran un resumen de los valores que se estan aplicando

en el ejercicio existente actualmente.

ILUSTRACION 3.55 INVERSION INICIAL

DESCRIPCION VALOR PARTICIPACION
(en dolares) (%)
I. INVERSION FIJA 96.743 10,24

(Apéndice A)

Il. CAPITAL DE OPERACION 847.818 89,76
(Apéndice B)

TOTAL 944.562 100,00

lll. FINANCIAMIENTO

CAPITAL PROPIO 61.425 63,49%
CAPITAL AJENO 35.319 36,51%
TOTAL 96.744 100%

FUENTE: Investigacion de Campo
AUTOR: Propio

3.11. ESTADO DE PERDIDAS Y GANANCIAS A CINCO ANOS

El estado de pérdidas y ganancias podra reflejar con claridad lo que se desea
proyectar a los cinco anos como minimo para mejorar el proceso de
importacion e incrementar mas utilidad con las ventas que se deben realizar

buscando nuevos clientes.
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ESTADO DE PERDIDAS Y GANANCIAS

(Valor en ddlares)

RUBRO/ANO 1 2 3 4 5

9,38% 9,38% | 9,38% | 9,38%
INGRESOS 120.000| 131.250| 143.325|156.279| 170.171
MARGEN BRUTO 120.000| 131.250| 143.325|156.279| 170.171
GASTOS ADMINT. GENERALES 61.088 65.975 71.253 | 76.953| 83.109
UTILIDAD OPERACIONAL 58.912 65.275 72.072| 79.327| 87.062
UTILIDAD LIQUIDA 58.912 65.275 72.072| 79.327| 87.062
UTILIDAD 15% TRABAJ. 8.837 9.791 10.811| 11.899 13.059
UTILIDAD ANTES IMP. 50.076 55.484 61.262 | 67.428| 74.003
IMP. A LARENTA 25% 12.519 13.871 15.315| 16.857 18.501
UTILIDAD NETA 37.557 41.613| 45.946 | 50.571 55.502

FUENTE: Investigacién de Campo
AUTOR: Propio

3.12. FLUJO DE CAJA OPERATIVO

85

El flujo de caja operativo, permitira al area operativa y financiera analizar el flujo

de caja para asi proyectarse a un futuro.

El flujo de caja es un documento o informe financiero que muestra los flujos de

ingresos y egresos de efectivo que ha tenido una empresa durante un periodo

de tiempo determinado.

Ejemplos de ingresos de efectivo son el cobro de facturas, el rendimiento de

inversiones, los préstamos obtenidos, etc®.

59 ) . )
http://www.crecenegocios.com/como-elaborar-un-flujo-de-caja/




ILUSTRACION 3.57 FLUJO DE CAJA OPERATIVO

FLUJO DE CAJA OPERATIVO

(Valor en dolares)

CONCEPTO 0 1 2 3 4 5
A. FUENTES 61.425 | 120.000 | 168.807 | 222.495|270.311 | 323.014
1. EXTERNAS
Capital propio 61.425
Prestamo bancario 35.319
INGRESOS POR AUTOGESTION |120.000|131.250 | 143.325|156.279 | 170.171
SALDO ANO ANTERIOR 37.557| 79.170|114.032 | 152.843
B. USOS 96.743 | 82.443| 89.637 | 108.463 |117.468 | 127.144
INVERSION FIJA 96.743
GASTOS ADM. + DEPRECIACION 61.088 | 65.975| 71.253| 76.953| 83.109
SERVICIO DEUDA
INTERESES 0 0 0 0 0
AMORTIZ. DEL PRESTAMO 0 0| 11.084| 11.759 | 12.475
REPART. UTILIDAD (15% 8.837 | 9.791 10.811| 11.899| 13.059
IMP. A LA RENTA 25% 12.519 | 13.871 15.315| 16.857 | 18.501
DEPRECIACIONES 2.067 | 2.067 2.067| 2.067| 2.067
C. FLUJO DE CAJA (A-B) -96.744 | 37.557 | 79.170 | 114.032|152.843 | 195.870
1) EXCLUYE DEPRECIACIO
INFLACION ANUAL
ACTUAL Y ESTIMADA 2,3%
TASA DE DESCUENTO 10,0%
TIR = 75,1%
VAN = $ 314.515 |

FUENTE: Investigacion de Campo
AUTOR: Propio

3.13. PLAN DE IMPORTACIONES PROPUESTO
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Se detalla los productos de importacion propuesto para abastecer las bodegas

y asi cumplir con las exigencias del cliente.
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7
DESCRIPCION DEL VALOR | GASTOS VALOR | VALOR SEGURO POLIZA GASTOS COSTO
PRODUCTO CANT | COSTO TOTAL OR. GASTOS | TOTAL UNIT. DAU TRIBUTO Bodega HONOR | SEG. | GASTO | LOC. DEL
Loc
UNITARIO EXW 450,00 UNIT FCA FCA UNIT UNIT 261,48 | 28,00 | 290,30 | 117,61 | TOT. UNIT PRODUCTO

Sonda Nelaton N°

1 | 05,08,10,12,14,16 550 0,11 60,67 2,51 | 0,00457 63,18 | 0,11487 10,23 0,02 0,56 | 0,00102 73,97 | - - 0,37 0,0007 0,37 1,46 0,16 1,62 0,66 3,89 0,0071 0,13

2 | Sonda Nelaton N° 18 50 0,13 6,40 0,23 | 0,00457 6,63 | 0,13257 0,93 0,02 0,05 | 0,00102 761 |- - 0,04 0,0008 0,04 0,13 0,01 0,15 0,06 0,35 0,0071 0,14

3 | Sonda Nelaton N° 20 50 0,16 8,00 0,23 | 0,00457 8,23 | 0,16457 0,93 0,02 0,05 | 0,00102 921 | - - 0,05 0,0009 0,05 0,13 0,01 0,15 0,06 0,35 0,0071 0,18
Sonda Nasogastrica

4 | N°06,08,10,12,16,18 | 9750 0,19 | 1.852,50 44,52 | 0,00457 | 1.897,02 | 0,19457 181,31 0,02 9,95 | 0,00102 | 2.088,27 | - - 10,44 | 0,0011 10,44 25,87 2,77 28,72 11,64 69,00 0,0071 0,21
Sonda Nasogastrica

5 | N°20 50 0,22 11,00 0,23 | 0,00457 11,23 | 0,22457 0,93 0,02 0,05 | 0,00102 12,21 | - - 0,06 0,0012 0,06 0,13 0,01 0,15 0,06 0,35 0,0071 0,24
Sonda Alimentacién

6 | N°04,05,06,08,10 2900 0,15 435,00 13,24 | 0,00457 448,24 | 0,15457 53,93 0,02 2,96 | 0,00102 505,13 | - - 2,53 0,0009 2,53 7,69 0,82 8,54 3,46 20,52 0,0071 0,17
Sonda Alimentacion

7 | N°12 200 0,17 34,00 0,91 | 0,00457 34,91 | 0,17457 3,72 0,02 0,20 | 0,00102 38,84 | - - 0,19 0,0010 0,19 0,53 0,06 0,59 0,24 1,42 0,0071 0,19
Sonda Succién
40CM N°

8 | 06,08,10,12,14,16,18 | 34900 0,14 | 4.756,87 159,36 | 0,00457 | 4.916,23 | 0,14087 648,99 0,02 35,60 | 0,00102 | 5.600,82 | - - 28,00 | 0,0008 28,00 92,60 9,92 | 102,81 41,65 | 246,97 0,0071 0,15
Sonda Succién

9 | 60CM N° 14,16 44550 0,25 | 11.137,50 203,42 | 0,00457 | 11.340,92 | 0,25457 828,44 0,02 4545 | 0,00102 | 12.214,81 | - - 61,07 | 0,0014 61,07 | 118,20 | 12,66 | 131,23 53,17 | 315,26 0,0071 0,27
Sonda Rectal N°

10 | 22,24,26,30 600 0,20 120,00 2,74 | 0,00457 122,74 | 0,20457 11,16 0,02 0,61 0,00102 134,51 | - - 0,67 0,0011 0,67 1,59 0,17 1,77 0,72 4,25 0,0071 0,22

11 | Tubo Torax N°28,32 | 4950 0,30 | 1.485,00 22,60 | 0,00457 | 1.507,60 | 0,30457 92,05 0,02 5,05 | 0,00102 | 1.604,70 | - - 8,02 0,0016 8,02 13,13 1,41 14,58 5,91 35,03 0,0071 0,32

98550 | 19.906,94 | 450 | 0,05 ‘ 20.356,94 ‘ 2,06 ‘ 1.832,60 ‘ 0,20 ‘ 100,54 ‘ 0,01122 ‘ 22.290,08 | - ‘ - 111,45 ‘ 0,0011 111,45 ‘ 261,48 | 28,00 ‘ 290,30 ‘ 117,61 | 697,39 ‘
FUENTE: Investigacion de campo

AUTOR: P
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CAPTITULO IV

4.-CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

4. 1. Conclusiones

v" Realizar los respectivos andlisis con respecto a las cotizaciones que se
obtiene de parte de los proveedores para realizar la importacion y asi
llegar a una buena propuesta de costos bajos. También enfocarse en
entregar la documentacion adecuada al agente de aduana con el que se
trabaja para que no existan contratiempos que pueden retrasar la

llegada de la mercancia.

v' Cotizar las lineas aéreas mas convenientes para el traslado de la
mercancia, como también enfocarse en la necesidad del producto cuan

de urgencia se necesita para traer con el medio de transporte adecuado.

v' Se observo segun los estados financieros que existe una baja de ventas
en los ultimos seis meses de la empresa Banda Vanoni por lo que se
necesita buscar nuevos nichos de mercado y subir esos niveles bajos de

ventas en un buen porcentaje en los proximos periodos.

4.2. Recomendaciones.

Segun las investigaciones realizadas en éste proyecto se sugieren las

siguientes recomendaciones:

v' Poner atencion al entendimiento del proceso de importacion de los
productos que se han aplicado la investigacion que por ser de uso
meédico e intervienen con el cuerpo humano de las personas que lo

requieren existen reglas para traer éste tipo de insumos.
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v Tomar en cuenta la investigacion del mercado competencia para
acogerse a las exigencias de los clientes que requieran de éstos

productos.

v" Proponer un nuevo ambiente de trabajo mejorando la relacion
interpersonal con los integrantes de la institucion y sobre llevar el

manejo del trabajo que cada una de las personas estan encargadas.
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GLOSARIO DE TERMINOS

Sondas Médicas: son tubos que se insertan en el interior de una cavidad o
conducto para extraer o introducir sustancias con fines terapéuticos o de

diagndstico en los que existen varios tipos de sondas

Demanda: representa la cantidad de productos o servicios que el publico objetivo

quiere y puede adquirir para satisfacer sus necesidades o deseos.

Oferta: Conjunto de bienes, mercancias o servicios que compiten en el mercado

con un precio dado y en un momento determinado.

Proceso operativo: se trata de las actividades que se desarrollan en una
empresa y tienen como entradas toda la informacion que se genera en los otros
procesos que conforman la informacién contable, legal y de productos para la

exportacion o importacion.

Balanza Comercial: es la variable de medicién que refleja la diferencia entre las

exportaciones e importaciones realizadas en un pais en un periodo determinado.

Costo Beneficio: permite definir la factibilidad de las alternativas planteado del

proyecto desarrollado.

Metodologia: construir un vinculo de colaboracion y desarrollo del conocimiento.

Deterioramiento: se trata por la no utilizacion del producto y se va agotando el
buen estado del producto.

Zona de Libre Comercio: es la primera etapa de un proceso de integracién, que

comprometen a los paises que lo impulsan a eliminar los aranceles entre si.
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Organigrama: Representacion grafica de la estructura de una empresa o una
institucion en la que se muestran las relaciones entre sus diferentes partes y la
funcién de cada una de ellas, asi como de las personas que trabajan en las

mismas.

Canal de Distribucion: El canal de distribucidén representa un sistema interactivo
que implica a todos los componentes del mismo: fabricante, intermediario y
consumidor. Segun sean las etapas de propiedad que recorre el producto o

servicio hasta el cliente, asi sera la denominacion del canal.

Importacion: Entrada en un pais de materias o productos obtenidos, elaborados

o fabricados en el extranjero.

Transito: es el estado de la mercancia cuando esta en camino de arrivo.

Desaduanamiento: Cumplimiento de las formalidades aduaneras necesarias
para permitir a las mercancias ingresar para el consumo, ser exportadas o ser

colocadas bajo otro régimen aduanero.

Partidas Arancelarias: como un codigo numérico por el cual se puede identificar,

en cualquier lugar del mundo, un producto determinado.

Aduanas: Oficina publica donde se registran los géneros y mercaderias que se
importan o exportan y se cobran los derechos que adeudan segun el arancel

correspondiente.

Proveedor: Persona que tiene por oficio proveer de todo lo necesario a una

colectividad o casa de gran consumo.

Nota de Pedido: Es un documento mediante el cual una persona o empresa
formula un pedido de compra a otro comerciante Obliga al comprador si el

vendedor se ajusta al pedido en calidad y cantidad, y no obliga al vendedor si el
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comprador no se ajusta a lo ofrecido por aquel en sus listas de precios, circulares

u ofertas Formas usuales.

Pdliza de Seguro: es el documento que asegura la mercaderia contra robo o

dano a dicha mercancia.

Registro Sanitario: éste documento exige el ministerio de salud publica cuando
los productos tienen contacto con el cuerpo humano, ademas lo indican en la

partida arancelaria segun el producto.

Manifiesto de Carga: sirve para obtener la informacion resumida de la mercancia

que se va a importar.

Conocimiento de Embarque: es un documento que sirve para acreditar que las
mercancias se han recibido a borde del buque y probar la existencia del Contrato

de Transporte y de la titularidad de la propiedad de la carga.

Factura Comercial: es un documento esencial que se debe presentar en

aduanas para el proceso de nacionalizacién.

Declaracién Aduanera Unica DAU: documento por el cual se informa a la CAE

el detalle de las mercancias a ser nacionalizadas.

Documento de Importacion DUI: se encarga de ingresar el Agente de aduana,
donde indica el producto, partida y todas las especificaciones del producto y datos

principales de toda la importacion

Registro unico de contribuyentes: es uno de los requisitos cumplir para estar

calificado como importador.

Normas INEN: es el Instituto Ecuatoriano de Normalizacion, quien se encarga de

acreditar un producto cuando se trata de textiles.
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Nandina: quiere decir la Nomenclatura comun de los paises miembros del

Acuerdo de Cartagena.

Fuerzas Internas: estudia las caracteristicas positivas y negativas de la

institucion.

Fuerzas Externas: estudia las caracteristicas positivas y negativas de la empresa

en el campo externo de la empresa.

Despacho: enviar la mercancia cuando esta lista para ser enviada al pais de
destino.

Sancién: Mal que se sufre como consecuencia de un error cometido.
Regimenes: es una modalidad de importacién o exportacion orientada a darle un
destino aduanero especifico a una mercancia, de acuerdo a la Declaracion

Aduanera presentada.

Restriccion: quiere decir poner trabas o reglamentos a cumplir para acreditar una

mercancia.

Paso fronterizo: Son lugares de la frontera que no tienen vigilancia policiaca ni

hay aduana ni nada parecido.

Autorizaciones previas: son documentos de autorizacibn que se deben

presentar para ciertas mercancias y lograr ingresar al pais.

Operador de Comercio Exterior: es la persona encargada y autorizada de

realizar los tramites aduaneros.

Advalorem: Porcentaje variable segun el tipo de mercancia.
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Derechos especificos: Son los establecidos por la autoridad competente,
consistentes en recargos fijos que se aplican en base a determinadas condiciones

de las mercancias.

Iva: grava al valor de la transferencia de dominio o a la importacion de bienes

muebles de naturaleza corporal, en todas sus etapas de comercializacion.

Fodinfa: Impuesto que administra el INFA. Aplicado para todos los producos que

sean importados.

Salvaguardia: consisten en establecer una excepcion temporal al régimen de
liberalizaciéon cuando las importaciones de un determinado producto son tan

elevadas que causan un dafo grave a la produccion nacional.

Incoterms: son términos de negociacion entre el importador y exportador para

definir la importaciéon o exportacion de un producto determinado.
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ANEXOS



Anexo N° 1.1 - Nota de Pedido

“wi’ Banda Yanow Gis. Lids.

e o Nota de Pedido No. 263

“Soliciones Quiiroicas en Riseo de Bxcerench

Cédigo Interno No: 569

DATOS IMPORTADOR
Importador:  BANDA VANONI CIA. LTDA.

Ruc: 1791949862001

Direccién: Ernesto Noboa E13-73 Gonzalez Suarez
DATOS PROVEEDOR

Proveedor: MEDITEC S.A.

Direccién: Carrera40

PtoEmbarque: BUENAVENTURA

Pais de Origen: Colombia

Teléfono: 02234451
Fax: 02231950

02234576
042515218

Paginatde2

E-mail;  analucia@bandavanoni.com;importaciones@bandavanoni.com

Teléfono: 5713209233 Condicionesde pago: CCl 150 dias

Fax: Moneda: Sucre

E-mail: comercioexterior@meditecsa.com Fecha : 15/03/2011

Envio: AEREQ Forwarder: CARGO

Observacion: E[{???AEC'..E?%MEDITEC/AVL.BCRI.1079848

Partida: 9018390000-0

Cod.Fabrica Cédigo  Cantidad Producto FOB Unit. Total.

15 C2006 14,850 CATETER DE SUCCION: 16 Fr, 60 cm 0.2500 3,712.50
14 C2005 29,700 CATETER DE SUCCION: 14 Fr, 60 cm 0.2500 7,425.00
37 S2006 350 SONDA DE ALIMENTACION: 10 Fr 0.1500 52.50
38 $2007 200 SONDA DE ALIMENTACION: 12 Fr 0.1700 34.00
33 $2002 450 SONDA DE ALIMENTACION: 4 Fr 0.1500 67.50
34 2003 350 SONDA DE ALIMENTACION: 5 Fr 0.1500 52.50
35 S2004 550 SONDA DE ALIMENTACION: 6 Fr 0,1500 82.50
36 S2005 1,200 SONDA DE ALIMENTACION: 8 Fr 0.1500 180.00
48 $2018 2,200 SONDA NASOGASTRICA: 6 Fr 0.1900 418.00
49 $2019 2,650 SONDA NASOGASTRICA: 8 Fr 0.1900 503.50
50 $2020 2,050 SONDA NASOGASTRICA: 10 Fr 0.1900 389.50
51 $2021 1,900 SONDA NASOGASTRICA: 12 Fr 0.1900 361.00
53 $2023 | 700 SONDA NASOGASTRICA: 16 Fr 0.1900 133.00
54 52024 \Y\\250 SONDA NASOGASTRICA: 18 Fr . 0.1900 47.50
55 S2025 50 SONDANASOGASTRICA: 20 Fr 02200 11,00
60 S2031 100 SONDA NELATON: 10 Fr . 0.1103 11.03
61 S2032 100 SONDA NELATON: 12 Fr 0.1103 11.03
63 $2034 50 SONDA NELATON: 16 Fr 0.1103 552
64 S2035 50 SONDA NELATON: 18 Fr 0.1280 6.40
65 S2036 50 SONDA NELATON: 20 Fr 0.1600 8.00
62 82033 100 SONDA NELATON: 14 Fr 0.1103 11.03
62 $2033 50 SONDA NELATON: 14 Fr 0.1103 552
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/ Wb Rray sn ieis O e e Pagina 2 de 2
‘ Cédigo Interno No: 569
DATOS IMPORTADOR
Importador;  BANDA VANONI CIA. LTDA. Teléfono: 02234451 02234576
Ruc: 1791949862001 Fax: 02231950 042515218
Direccién: Ernesto Noboa E13-73 Gonzalez Suarez E-mail:  analucia@bandavanoni.com;importaciones@bandavanoni.com
Partida: 9018390000-0
Cod.Fabrica Cédigo  Cantidad Producto FOB Unit. Total.
2182 §2028 50 SONDA NELATON: 5 Fr 0.1103 5.52
59 $2030 100 SONDA NELATON: 8 Fr 0.1103 11.03
70 S2043 150 SONDA RECTAL : 22 Fr 0.2000 30.00
S 8§2045 150 SONDA RECTAL: 24 Fr 0.2000 30.00
74 $2047 150 SONDA RECTAL: 26 Fr 0.2000 30.00
7 $2044 150 SONDA RECTAL: 30 Fr . 0.2000 30.00
39 $2008 4,650 SONDA DE SUCCION: 6 Fr, 40 cm 0.1363 633.80
40 $2009 8,100 SONDA DE SUCCION: 8 Fr, 40 cm 0.1363 1,104.03
41 $2010 4,450 SONDA DE SUCCION: 10 Fr, 40 cm 0.1363 606.54
42 S2011 9,250 SONDA DE SUCCION: 12 Fr, 40 cm 0.1363 1,260.78
43 82012 7.450 SONDA DE SUCCION: 14 Fr, 40 cm 0.1363 1,015.44
44 §2013 700 SONDA DE SUCCION: 16 Fr, 40 cm 0.1363 95.41
45 S2014 300 SONDA DE SUCCION: 18 Fr, 40 cm 0.1363 40.89
24 C2015 3,300 CATETER PARA TORAX: 28 Fr 0.3000 990.00
25 C2017 1,650 CATETER PARA TORAX: 32 Fr 0.3000 495,00
Total FOB: 19,906.97
Flete 1: 1,949.97
TOTAL CIF: 21,856.94
Flete 2:

TOTAL

N3
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Anexo N° 1.2 - Péliza de Seguro
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Anexo N° 1.3 — Registro Sanitario

NO 027354

Importado desde;

Asolicitud de: BANDA VANONI CIA. LTDA QUITO-ECUADOR |
Nam‘bre,pel producto: Uso: - Presentacién comercial
hemian | kv kv

nsta de 4 foja util que contiene en su totalidad 125 items

06.02.20. Emision d

Clasificacion: D!

Clase: P
Periodo de Vida pﬁ

STRO SANITARIO
NO?"MEQICO EXTRANJERO

coLOMEIA

o certificado-por’ inclusion de 29 items
evo certificado por rectificacién en el numero de items

\ §
s
b
TIVO-MEDICO _ ‘
Invasivo | Grupo: 1 Riesgo: 1\‘ Venta: Para establecimiento de
 Este producto debers ser utiizado slo hasta fa ' Salud especializado

Solicitud: |E-DM-05-499
Enesta fecha: Agosto, 8 del 2005
Vigente hasta: Agosto, 8 del 2015

ASC

MPIGH
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REPUBLICA DEL ECUADOR
< MINISTERIO DE SALUD PUBLICA Sl
ﬁ INSTITUTO NACIONAL DE HIGIENE Y MEDICINA TROPIC
% g LEOPOLDO IZQUIETA PEREZ
Voo DEPARTAMENTO DE REGISTRO Y CONTROL SANITAR
INSCRIPCION DE DISPOSITIVO MEDICO EXTRANJERG
REG.SAN:# DM-0997-07-06 En esta fecha: Ago:
Marca: MEDEX Vigente hasta: Agosto,
Fabricante; MEDITEC S.A Grupo: 1
Ciudad: BOGOTA Riesgo: 1
Pais: COLOMBIA Clase: Prod. Invasivo
Importado desde: COLOMBIA B
Calibre Nombre del Producto Presentacion
4 Sonda levin duodenal X 120 cms Fundas x 50 y 100 unidades
§ Sonda levin duodenal x 120 cms Fundas x 50 y 100-unidades
6 Sonda levin duodenal x 120 cms Fundas x 50 y 100 unidades
8 Sonda levin duodenal x 120 cms Eundas x 50 y 100 unidades

Eundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades

10 Sonda levin duodenal x 120 cms
12 Sonda levin.duodenal X 120 cms
14 Sonda levin duodenal X 120 cms

16 Sonda levin duodenal x 120 cms Fundas x 50 y 100 unidades
18 Sonda levin duodenal X 120 cms Eundas x 50 y 100 unidades
20 Sonda levin duodenal X 120 cms i Fundas x 50 y 100 unidades
22 Sonda levin duodenal x 120 cms ¢ Fundas x 50 y 100 unidades
24 Sonda levin duodenal X 120 cms o Fundas x 50 y 100 unidades
4 Sonda levin duodenal con linea radiopaca x 120 cms Fundas x 50 y 100 unidades
5 Sonda levin duodenal con |inea radiopaca x 120 cms Fundas x 50 y 100 unidades
6 Sonda levin duodenal con linea radiopaca x 120 cms Fundas x 50 y 100 unidades
8 Sonda levin duodenal con linea radiopaca x 120 cms Fundas x 50 y 100 unidades
10 . Sonda levin duodenal con linea radiopaca x 120 cms Fundas x 50 y 100 unidades
12 Sonda levin duodenal con linea radiopaca x 120 cms Fundas x 50 y 100 unidades
14 Sonda levin duodenal con linea radiopaca x 120 cms Fundas x 50 y 100 unidades
16 Sonda levin duodenal con linea radiopaca x 120 cms Fundas x 50 y 100 unidades
18 Sonda levin duodenal con linea radiopaca x 120 cms Fundas x 50 y 100 unidades
20 Sonda levin duodenal con linea radiopaca x 120 cms Fundas x 50 y 100 unidades
22 Sonda levin duodenal con linea radiopaca x 120 cms Fundas x 50 y 100 unidades
24 Sonda levin duodenal con linea radiopaca x 120 cms Fundas x 50 y 100 unidades
10 Sondas rectal x 40 cms Fundas x 50 y 100 unidades
12 Sondas rectal x 40 cms Fundas x 50 y 100 unidades
14 Sondas rectal x 40 cms ) Fundas x 50 y 100 unidades
16 Sondas rectal x 40 cms 1 Fundas x 50 y 100 unidades
18 Sondas rectal x 40 cms i Fundas x 50 y 100 unidades
20 Sondas rectal x 40 cms Fundas x 50 y 100 unidades
22 Sondas rectal x 40 cms Fundas x 50 y 100 unidades
24 Sondas rectal x 40 cms Fundas x 50 y 100 unidades
26 Sondas rectal x 40 cms Fundas x 50 y 100 unidades
28 Sondas rectal x 40 cms Fundas x 50 y 100 unidades
30 Sondas rectal x 40 cms Fundas x 50 y 100 unidades
Z
DIREZTOR NACIONAL DEL
INHMT "L.1.P" : ASC
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REG.SAN:# DM-0997-07-05
Marca: MEDEX
Fabricante: MEDITEC S.A.

Ciudad: BOGOTA
Pafs: COLOMBIA
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REPUBLICA DEL ECUADOR

LEOPOLDO IZQUIETA PEREZ

Importado desde; COLOMBIA

32

Sondas rectal x 40 cms
Sondas rectal x 40 cms
Sondas rectal x 40 cms
Sondas rectal x 40 cms
Sondas rectal x 40 cms

Sonda de alimentacién x 40 cms
Sonda de alimentacién x 40 cms
Sonda de alimentacién x 40 cms
Sonda de alimentacion x 40 cms
Sonda de alimentacién x 40 cms
Sonda de alimentacion x 40 cms
Sonda de alimentacion x 40 cms
Sonda de alimentacién x 40 cms

Sonda de alimentacion con linea radiopaca x 40 cms
Sonda de alimentacion con linea radiopaca X 40 cms
Sonda de alimentacién con linea radiopaca x 40 cms
Sonda de alimentacién con linea radiopaca x 40 cms
Sonda de alimentacién con linea radiopaca x 40 cms
Sonda de alimentacién con linea radiopaca x 40 cms
Sonda de alimentacién con linea radiopaca x 40 cms
Sonda de alimentacién con linea radiopaca x 40 cms

Sonda para succién x 40 , 45, 50 y 60 cms .
Sonda para succién x 40 , 45, 50 y 60 cms -
Sonda para succién x 40 , 45, 50 y 60 cms .
Sonda para succién x 40, 45, 50 y 60 cms
Sonda para succién x 40 , 45, 50 y 60 cms’
Sonda para succién x 40 , 45, 50 y 60 cms
Sonda para succion x 40 , 45, 50 y 60 cms
Sonda para succién x 40, 45, 50 y 60 cms -
Sonda para succién x 40 , 45, 50 y 60 cms
Sonda para succién x 40 , 45, 50y 60 cms

Canula nasal para oxigeno adulto (tipo 1)
Canula nasal para oxigeno adulto (tipo 2)
{5l

DIRETOR NACIONAL DEL
INHMT "LLP"

MINISTERIO DE SALUD PUBLICA
INSTITUTO NACIONAL DE HIGIENE Y MEDICINA TROPICAL

DEPARTAMENTO DE REGISTRO Y CONTROL SANITARIO
INSCRIPCION DE DISPOSITIVO MEDICO EXTRANJERO &
En esta fecha: Agosto, 8 ¢

Vigente hasta: Agosto, 8 d

Grupo: 1

Riesgo: 1

Clase: Prod. Invasivo

i

i
4
i
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i
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JR0150 - ECUA
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Fundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades

Fundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades

Fundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades

Fundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades

Fundas x 50 y 100 unidades
Fundas x 50 y 100 unidades

ASC
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REPUBLICA DEL ECUADOR
MINISTERIO DE SALUD PUBLICA
INSTITUTO NACIONAL DE HIGIENE Y MEDICINA TROPICAL
LEOPOLDO IZQUIETA PEREZ
DEPARTAMENTO DE REGISTRO Y CONTROL SANITARIO
INSCRIPCION DE DISPOSITIVO MEDICO EXTRANJERO
REG.SAN:# DM-0997-07-05 En esta fecha: Agosto, 8 de

Marca: MEDEX Vigente hasta: Agosto, 8 del
Fabricante: MEDITEC S.A. Grupo: 1
Ciudad: BOGOTA Riesgo: 1
Pais: COLOMBIA Clase: Prod. Invasivo
Importado desde: COLOMBIA .3/4
12 Canula nasal para oxigeno pediatrica (tipo 1) Fundas x 50 y 100 unidades

16 Canula nasal para oxigeno pediétrica (tipo 2) Fundas x 50 y 100 unidades
10 Canula nasal para oxigeno neonato (tipo 1) Fundas x 50 y 100 unidades
16 Canula nasal para oxigeno neonato (tipo 2) Fundas x 50 y 100 unidades
& Sonda nasogastrica levin x 85 cms Fundas x 50 y 100 unidades
5 Sonda nasogastrica levin x 85 cms Fundas x 50 y 100 unidades
6 Sonda nasogastrica levin x 85 cms Fundas x 50 y 100 unidades
8 Sonda nasogastrica levin x 85 cms Fundas x 50 y 100 unidades
10 Sonda nasogastrica levin x 85 cms Fundas x 50 y 100 unidades
12 Sonda nasogastrica levin x 85 cms Fundas x 50 y 100 unidades
14 Sonda nasogastrica levin x 85 cms Fundas x 50 y 100 unidades
16 Sonda nasogastrica levin x 85 cms Fundas x 50 y 100 unidades
18 Sonda nasogastrica levin x 85 cms Fundas x 50 y 100 unidades
20 Sonda nasogastrica levin x 85 cms Fundas x 50 y 100 unidades
22 Sonda nasogastrica levin x 85 cms Fundas x 50 y 100 unidades
24 Sonda nasogastrica levin x 85 cms Fundas x 50 y 100 unidades
“ Sonda nasogastrica levin con linea radiopaca x 85 cms Fundas x 50 y 100 unidades
5 Sonda nasogastrica levin con linea radiopaca x 85 cms Fundas x 50 y 100 unidades
6 Sonda nasogastrica levin con linea radiopaca x 85 cms Fundas x 50 y 100 unidades
8 Sonda nasogastrica levin con linea radiopaca x 85 cms Fundas x 50 y 100 unidades
10 Sonda nasogastrica levin con linea radiopaca x 85 cms Fundas x 50 y 100 unidades
12 Sonda nasogastrica levin con linea radiopaca-x 85 cms Fundas x 50 y 100 unidades
14 Sonda nasogastrica levin con linea radiopaca x 85 cms Fundas x 50 y 100 unidades
16 Sonda nasogastrica levin con Iihea radiopaca x 85 cms Fundas x 50 y 100 unidades
18 Sonda nasogastrica levin con linea radiopaca x 85 cms Fundas x 50y 100 unidades
20 Sonda nasogastrica levin con linea radiopaca x 85 cms Fundas x 50 y 100 unidades
22 Sonda nasogastrica levin con linea radiopaca x 85 cms Fundas x 50 y 100 unidades
24 Sonda nasogastrica levin con linea radiopaca x 85 cms Fundas x 50 y 100 unidades
4 Sonda nelaton x 40 cm Funda x 1 unidad esteril

5 Sonda nelaton x 40 cm Funda x 1 unidad esteril

6 Sonda nelaton x 40 cm Funda x 1 unidad esteril

8 Sonda nelaton x 40 cm Funda x 1 unidad esteril

10 Sonda nelaton x 40 cm Funda x 1 unidad esteril

12 Sonda nelaton x 40 cm Funda x 1 unidad esteril

[ﬁECTOR NACIONAL DEL
INHMT "L.I.P"

ASC
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REPUBLICA DEL ECUADOR
MINISTERIO DE SALUD PUBLICA
INSTITUTO NACIONAL DE HIGIENE Y MEDICINA TROPICAL
LEOPOLDO IZQUIETA PEREZ
DEPARTAMENTO DE REGISTRO Y CONTROL SANITARIO |
INSCRIPCION DE DISPOSITIVO MEDICO EXTRANJERO

REG, SAN:# DM-0997-07-05 En esta fecha: Agosto, 8 gel 206!

Marca: MEDEX Vigente hasta: Agosto, 8 del 20 }‘9

Fabricante: MEDITEC S.A. Grupo: 1 {

Ciudad: BOGOTA Riesgo: 1

Pals; COLOMBIA Clase: Prod. Invasivo -

Importado desde: COLOMBIA A4/4
14 Sonda nelaton x 40 cm o Funda x 1 unidad esteril
16 Sonda nelaton x 40 cm Funda x 1 unidad esteril
18 Sonda nelaton x 40 cm Funda x 1 unidad esteril
20 Sonda nelaton x 40 cm Funda x 1 unidad esteril
22 Sonda nelaton x 40 cm Funda x 1 unidad esteril
24 Sonda nelaton x 40 cm Funda x 1 unidad esteril
26 Sonda nelaton x 40 cm Funda x 1 unidad esteril
10 Sonda para torax x 40 cm Funda x 1 unidad esteril
12 Sonda para torax x 40 cm P Funda x 1 unidad esteril

Funda x 1 unidad esteril
Funda x 1 unidad esteril
Funda x 1 unidad esteril
Funda x 1 unidad esteril
Funda x 1 unidad esteril
Funda x 1 unidad esteril

14 Sonda para torax x 40 cm
16 Sonda para torax x 40 cm
18 Sonda para torax x 40 cm
20 Sonda para torax x 40 cm
22 Sonda para torax x 40 cm
24 Sonda para torax x 40 cm

26, Sonda para torax x 40 cm Funda x 1 unidad esteril
28 Sonda para torax x 40 cm Funda x 1 unidad esteril
30 Sonda para torax x 40 cm Funda x 1 unidad esteril
32 Sonda para torax x 40 cm , Funda x 1 unidad esteril
34 Sonda para torax x 40 cm Funda x 1 unidad esteril
36 Sonda para torax x 40 cm : Funda x 1 unidad esteril
38 Sonda para torax x 40 cm Funda x 1 unidad esteril
40 Sonda para torax x 40 cm Funda x 1 unidad esteril

e

el s :
Dl%ﬁo
INFIMT ".L.LLP" ASC
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Contenedor || Mercancia || Correciones || Documentos Hijos || Observaciones

5826-Agente de Carga No definido
Consolidadora de Carga

Manifiesto: 055-11-02-002838 M.T. Master
oot 093100021298 Tipo Doc, AIRWAY BILL
Transporte @ Transp.
Linea de Transporte Datos de Medio Transporte
5826-LINEAS AEREAS SURAMERICANAS Descripeidn 5826
Agencia de Carga Nro. Viaje LE351

Fecha Liegada/Salida 13/04/2011

Fecha Culminacién

Consolidadora No Definida Bandera : aul
Embarcador: Puertos
= Pais COLOMBIA
Documento Niamero
Carga COBOG-BOGOTA
5.0TROS 9999999599999 Descarga ECUIO-QUITO
Final ECUIO-QUITO
MEDITEC S.A, <
S Origent COBOG-BOGOTA
Direccion :
Trasberdo =
CARRERA 20 NO. 40-40 "
Cingl Almacenaje
gn. :
ikl Lt Almacen T209-TELEMERC S.A
Documento Ndmero
Datos de la Carga
1-RUC 1791945862001
Flete USD 18326 - Pagado
Nombre: = -
Buitos Manifestado 95
BANDA VANONI CIA LTDA - o
4 . Pese Manifestado 1580
Direccion :
Bultos Recibidos (o] fab
ERNESTO NOBOA E13-73 Y AV. G. SUAREZ - v)"\
i Peso Recibido 0 \6
Notificar a: Fecha de Embargue  13/04/2011
Documento Nimero Fecha de Descons.
Fecha de Almacen  null
5 4
it Hiedeant Fecha de Trasbordo
Nombre: Fecha de Salida
BANDA VANONI CIA LTDA Fecha de Traslado
Direceisn : Régimen : 10-IMPORTACION A CONSUMO
ERNESTO NOBOA E13-73 Y AV. G. SUAREZ Nro. Declaracion
TN &
oo O\
Lo,
\O 2y / et 2z

109

Anexo N° 1.4 - Manifiesto de Carga

Retornar

e
\asP —



Anexo N° 1.5 - Conocimiento de Embarque, Guia aérea

110

¥ e N
et ] : <
. 931 803 00021298 931=00021298
~ ['stippers Name and Address Shippers Account Number Not Negotiable
s oy s
- . "
‘ Air Waybill OALS00T AN S

Issued by
Copies 1, 2 and 3 of this Air Waybill are originals and have the same validity

C O"SQMG;S Dapie g Addies RgcE s cont s it is agreed that the goods described herein are accepted in apparent good order and condition

B AN DA

VARORT L0

|

(except as noted) for a carrlage SUBJECT TO THE CONDITIONS OF CONTRACT ON THE
REVERSE HEREOF THE SHIPPER'S ATTENTION 1S DRAWN OF THE NOTICE

P <
’ e

ERNE ST JORO» 1 3=TIVAY 2 oo CONCERNING CARRIERS LIMITATION OF LIABILITY Shipper may increase such limitation of
— -~ 5 2 LAY ‘e i liability by declaring a higher value for carriage paying chi ifrequired,
S2Le 3933 2234451 RUC 1701949862009/

QUITO BT

|$gnng§mn -Agen"Nam‘e Ef’d C;vly’ Master Air Waybxual‘g;yg?r}f‘ormaﬁon

»e

Agent’s IATA Code Account No.

>,

Airport of d
iy o

ure I of first Carrier) and requested Routing
T T

Reference Number '\ Optional Shipping Information

to By to By

fo, By first Oaim”eqr;i Routing ?nd Destinafion(
LN W LR 3

Wl A
W B &N

WTVAL
C

Qther
PPO|C

Currency &;Se Declared Value for customs Declared value for Carriage

194 \ 5

Py momofgw&mp>. Flight‘Date \ For Carrier Use Only/ Fiight/Date
A b4 . v ‘—"——‘

o

and suchins

f & o
INSURANGE -Ifcartier

8
Amount of Insurance
.Y T accordance with conditions on reserve hereof indicate amount 1o bej

..

insured on figuresin box marked Amount ofinsurance

Handing Information

These commodities technology or software wers exported from the United Slates

Diversion contraty to cl

U.S. law prohibited.

in with the Export Ultimate
No of Gross Rate Class Chargeable Rate Nature and Quantity of Goods
Pieces c| T i f Total K9 g Aty
RCP Weight [y ﬁ;“ra"ﬁg‘l'y Weight / Charge (Inci. Dimensions or Volume)
7o W A Py
. b 4
et :
iri 200 f LR W g Loy o oo W o ST o
95 | 1590 - 0.70 1.762,60 salohioicliage
A2 602TE2RE2105¢
A Ao 3 = o e 8 -
* i
13 BN Z04
= "Y A
P (Wi e o8 DN 4 TeATETH(08)
JATAS DE JanTorinT)
B8 § J
Ot .
J 14590 Ky

Prepaid Weight Charge [\ Collect / @
T
19762460 | A 80y

\ Valuation Change (

Tax

,TOEI other Charges Due Agent

i

Shipper certifies that the particutars on the face herecf

are correct and that insofar as any part of the consignment contains

Al A :
R dangerous goods such part is properly described by name and is in proper candition for carriage by air according 1o the
applicable Dangeruos Goods Regulations
A} Tolal other Gharges Due Carrler S
et y
€D ,Of‘_’ 2 T OWTUT AT e e
LSF .
Sighature of Shipper or his Agent
*‘rqamid T4 B Tolal Collest [
W JC N, A /
[ Akl ‘t\}? e AREYY 2011 Donema
Currency Conversion Rates cc charges in Dest Currency i
Executed on (Date) at {ptace)

\__ Charges af Destination TTY

Total Collect Charges [

For Carties Use Only
at Destination

COPY 8 ( FOR FIRST CARRIER)
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Anexo N° 1.6 — Factura Comercial

a\;g .

Carrera 20 No. 40 - 40
Conmutador 338 1177
Fax: 320 9234 - 320 9233
Bogota D.C. - Colombia
meditec@meditecsa.com
www.meditecsa.com

NIT:860.038.579 DV-7 Facturacién habilitada por Resolucién DIAN No. 320000727410 de 2010/11/11 NUMERACION HABILITADA -EX2274 a EX3000
- No somos grandes contribuyentes. Responsables del |.C.A. ClIU 3311 actividades industriales |.V.A. Régimen Comun R.V. 03.0072-18

Clenfe  BANDA VANONI CIA LTDA.

ERNESTO NOBOA E13-73 Y AV, G. SUAREZ FECHA :
TEL. 5933 223 4451 DIA MES | ANO
QUITO- ECUADOR 06 | 04 2014

FACTURA
DE VENTA

ex 2304

Consignatario LOS MISMOS

Empaquec s jas DE CARTON
Condiciones de pago AVAL BANCARIO

Cantidad de bultos
95

Despacho VIZEREO

Peso Bruto:4 g7o kg PesoNefojq, kg‘

Peso Volumen , g, kg
’

MEDITEC 5.4,

ESTAFAGTURA SE ASIMILA EN TODOS SUS EFECTOS LEGALES ALALETRA DE CAMBIO SEGUN ELARTICULO 774 DEL CODIGO DEL COMERCIO,
COMPRADOR. NOS RESERVAMOS DERECHOS DE DOMINIO Y POSESION DE ARTICULOS VENDIDOS, HASTATA!

DESCRIPCION DEL PRODUCTO Pos. DE ADUANA UNIDAD, CANTIDAD |P. UNIT. US. § | VALOR TOTAL US §

SONDA NELATON N° 05/50; 08/100; 10/100; 12/100

14/150; 16/50. $0.18.39.00.00 UND 550 0,110 60,67
SONDA NELATON N° 18/50. 0.18.39.00.00 | UND 50 0,128 6,40
SONDA NELATON N° 20/50. 90.18.39.00.00 UND 50 0,160 8,00

» SONDA NASOGASTRICA RX N° 06/2200; 08/2650;

10/2050; 12/1800; 16/700; 181250, 90.18.38.00.00 UND 8.750 0,190! 1.852,50
SONDA NASOGASTRICA RX N° 20/50. 90.18.39.0000 | UND | 4 80 0,220 11,00
SONDA ALIMENTACION N° 04/450; 05/350; 06/550;

08/1200; 10/350, B 90.18.39.00.00 UND 2.900 0,150 435,00
SONDA ALIMENTACION N° 12/200. 90.18.39.00.00 UND 200 0,170 34,00
SONDA SUCCION 40CM N° 06/4650; 08/8100;

.18.39.00.00 D 34.900 ° i 758,

7 10/4450; 12/8250; 1417450; 16/700; 18/300. iRl oo D35 i
SONDA SUCCION 60CM N° 14/29,700; 16/14.850. 90.18.39.00.00 | UND | 44550 -| 0,250 11.437,50
SONDA RECTAL N° 22/150; 24/450; 26/150; 30/150.|  90.18.39.00.00 | UND 600 0,200 120,00
TUBO TORAX N° 28/2.300; 32/1.650. 90.18.39.00.00 | UND 4.950 0,300 1.485,00

TOTAL EXW US| usn | 19.906,94
PAIS DE ORIGEN: COLOMBIA GASTOS USD usn 450,00
TODOS LOS PRODUCTOS SON MARCA MEDEX® TOTAL 5060’{ FCA usp 20.356,94
P. 2004 B FLETE AEREO ush 1.500,00.
TOTAL CPT QUITO ush 21.856,94
52 2 =0 MEDITECSA.
Observaciones:

IMPRESO POR: KIMDO & Cia. Lida. NIT. 830.111.157-5 PBX: 630 6351
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Anexo N° 1.7-Declaracion Aduanera de Valor DAV 1,2 / DAU C

CORPORACION
ADUANERA DECLARACION EN ADUANA  [DAV N°.
A AV AR SERRTATID ECUATORIANA Y DEL VALOR DAV (1) 1203
1. ADUANA
Hojas Adicionales i\ Formulario DAU {Régimen {11 Aduana Cédigo 12, RUC{CIY Catastro Pasaf Gédigo | 2. REGISTRO DE ADUANAS
dhen . n | 17484450 i1 lquito {055 1791949862001 e
13. Consignatario o Importador
BANDA VANONI CIA. LTDA,
3. PROYEEDOR
132 Condivion _ Cédigo__ |33, Direcichd/04/2011
& E : IFABRICANTE/ | 1 TCARRERAPGNERA0-40 g
44, Ciudad {35, Fais [Codigo 38, Fan 37.Telé 5681
BOGOTA ‘COLOMBIA | co |srizsssrio 571339 CUMENTAL
4. TRANSACCION 17484450
4.1 Naturaleza §4‘z. Incoterms Lugar 143, de resolucién de Aduana 4.4.Fecha ilﬁ T defactura {4.6.F echa e Factura
©sd) 111 cPT iquito i 2304 | 06042011

1,0000000 /04/2011 %[Gﬁdl usD :COLOMBIA icol COLOMBIA

4.7.N' contrato u otro Doc. 14.8. Fecha contrato : 4.9.Tipo de (:arnk'iu:i1 4.10. Fecha cambio 14,1 Moneda 4.12. Pafs de origen Déd‘ jigo | 4.13. Pai's de Procedencia Codipo

ico

414, Forma de envio
Fraooionado [ ] ﬂnleou

5. DESCRIPCION DE LA MERCANCIA

417, Puerto de embmqug Codigo {4.18. Puerto de desoarga Cédigo N 18. Forma de Pago Codlgo
BOGOTA ; _COBOG: QUITO i _EcUlo lg RO DIRECTO i 01

itemn ; 5.1, Subpartida (Nandina) 5.2.D ibn Comercial 5.3. Caracteristicas | Tipo 5.4.Pafs de origen
SONDAS, NELATON, co
;SONDAS NELATON CO.
ISONDAS NELATON co
{SONDAS........ _ .. NASOGASTRICA RX el s oe]
L i ARX co
Item { 5.5. Marca comercial 5.6 Modelo 57.ARo |58 Estadodemercancia {59, Cantidad 5.40.U.Com. 5.11. FOB unitUS$
1 MEDITEC SA. 05/50 2010 1 550.00! U 0.112803
12 MEDITECSA, 18/50 2010, 1 | U 0,130894 |
3 I MEDITECSA. 2010 1 U 0,163616 .
4 MEDITEC S.A. 06/2200 2010 1 18] 0.194295 |
5 ITECSA 2010 1 1853 0224972 |
6. INTERMEDIARIO ENTRE COMPRADOR Y YENDEDOR
o en i ial st | MO | X 152 Nombre delintermediario
5. Direocion 184, Ciudad {65 Pals 16.6 Tipo de intermediario
4 7. CONDICIONES DE LA TRANSACCION
7.1. Existe vinculacién con el proveedor sl NO : X
7.2.Ha influido la vinculacion en el precio de i d: 8l NO i X
7.3.Exi indirs relativos alas 81 NO | X
7.4.Esisten odnones o derechos de licencias rela st NO i X
2 yent sl NO LX
importadas se
7.6. Existen paraa cesién o utilizacisn de las: {as po: P de acuerdo a o sefialado en i Ar. 1def Acuerdo del valor GATT S ND E X
epende a venta o &l precio, de i i en relacién al. fag a valorar St NO i X
7.8. Pueds il ¢l valor de las condiciones o oonlraples!aclones Si NO i %
8. DETERMINACION DE LA TRANSACCION
|8.1. Base del cleulo uss 8.2. Adici idos en 8.1y a cargo del comprador US$
811 Precic factura 21,856.94: 8.2.1. Comisit de compra
_§_1 'agos indirectos, descuentos retroastivos, otros 822 Envasesy embalaj
Total 8.1 21,856,94 8.2.3. Bienes y servicios sumin por
uss © aprecio reducido y uilizados en'la produceidn y venta de las
o mefcancias importadas.
(transporte,etc) 8.2.4, Cénones y derechos de ficencia
83.2. lnme‘;es $25. Producto de cualquier reventa, cesién o utllizacién posterior que
£.3.3. Asistencia técnica, armado, rnontalm i6 revierta al proveedor extranjero

B.2.5. Giastos de entregs hasta el lugar de import

827.Gastos de transporte hasta el jugar de embarque

8.3.5. Otros gxsms 8.2.8. Gastos de tanzporte dezde lugar de embarque hazts o fugar de importacién 332.60
Total 8.3. 829, Gastos de varga, descargamanipulacion
8.4, Yalor en aduana = 8.1.8.2-8.3 22,290.08: 8.2.10. Gastos de sequro 100.54
8.5. Tiene aara;m estimativo o provisional los casilleros 8.2.4 y8.2.5. sl i INO Total 8.2. 433.14
8. DESAGREGACION DEL ¥ALOR EN ADUANA
31 FOB Uss, | /. \ 2035694 . 32.Flete USS! 1,832.60 19.3. Sequo USS$ | 10054} 94.0tros US|
S T O 10. IDENTIFICACION ¥ FIRMA DEL DECLARANTE
fo Nombre delImportadei | SR/ AN NDAVANONL..... {102 Cargo: |GERENTE GENERAL [13.Fechs | 131042011,
Declare bajo j " quafai idn aqui is <6 corracta § 3justada 3 ke digporicionss.

legales vigsntes, Conozco que cuslquier omizién pueds dur origen & los procesos legales y scciones
establecidaz en fa Ley Orgdnica de Adusnaz. ECOMINT 8.C.C.

e
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1 rmiasesian o scmvonon | DELVALOR 1203
1. ADUANA
as Adelniles § i i 5
Hojas ) i Formuiao DAL Régimen | iu Ad:una Cédigo__ [12,RUC (Tl Catastto ¢ Pasar Eéﬁg‘n |2, REGISTAD DE ADUANAS |
zd 3l i1 17484450 IMEQE___Qmo ! o _t7e104m67001 | 1l
13 Consignatario o 1 : S 16, Wivel ComercisiDISTRIBUISKSige 2 |15, Otms[upquue) |
5 mpcnﬂn DE LA MERCANCIA
Rem 5.1 Subpartida [Nandina) _ | i 5.2 Deseripoién Conmioil {53, umm iMpo. 1. 54 Pais de crige
ISONDAS L
e T
ISONDAS :
ISONDAS
§§QN_|_?AS i }
SONDAS Rl : ;
TUBG fegeit i
AFORO nocﬁ ENTAL | 1]
I 17 i i o]
; i i ! ¥ P
; I [ i By Lt
i L : i . N i
; i i {
; Y i i b
i i ] | gipo i ; i ‘ St
i R e
i ¢ i { § e a5
§ T i ] o o a
z ! * : I R %‘ e
i 3 { H ) T i ¥ ] i |
i ; i i ; e o danag
! ] i S i B R S !
E | ; i T b Faths i i it
; i A T s o
L e T S |
| i i i £ oeate o S0 Fa
ftemn | 5.5. Marca comeresial | } 56.Modelo ¢ 6.7. Ao | 5.8 Estado de mercanoi 5.9 Cantidad 5.0, 1).Com.
6! MEDTECSA : | 041450 ; 2010 Pl o 1290000 U !
7. MEDITECSA. i 121200 i 2010 s s e ... 20000 Y
8 MEDITECSA ; 064650 i 2010 5ol O LS. 134,900.00 y
9 | MEDITECSA. 14128700 2010 oo [ 4455000; U
10} MEDITECSA 221150, 2010 TR 80000¢ U
111 MEDITECSA. 28/3:300 2010, .3 iy
i : i ¢ i
| ' g e e
H 5} i : i i ¢
; et i i
] ] 1 Eo L ; ] i
i v % i ¥ i ¥ 1
i i i § } i £
i i ] i { ! { 1
T ] ) R P |
| ; 3 3 | 1o i i 1 i
{ i ! ¢ i 1 1 i { :
i { i : ) i
i i : ] ; {
T ¢ i i
: 7 : . 7 P oy
i ) 3 i i i i 3
[ 3 T ) ey
i Ty N i |
; e e t T :
it : ‘ -
i ! o
— 1 5 o ; g
o i i ] ; P £
ECOMINT 8.C.C.
it
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REPUBLICA DEL ECUADS:\}jgi(:LARACION ADUANERA 17484450 ¢

B REFRENDO

N°Orden|Afio| [Aduana|Codigo Régimen Codigo Fecha/Hora TX 95 |nimero
0 02| 03{IMPORTACION A 04 T .2011-10-
21501203 QuITO |055 EONSUMO 10 14/04/2011-09:20:22 gfggzsiﬁ 10
C CONTRIBUYENTE / AGENTE Fecha
sllmponador / Exportador 107 [Tipo y N° Doc ID 4]08 Ciudad Aceptacion
D“IBANDA VANONI CIA. LTDA. i i 1791949862001 [ 14/04/2011
[Direccién o [Teléfono N [Nivel Comercial Hora
~|ERNESTO NOBOA E 13-73 Y GONZALES SUAREZ = = 09:20:22
Declarante / Agente _ |Cédigo|__| Almacen / Depésito |Codigo o
4024 [4024 |*=|TELEMERC S.A 17209 D
D VALORES EN ADUANA

Fob USD Flete USD Seguro USD Ajuste USD i CIF UsD I Valor Aduana USD

14 15/ 16 17 18
20356.94 1832.6 100.54 0 22290.078]— 22290.078

E AUTOLIQUIDACION DE TRIBUTOS
CONCEPTO LIQUIDACION $(1) LIBERACION CANTIDAD A PAGAR §$ (1-2)

A ADUANA

Ebitg

12

i AD / VALOREM

21 |DER. ESPECIFICO
22 [IMP, CONSUMO ESPECIAL
23 [IMP. VALOR AGREGADO
24 [DERECHO ANTIDUMPING

25 [DERECHOS CONSULARES

26 |SOBRETIEMPO PETROLERO

27 |ADICIONAL POR BARRIL DE CRUDO
28 [TASA MODERNIZACION

29 [TASA DE CONTROL

30 {TASA ALMACENAJE

31 [MULTAS (ART 89 Y 91)

32 [INTERESES

33[IMP. A LA SALIDA DE DIVISAS

34 |[FODINFA

35 [CORPEI

36 |0TROS

37 |SALVAGUARDA

38 TOTAL AUTOLIQUIDACION 111.45

F BANCO Y ADUANA

olojojojololo|o|olo]olo|o|o

-
—-
-
n
ul

o

o

o

LIQUIDACION DE DAU ELECTRONICO

Nro DAU 055-2011-10-018954-4-01 Fec Liquidacion 14/04/2011

Declarante BANDA VANONI CIA. LTDA. Fec Ultimo Dia de Pago 18/04/2011

Id Autorizacién: 162199-PRODUBANCO Fec Cancelacion 14/04/2011

Nro Secuencial 17484450 : PAGO CONFIRMADO
LIBERACION / | HQUIDACION | canrinap A pAGAR

CONCEPTO DEL TRIBUTO AUTOLIQ ($) | LIQUIDACION ($) | qijspension (g) [COMPLEMENTARIA
(s)

0| 0)
0 0]
ol AT

2688.18 2688.18
0

AD VALOREM 0
DERECHO ESPECIFICO
IMPUESTO A CONSUMOS
ESPECIALES

IMPUESTO AL VALOR AGREGADO
DERECHO ANTIDUMPING
MULTAS

TASA DE MODERNIZACION
TASA DE CONTROL

TASA DE ALMACENAJE

FODIN 111.45 111.45]
SALVAGUARDA 0 ol:
INTERES 0 0

IMPUESTO A LA SALIDA DE DIVISAS 0 0 0 0 0
TOTAL 111.45 111.45) 2,688.18 2,688.18 111.45

olo|lo|lo|olo] O
oclololojo|lo] o |olo
olo|o

olololo|o

4000000 o |olo

0.00 111.4
0] 0)

(=]

[=]

(=]
o

[coRPET : | : o]
|Agente: 4024-ROSERO PEREZ JORGE BOLIVAR [tmorimir |BatarArchivo |




115

Anexo N° 1.8 — Documento unico de Importaciéon DUI

FUNRAATL LER AOEORITIN)

Gl Gonaie. | 1 4mmﬁm:m

T, CAMBIO (S0 NAL.

iﬁn“ TOTAL SERIES PARTIOAS
| 1

| PESG NETO EN KOS

Sﬁ: PRS0 BRUTO EN KR0S
i
{531 TI90 DE GARANTIA

GARANTE / DEPORITARIO
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Anexo N° 1.9 — Encuesta

UNIVERSIDAD DE LAS AMERICAS
ENCUESTA HOSPITALES Y CLINICAS QUITO-NORTE

Institucion: Ho@pjla' 66:77&1(2/ Foerzas /Jl.madf’zs 4
Fecha: 45 | Ge | 96/2

1. Tipos de productos que compra
Sonda Nasogastrica
Sondas de Succion
Sondas de Alimentacion

Sonda Rectal

LR

Otros

2. Frecuencia de compra

Diario I:l
Semanal |:]
Quincenal
Mensual ':'
Otros l___|

3. Cantidad de Compra

1-10 unid. D
11 - 20 unid. [:]
21 - 30 unid. S
31 - 40 unid. e

Més de 41...
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4. Costos a los que adquiere los productos

UsSD 1-10
USD 11-20
USD 21 - 30
USD 31 -40

H{{{m}

Mas de USD 41...

5. Empresa a la que compra

Roche Ecuador S.A. l:l

Ecuasurgical S.A.

Gammamedical Cia. Ltda.

e
Johnson & Johnson del Ecuador I:I
=

6. Tiempo de Entrega de los Productos

1-7dias

[]

6 - 15 dias

16 - 30 dias

[]
[x]
31 - 45 dias D
L]

7. Calidad del Servicio

Muy Bueno
Bueno
Regular

Malo

LRI
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UNIVERSIDAD DE LAS AMERICAS
ENCUESTA HOSPITALES Y CLINICAS QUITO-NORTE

Institucion: _[kz) ial Ca/em) &PE/ 0 4
Fecha: 15 1 Epel »0/2

1. Tipos de productos que compra
Sonda Nasogastrica |I|
Sondas de Succion D
Sondas de Alimentacion I:J
Sonda Rectal l:l
[ ]

Otros Cuales:..

2. Frecuencia de compra

Diario l:l
Semanal L_A__|
Quincenal D
Mensual [___|
Otros D

3. Cantidad de Compra

1-10 unid. [:]
11 - 20 unid. El
21 - 30 unid. D
31- 40 unid. m

[]

Mas de 41... CUARIOS . Saiesinnisssnwi
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4. Costos a los que adquiere los productos

usD 1-10
USD 11-20
USD 21-30
USD 31-40

Més de USD 41...

LUK/

5. Empresa a la que compra
Roche Ecuador S.A.

Ecuasurgical S.A.

Johnson & Johnson del Ecuador

[X]
=
Gammamedical Cia. Ltda. l:l
L]
=

- e e o

6. Tiempo de Entrega de los Productos

1-7dias |:|
6 - 15 dias D
16 - 30 dias D
31 - 45 dias IXI
46 dias........ D Cuantos dias:.............c...

7. Calidad del Servicio

Muy Bueno
Bueno
Regular

Malo

RiRSN
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UNIVERSIDAD DE LAS AMERICAS
ENCUESTA HOSPITALES Y CLINICAS QUITO-NORTE

Institucion: }bs Iala( Uoz ﬁn(/@z 4
Fecha: 23 1&e 1 20K

1. Tipos de productos que compra
Sonda Nasogastrica
Sondas de Succién
Sondas de Alimentacion

Sonda Rectal

LD

Otros

2. Frecuencia de compra

Diario l:_l
Semanal |:|
Quincenal 'I]
Mensual l:_]
Otros I:I

3. Cantidad de Compra

1-10 unid. [:!
11 -20 unid. l—_—l
21- 30 unid. |:]
31-40 unid. D

Méas de 41... X CUBNIOS . .ot epmunrnsos
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4. Costos a los que adquiere los productos

UsDh 1-10
UsD 11-20
USD 21 - 30
USD 31-40

LRI

Mas de USD 41...

5. Empresa a la que compra

Roche Ecuador S.A.

Ecuasurgical S.A.

Johnson & Johnson del Ecuador

]
Gammamedical Cia. Ltda. [:I
£
¥,

6. Tiempo de Entrega de los Productos

1-7dias D
6 - 15 dias !:l
16 - 30 dias D
31 - 45 dias [Zl
46 dias........ D Cuantos dias:..................

7. Calidad del Servicio

Muy Bueno
Bueno
Regular

Malo

LU0



